INBLICK #11

Inblick i nytt format

Vara filmade inslag av Inblick har varit mycket uppskattade men det har samtidigt efterfragats skriftiga sammanfattningar. F6r att
vara sa tidseffektiva som mgjligt, men samtidigt ger investerare information och uppdatering I6pande, sa har vi darfor valt att andra
formatet sa att skriftlig informationsgivning ar det priméara formatet. Vi kommer da och da att komplettera det skriftiga med filmer
nar vi bedémer att det behdver lamnas mer djupgaende information.

Som tidigare kommer vi framforallt att beréra de omraden och aktiviteter som vi bedémer som mest intressanta for er. Vilket ar
utveckling och nyheter i plattformen och marknads- och forsaljinings-laget dar vi i stora drag presenterar vad som hander pa
Hoodin.

Plattformen & Marknad och férsiljning

| det elfte avsnittet av INBLICK presenterar vi pAgaende och kommande nyheter i plattformen samt aterger nuldget och utsikterna
framat pa markanden och kring forsaljning.

Las nyheten INBLICK #11 i sin helhet pa https://www.hoodin.com/post/inblick-11

F6r mer information vénligen kontakta:

Marcus Emne, verkstéllande direktér, Hoodin AB (publ)
Tfn: +46 79-335 76 58

E-post: marcus@hoodin.com

Hemsida: www.hoodin.com
Om Hoodin AB

Hoodin AB utvecklar och séljer en unik tjanst (SaaS) som kan utféra bevakning och inhamtning av digital information. Tjénsten
bevakar och hamtar digital information fran de kallor kunden anser mest relevanta och viktiga for dem. Den automatiska
hanteringen gér att Hoodins kunder far full kontroll &ver den information som kontinuerligt skapas pa internet, samtidigt som
tjansten medfér stora arbetstids- och kostnadsbesparingar.

Om Hoodins affarsmodell - Hoodins affarsmodell baseras pa att partners och kunder betalar en manadslicens. Storleken pa
manadslicensen &r variabel beroende pa vilka funktioner som valts for det aktuella projektet samt hur manga bevakningar och
anvandarkonton som anvands. Betalning for licensen sker i forskott om tre manader och Hoodin gér en bedémning att varje
projekt inbringar licensintékter 6ver tre ar. En grundlicens har ett manadspris om minst 950kr.

Om Hoodins partnerprogram - Hoodin nar slutkunder och nya anvandare genom ett natverk av partners. En partner kan vara
verksam inom en viss bransch eller tillhandahalla egen mjukvara dar Hoodin ingar som del for att automatisera bevakning och
inhamtning av digital innehall. | och med ingatt partnerskap mellan Hoodin och partners, ges partner ratt att salja och implementera
Hoodin hos kund. Affarer med slutkund kan ske omgaende efter att partnerskap ingatts, men utbildning och certifiering av partners
anstallda sker i regel fore de forsta affarerna registreras. Partners kan utveckla egna erbjudanden baserat pa Hoodins plattform,
allt fran att de driftar och skoter ett projekt at slutkund, till att de bistar i utbildning och implementering av ett projekt.



