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Framgangsrik pilot ger ett fullspackat schema for
Hoodin och Qmed Consulting

Som uppfoljning pa tidigare information avseende det gemensamma programmet tillsammans
med Qmed Consulting A/S (Qmed), later Hoodin idag meddela att man nu tillsammans med
Qmed gjort alla férberedelser som kravs for att genomfoéra utrullning av erbjudande till cirka
1800 kunder.

"Som vi tidigare informerat om sa har Hoodin tillsammans med Qmed tagit fram ett unik erbjudande
som bygger pa Omni Observer for Medtech. En pilot gentemot 20 bolag genomférdes under mitten
av september och utfallet fran pilotgruppen var mycket god. Sedan dess har vi tillsammans med
Qmed véassat processerna for programmet och I6pande leverans. Nu paborjar vi arbetet med att rulla
ut hela programmet fér de 1800 féretag som om fattas.

Under vecka 40 och 41 har vi satt planen for att optimera Qmeds och Hoodins resurser och ser fram
emot att under resten av hosten 2019 och fram till senvaren 2020 genomfdra programmet for
samtliga av de 1800 foretagen. Hoodin ar ett SaaS bolag, men for att sdkerstalla en langsiktig
aterkommande intadkt fran varje kund och licenstagare sa innebér varje leverans nagon timmas
mantid i "onboarding”. Med ambition att varje kund och licenstagare skall stanna som kund i minst 3
ar sa bedémer vi att det en god investering (se illustrativ forklaring pa sid 2).
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Illustrativ bild 6ver program som drivs tillsammans med Qmed.

Forutom detta program sa spanner vi bagen hart och har som mal att na ut till en majoritet av de

30 000 Medtech-foretag med produkter som saljs inom EU. De har alla mer eller mindre ett reglerat
behov av att [6sa Post Market Surveillance, och jag ar 6vertygad om att majoriteten av dem vill gora
det sa tids- och kostnadseffektivt som mojligt. For att nd ut till denna stora mangd foretag fortsatter
vi arbetet med Ovriga partners och att ta in nya, vilket inte ska glommas bort i skuggan, eller kanske
ljuset, av det fina programmet som kors via Qmed ” Marcus Emne, VD Hoodin.
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* Som Hoodin tidigare informerat om sa bygger Hoodins affarsmodell pa forsaljning
av licenser (per manad) samt sk. up grades for varje licens. Bilden nedan &r en Upgmm‘.s Y3
illustrativ bild av ackumulerat varde av varje licens 6ver en period av tre ar. Hoodin
utgdr fran att varje kund gér tilligg av nya upgrades till ett virde om ca 350 Euro per Upg[‘ades Y2
ar. Manga kunder har dessutom i regel fler 4n en licens och var ambition ar sjalvklart ®o e e 000000

att kunder stannar langre an tre ar. Upgl‘ades Y1
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For mer information om Hoodin, vinligen kontakta:
Marcus Emne, VD och grundare

Telefon: +46 79 - 33 57 658

E-post: info@hoodin.com

0m Hoodin AB

Hoodin AB har utvecklat och saljer en unik tjanst (SaaS) som kan utféra bevakning och inhamtning
av digital information. Tjansten bevakar och hamtar digital information fran de kéllor kunden anser
mest relevanta och viktiga for dem. Den automatiska hanteringen gor att Hoodins kunder far full
kontroll 6ver den information som kontinuerligs skapas pa internet, samtidigt som tjansten medfér
stora arbetstids- och kostnadsbesparingar. Sedan starten har Hoodin astadkommit en god tillvaxt
med betalande kunder, bland annat Bonnier Growth Media, Region Skane och Riksbyggen.

Om Hoodins affarsmodell - Hoodins affarsmodell baseras pa att partners och kunder betalar en
manadslicens. Storleken pa manadslicensen &r variabel beroende pa vilka funktioner som valts for
det aktuella projektet samt hur manga bevakningar och anvandarkonton som anvands. Betalning foér
licensen sker i forskott om tre manader och Hoodin gor en bedémning att varje projekt inbringar
licensintakter 6ver tre ar. En grundlicens har ett manadspris om minst 950kr.

Om Hoodins partnerprogram - Hoodin nar slutkunder och nya anviandare genom ett natverk av
partners. En partner kan vara verksam inom en viss bransch eller tillhandahalla egen mjukvara dar
Hoodin ingar som del for att automatisera bevakning och inhdmtning av digital innehall. | och med
ingatt partnerskap mellan Hoodin och partners, ges partner ratt att silja och implementera Hoodin
hos kund. Affarer med slutkund kan ske omgaende efter att partnerskap ingatts, men utbildning och
certifiering av partners anstillda sker i regel fore de forsta affiarerna registreras. Partners kan
utveckla egna erbjudanden baserat pa Hoodins plattform, allt fran att de driftar och skéter ett
projekt at slutkund, till att de bistar i utbildning och implementering av ett projekt.
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