Hoodin lanserar program med Qmed Consulting for
cirka 1500 kunder

Hoodin AB meddelar idag att man under vecka 38 lanserar ett program fér leverans av stora
volymer rérande Omni Observer for Medtech till cirka 1500 kunder tillsammans med danska
partnern Qmed Consulting.

"Detta program ar ett stort genombrott fér Hoodin och en fantastik méjlighet att under de
kommande 6 till 8 manaderna se en kraftigt kande tillviaxt med vaxande orderingang pa licenser.
Tillsammans med Qmed Consulting har Hoodin under sommaren arbetat med att ta fram en
skraddarsytt program fér att ta hand om en stor volym kunder under kort tid och pa ett sa
kostnadseffektivt satt som maijligt. Under vecka 38 startar vi med en forsta pilotgrupp med en forsta
grupp foretag. Qmed Consulting leder arbetet med att silja in ratt 16sning till respektive kund samt
konfigurera varje kunds 16sning.

De cirka 1500 kunderna ar unika sa tillvaga att de ar icke-europeiska Medtech féretag och behéver
snabbt och kostnadseffektivt |6sa fragan om hur de ska na upp till nya EU’s krav* avseende Medtech-
produkter som séljs inom EU. Qmed Consulting har fatt i uppdrag att ta fram tjanster och ett program
for att ta hand om dessa foretag och jag ser fram emot att vi arbetar nara och fokuserat tillsammans
med Qmed Consulting for att hjilpa alla dessa foretag som har ett trdngande behov att |6sa. Vart
gemensamma erbjudande saknar motstycke avseende varde i relation till kostnad och darav vagar jag
med tillférsikt var positiv till att vi ska fa manga av dessa cirka 1500 féretag som kunder.” Marcus
Emne, VD Hoodin.

"Att partnerskapet med Hoodin skulle leda fram till nagot stort har vi alltid varit 6vertygade om och
med detta speciella samarbete ser vi tydligt hur Hoodin tar hand om sina partners pa ett
professionellt satt dar de bistatt oss med bade teknisk expertis sa val som affarsutveckling. Det ar var
yttersta forhoppning om att vi tillsammans skall vinna fértroende for leverans till s manga som
mojligt av dessa cirka 1500 medtech-foretag och jag ser med stor forvantan fram pa piloten av detta
projekt” Helene Quie, VD Qmed Consulting A/S

* Den 26:e maj nasta ar infors Medical Device Regulation 2020 inom EU. Regulationen satter nya
krav pa hur foretag som saljer medtech-produkter inom EU maste bevaka extern information
rérande sina produkter. Detta kallas Post Market Surveillance och ar en vasentligt komponent inom
MDR2020.

For mer information om Hoodin, vinligen kontakta:
Marcus Emne, VD och grundare

Telefon: +46 79 - 3357 658

E-post: info@hoodin.com

Detta dr information som Hoodin AB dr skyldigt att publicera enligt EU:s forordning om marknadsmissbruk.
Informationen tillgdngliggjordes for publicering genom ovanstdende kontaktpersons agentur den 16:e september
2019.



Om Qmed Consulting

Qmed Consulting ar en global full-service Contract Research Organization (CRO) med sate i Kdpenhamn,
Danmark. De tillhandahaller strategiska konsulttjdnster i samband med godkdnnande av medicinsk utrustning
samt kompetens inom klinisk angelagenhet, regulatoriska fragor, kvalitetshantering och kommersiell hilso-

och sjukvard. www.gmed-consulting.com
0m Hoodin AB

Hoodin AB har utvecklat och saljer en unik tjanst (SaaS) som kan utféra bevakning och inhdmtning
av digital information. Tjansten bevakar och hamtar digital information fran de kéllor kunden anser
mest relevanta och viktiga féor dem. Den automatiska hanteringen goér att Hoodins kunder far full
kontroll 6ver den information som kontinuerligs skapas pa internet, samtidigt som tjansten medfor
stora arbetstids- och kostnadsbesparingar. Sedan starten har Hoodin astadkommit en god tillvaxt
med betalande kunder, bland annat Bonnier Growth Media, Region Skane och Riksbyggen.

Om Hoodins affarsmodell - Hoodins affarsmodell baseras pa att partners och kunder betalar en
manadslicens. Storleken p& manadslicensen ar variabel beroende pa vilka funktioner som valts for
det aktuella projektet samt hur manga bevakningar och anvandarkonton som anvands. Betalning for
licensen sker i forskott om tre manader och Hoodin gér en beddémning att varje projekt inbringar
licensintakter 6ver tre ar. En grundlicens har ett manadspris om minst 950kr.

Om Hoodins partnerprogram - Hoodin nar slutkunder och nya anviandare genom ett natverk av
partners. En partner kan vara verksam inom en viss bransch eller tillhandahalla egen mjukvara dar
Hoodin ingar som del fér att automatisera bevakning och inhdmtning av digital innehall. | och med
ingatt partnerskap mellan Hoodin och partners, ges partner ratt att silja och implementera Hoodin
hos kund. Affarer med slutkund kan ske omgaende efter att partnerskap ingatts, men utbildning och
certifiering av partners anstillda sker i regel fore de forsta affirerna registreras. Partners kan
utveckla egna erbjudanden baserat pd Hoodins plattform, allt fran att de driftar och skéter ett
projekt at slutkund, till att de bistar i utbildning och implementering av ett projekt.

www.hoodin.com


http://www.qmed-consulting.com

