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Storaffar och Cybercom som ny partner

Hoodin AB ("Hoodin”) meddelar idag att bolaget ingatt ett partneravtal med IT-konsult bolaget
Cybercom Group AB. | samband med det ingdngna partneravtalet skrevs dven avtal fér en
leverans till Vastkuststiftelsen i samarbete med ett 10-tal olika kommuner i Vastra Gotalands
lan och Bohuslin. Virde i intikter, dver tre ar, avseende den aktuella leveransen uppgar for
Hoodin AB’s del till ca 1 miljon kronor.

Den aktuella leveransen bestar av I6sningar baserade pa Hoodin Super Feeder**, och versionen av
Super Feeder som dven hanterar geografiska platser och omraden. Vilket innebér att slutkunderna
kommer att kunna bevaka digital innehall, bade i relation till sékord och geografiska omraden. Utan
anvandning av Hoodin Super Feeder skulle kundernas arbetsbérda med att identifiera platser och
samla in information inom en given geografi, samt darefter |6pande uppdatera denna information,
innebara hundratals timmar av manuellt arbete. Kommuner, regioner samt destinationsindustrin ar
det primara segmetet for denna version av Super Feeder.

Marcus Emne, VD och grundare for Hoodin, kommenterar:

"Cybercom dr en fantastisk ny partner som vi dr mycket stolta och glada éver att presentera. De har bdde
bred och djup kompetens samt ett fantastiskt ndtverk av kunder. Att fd inleda detta partnerskap med en
leverans som baseras pa l6sningar fran Hoodin kdnns mycket stimulerande. Vi ser fram emot ett Idng och
fruktsamt partnerskap med Cybercom. Den inledande affdiren avser leverans till kunder som av Hoodin
koper licenser pd Super Feeder +Places och ddr utveckling och leverans av front end (appar) hanteras av
Cybercom. | och med att Cybercom dr en stor koncern sd har vi i dagslédget ingen uppfattning om det
potentiella antalet licenser som Hoodins partnerndtverk tillférs genom detta nya partneravtal.”

Carolina Rosengren, Vice Regionansvarig Cybercom, kommenterar:

"Vi dr viéldigt stolta 6ver att presentera vdrt nya samarbete med Hoodin som vi ser som ett mycket intressant bolag.
Deras tva tjdinster Super Feeder och Omni Observer dr ett perfekt komplement i var portfélj och dessa kommer hjdlpa
oss och vdra kunder ndr vi hjdlper dem pd deras Digitaliseringsresa.”

For mer information om Hoodin, vanligen kontakta:
Marcus Emne, VD och grundare

Telefon: +46 (0) 79 - 33576 58

E-post: info@hoodin.com

Detta dir information som Hoodin AB dr skyldigt att publicera enligt EU:s férordning om marknadsmissbruk.
Informationen tillgdngliggjordes for publicering genom ovanstdende kontaktpersons agentur den 19:e mars
2019.

*Super Feeder

Super Feeder ar den av Hoodins |6sningar som anvands i for att effektivisera eller automatisera
bevakning och inhdmtning av digitalt innehall i syfte att aterpublicera innehall i egna digitala
kanaler. Med Super Feeder kan anviandare bevaka och hamta in innehall baserat pd bade
kontextuellt samt geografisk sokning.

** Se avsnitt rérande Hoodins affarsmodell



Om Cybercom

Cybercom ar ett innovativt IT-konsultbolag som hjélper ledande féretag och organisationer att fanga
digitaliseringens mojligheter. Genom att kombinera teknisk expertis och affarsinsikt erbjuder vi innovativa,
sdkra och héllbara l6sningar inom IT och kommunikationsteknik. Oavsett om det handlar om att omvandla
produkter till tjanster, utveckla helt nya affarsmodeller eller att hjalpa offentlig sektor att komma narmare
medborgaren. Var position ar dar teknik och strategisk affarsutveckling mots. Vi tanker stort. Vi testar, lar och
anpassar. Allt for att vara kunder ska lyckas i den uppkopplade varlden. Det &r sa vi skapar morgondagen idag.
Vi ar ett mangfaldsrikt bolag med stort aldersspann, 44 nationaliteter och uppdragi 21 lander. Vi ar kreativa,
oradda och nyfikna - alltid redo att utmana status quo. Vi gar fran ord till handling och majliggor forandring. Vi
ar #Makersoftomorrow. Cybercoms hemmamarknad dr Norden och Polen, dartill erbjuder bolaget global
leveranskapacitet for lokala och internationella affarer. www.cybercom.com

0m Hoodin AB

Hoodin AB har utvecklat och saljer en unik tjanst (SaaS) som kan utféra bevakning och inhamtning
av digital information. Tjansten bevakar och hamtar digital information fran de kallor kunden anser
mest relevanta och viktiga fér dem. Den automatiska hanteringen gér att Hoodins kunder far full
kontroll 6ver den information som kontinuerligs skapas pa internet, samtidigt som tjansten medfor
stora arbetstids- och kostnadsbesparingar. Sedan starten har Hoodin astadkommit en god tillvaxt
med betalande kunder, bland annat Bonnier Growth Media, Region Skane och Riksbyggen.

Om Hoodins affarsmodell - Hoodins affadrsmodell baseras pa att partners och kunder betalar en
manadslicens. Storleken pd manadslicensen ar variabel beroende pa vilka funktioner som valts for
det aktuella projektet samt hur manga bevakningar och anviandarkonton som anvands. Betalning for
licensen sker i forskott om tre manader och Hoodin gor en bedémning att varje projekt inbringar
licensintakter dver tre ar. En grundlicens har ett manadspris om minst 950kr. Hoodin utgar fran att
varje licens varar under minst tre ar.

Om Hoodins partnerprogram - Hoodin nar slutkunder och nya anviandare genom ett natverk av
partners. En partner kan vara verksam inom en viss bransch eller tillhandahalla egen mjukvara dar
Hoodin ingar som del for att automatisera bevakning och inhdmtning av digital innehall. | och med
ingatt partnerskap mellan Hoodin och partners, ges partner ratt att silja och implementera Hoodin
hos kund. Affarer med slutkund kan ske omgaende efter att partnerskap ingatts, men utbildning och
certifiering av partners anstallda sker i regel fore de forsta affiarerna registreras. Partners kan
utveckla egna erbjudanden baserat pa Hoodins plattform, allt fran att de driftar och skoter ett
projekt at slutkund, till att de bistar i utbildning och implementering av ett projekt.

www.hoodin.com
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