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Klarna lanserar ‘Boost’ for att
accelerera SME-tillvaxt

Klarna lanserar ett nytt finansieringsprogram fér SMEs pa sju marknader som
demokratiserar tillgangen till kapital och hjdlper verksamheter att véxa

Stockholm, 19 november 2018 - Klarna offentliggér idag ett nytt initiativ - Boost - for att stédja sma och
medelstora handlare i att accelerera tillvixten. Boost som nu ér tillgangligt pa sju marknader, ar ett
finansieringsprogram med en enkel ansdkningsprocess, som gor det mojligt for handlare att snabbt fa tillgang
till finansiering och minska eventuell stress kopplad till finansiering.

For entreprendrer och smaforetag ar kassaflodet ofta ett av de storsta hindren nar de vill ta nasta steg i sin
utveckling. Att anstélla extra personal, bygga en ny webbplats eller skapa marknadsféringskampanjer kan snabbt
bli en barriar snarare an en milstolpe. Att fa tillgang till finansiering &r ofta en tidskravande och komplicerad process
som kréver att foretagare investerar mycket tid och kraft som skulle kunna utnyttjas battre pa annat hall. Med Boost
mojliggor Klarna for sma och medelstora féretag att ansoka om ett kontant forskott genom en snabb, friktionsfri
och transparent process och darigenom omedelbart 6ppna upp maojligheter for framtida tillvaxt.

Robin Hammar, produktchef Boost, Klarna: "Vi pa Klarna ser vara handlare som partners och fragar regelbundet
vad mer vi kan géra for att hjélpa till att I6sa deras vardagliga problem. Fér SMEs ér tillgangen till finansiering fér
mindre uppgraderingar av butiken eller fér att attrahera nya kunder alltid 6verst péa listan. Med lanseringen av
Boost ar vi glada att kunna erbjuda den efterfragade finansieringen samtidigt som vi ser till att hela laneprocessen,
fran ansékan och till full aterbetalning, dr smoooth. Vi har testat den hér produkten under en tid och aterkopplingen
fran handlare 6ver flera marknader har varit mycket positiv och uppmuntrande sa vérdet vi levererar till dem &r
tydligt.”

Handlare som anvander Klarna kan nu pa nagra fa minuter anséka om ett lan i Boost-appen pa Klarnas Merchant
Portal, eller genom en widget pa anslutna partnerplattformar. Handlaren véljer storlek pa lan och hur snabbt de vill
betala tillbaka och nar det godkants finns pengarna tillgangliga redan nasta dag. Det finns inga langa frageformular
eller komplicerade avtal som ska granskas. Kostnaden for lanet ar en fast avgift, synlig direkt i appen, och inga
andra avgifter tillkommer. Detta gor det enkelt for handlare att utvardera kostnaden och om man ska begéra
finansiering for den specifika investeringen. Lanet aterbetalas baserat pa den dagliga forséljningen. Den fasta
avgiften innebar att nar forsaljningen okar sa aterbetalas lanet snabbare. Under lagintensiva forséljningsperioder
minskar det dagliga aterbetalningsbeloppet. Detta sakerstaller att handlare alltid har ett kassaflode for att stodja sin
dagliga verksamhet.

Michael Rouse, Chief Commercial Officer, Klarna: "Sedan start har Klarna hjélpt tusentals handlare att vixa
genom att skapa bdsta mdjliga shoppingupplevelse foér deras kunder. Med Boost skapar vi nu en enkel
finansieringsprodukt fér dem, vilket demokratiserar och férenklar tillgangen till kapital for SMEs som ofta har tuffa
och besvirliga processer med traditionella langivare. Det hdr &r dr handlare som vi kdnner och arbetar med varje
dag och att denna tjdnst nu finns tillgdnglig fér dem innebér att de kan halla fokus pa vad som ér viktigast for att
vidxa sin verksamhet. | slutindan kommer Boost att hjilpa dem att konkurrera mer effektivt pa sina
nyckelmarknader och accelerera tillvixten."

Boost ar en av flera produkter i det vaxande erbjudandet till SMEs. Klarna lanserade nyligen en automatisk process
for att borja anvanda Klarna 6ver ett 6kande antal e-handelsplattformar. Den automatiska processen goér det annu
enklare for SMEs att erbjuda en exceptionell kundupplevelse genom Klarna och darigenom eliminera onddig



friktion i samband med utcheckningen. Klarna har ocksa lanserat ett verktyg som gér det mojligt for handlare att
analysera sina forsaljningsdata for att battre forsta sin nuvarande kundbas och stédja dem i att forvarva nya kunder.

Boost finns fér narvarande i Danmark, Finland, Nederldnderna, Norge, Sverige, Tyskland och Osterrike for utvalda
handlare och kommer att vara tillgéangligt for alla fran borjan av december. Fér mer infomration, vanligen besok:

https://www klarna.com/se/foretag/products/boost/
For att logga in pd Merchant Portal, vanligen besok: https://eu.portal.klarna.com/
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For mer information

Johanna Nyman, Senior manager Communications & PR
press@klarna.com

+46 (0) 72 855 83 29

Om Klarna

Klarna &ar en av Europas ledande betalningsleverantorer, och en nyligen licensierad bank, som vill revolutionera
betalningar for bade konsumenter och handlare. Foretaget grundades i Stockholm 2005. Klarna erbjuder
konsumenter mgjligheten att betala nu, betala senare eller dela upp betalningen 6ver tid, vilket ger en enkel, saker
och smidig képupplevelse. Klarna har idag 100 000 anslutna handlare. Klarna har 2 000 anstallda och ar verksamt i
14 lander.
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