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Veoneer gor uppskattning av orderbok och orderingang fér 2020

Stockholm, 7 januari 2021: Autotech-bolaget Veoneer, Inc. (NYSE: VNE och SSE: VNE SDB) beradknar det totala vardet av alla
ordrar till cirka 14 miljarder USD. Under 2020 avyttrade Veoneer sin bromskontrollverksamhet, vars orderbok vérd cirka 4
miljarder USD har exkluderats fran arets berdkning. Minskade férvéntningar pa den globala fordonsproduktionen till och med
2025 reducerade uppskattningen av orderboken ytterligare med runt 1 miljard USD jamfort med uppskattningen for ett ar
sedan.

Orderingangen for helaret 2020 beraknas vara vérd totalt cirka 2,6 miljarder USD, vilket motsvarar en genomsnittlig arlig orderingang vard
omkring 530 MUSD, dar omkring 65% &r ordrar inom Aktiv Sékerhet. Trots att Covid-19-pandemin generellt inneburit en lagre aktivitet pa
marknaden, innebar detta en 6kning pa omkring 10% jamfért med orderingangen foér 2019.

Veoneer uppskattar att féretagets andel av orderingangen for Aktiv Sakerhet under 2020 &r omkring 15% hogre 8n nuvarande
marknadsandel. Féretaget uppskattar att Covid-19 har inneburit att vérdet av de totala inkdpen av aktiv sékerhet under 2020 totalt sett varit
mer an 40% lagre an férvantningarna fran bérjan av 2020.

Som tidigare kommunicerats férvantar sig Veoneer att rapportera en atergang till organisk férsaljningstillvaxt for fjarde kvartalet 2020 och
vaxa mer an fordonsmarknaden under andra halvaret 2020, tillvéxten vantas accelerera under 2021.

Veoneer resultatrapport for fiarde kvartalet 2020 ar planerad till onsdagen den 3 februari 2021.

Denna information &r sadan information som Veoneer, Inc. &r skyldigt att offentliggéra enligt EU:s marknadsmissbruksférordning.
Informationen Idmnades, genom nedanstaendes forsorg, for offentliggérande torsdagen den 7 januari 2021 ki 8.30.

Definitioner

Orderbok - beréaknad total framtida omsaéttning fran nya afféarer baserad pa en uppskattning av produktionsvolymer, prissattning och
vaxelkurser.

Orderingang - beraknad framtida genomshnittliga arlig omsattning fran nya afférer baserad pa en uppskattning av genomsnittlig arlig
produktionsvolym, genomsnittligt férsaljningspris for dessa produkter och vaxelkurser.

Orderbokens totala vérde - en total uppskattning av vardet 6ver affarens totala livslangd baserad pa en uppskattning av berdknade
produktvolymer, prisséttning och véxelkurser.
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Veoneer, Inc. (NYSE: VNE and SSE: VNE SDB) &r en véridsledare inom autotech-branschen. Vi designar, tillverkar och séljer mjukvara, hardvara och
systemlGsningar for passagerarsékerhet, forarassistans, -collaborative’och autonom kéming till fordonstillverkare globalt. Var affarsidé &r att skapa fortroende for
mobilitet. Veoneer, som bildades 2018, bygger pa nérmare 70 ars erfarenhet av att utveckla I6sningar for fordonssékerhet. Vieoneer har 7400 medarbetare i

12 l&nder och huvudkontor i Stockholm. Under 2019 uppgick forséljningen till 1,9 miljarder USD. Veoneer &r noterat pa New York Stock Exchange och Nasdaq
Stockholm.

"Safe Harbor Statement" enligt amerikansk federal lag: Denna release innehaller framatblickande uttalande i enlighet med USA:s "Private Securities Litigation
Reform Act of 1995". Alla uttalanden i denna rapport férutom sadana som baseras pa historiska fakta, inklusive men utan att begrédnsas av, ledningens bedémning
av historiska data, forvéntade framtida forséljning (inklusive uppskattning som relateras till orderingang och orderbok) eller annan framtida rérelse resultat eller
finansiellt resultat &r framatblickande uttalanden. | nagra fall kan du identifiera dessa genom framéatblickande ord, sasom uppskattar, tror, har intention att, berédknar,
kan komma att eller dess negativa motsvarighet och annan jagmforande terminologi. Vi har baserat dessa framatriktade uttalanden pa var nuvarande forvéntning,
antaganden och tillgénglig data fran tredje part om framtida héndelser och trender som vi tror kan paverka var finansiella status, resultat, afférsstrategi, kort- och
langsiktig verksamhet och finansiella behov.

Nya risker och osédkerheter uppstar fran tid till annan och det &r inte majligt for var ledning att forutse alla risker, inte heller kan vi bedéma hur alla dessa faktorer
paverkar var verksamhet eller till vilken omfattning nagon av dessa faktorer, eller kombination av faktorer, kan paverka det verkliga resultatet sa det skiljer sig
signifikant jamfért med dessa framatblickande uttalanden som vi kan ténkas géra. Faktorer som kan paverka resultatet signifikant fran dessa framatblickande
uttalanden inkluderar, men begrénsas inte till generell ekonomisk situation, fordonsindustrins cykliska férséljning och produktion, féréndring inom industrin eller
féréndrade marknadsforutséttningar eller regional tillvéxt eller minskning, ytterligare minskning av fordonsproduktionen, paverkan fran Covid-19 pa vara kunder och
deras planering vad géller produktion och lansering, paverkan pa Covid-19 pa vara leverantérer och tillgangen till komponenter till vara produkter, var férmaga att
slutfora transaktionen i enlighet med det icke-bindande 6verenskommelsen med Qualcomm Technologies, vilken &r féremal for forhandling och dokumenteras i en
definitiv bverenskommelse, utvecklingen av mjukvara och integrerad plattform i enlighet med det icke-bindande 6verenskommelsen med Qualcomm Technologies,
var formaga att astadkomma de tillténkta fordelama fran var separation fran vart tidigare moderbolag, var férmaga att fa nya affarer eller forvalta afférer pa grund av
Okad konkurrens, hégre kostnader &n forvéntat och resursanvéndning i frhallande till att utveckla nya teknologier, hégre rématerial-, energi- och ravarukostnader,
komponentbrist, férdndringar i kund- och konsumentpreferenser for slutorodukter; marknadsacceptans av vara nya produkter; beroende av och relationer med
kunder och leverantérer; var férmaga att dela forsknings- och utvecklingskostnader med vara kunder, ogynnsamma fluktuationer i valutor eller réntor bland de olika
Jjurisdiktioner dér vi verkar; kostnader eller svarigheter relaterade till integrationen av nya eller férvéarvade féretag och tekniker; framgangsrik integration av férvérv
och verksambhet i joint ventures; framgangsrikt genomfSrande av strategiska partnerskap och samarbeten; produktansvar, garanti och &terkallande pastaenden och
utredningar och annan réttstvister och kundreaktioner dérpa,; hdgre utgifter for var pension och andra férméner efter pensionering, inklusive hégre
finansieringsbehov fér vara pensionsplaner; arbets-stopp eller andra arbetskraftsfragor; eventuellt ogynnsamma resultat av framtida réttstvister, regleringsatgérder
eller utredningar eller pastaenden om évertrédelse; var formaga att skydda vara immateriella réttigheter; skattebedémningar av statliga myndigheter och
féréndringar i vara skatter; vart beroende av nyckelpersoner; lagstiftnings- eller lagstiftningséndringar som paverkar eller begrénsar var verksamhet; politiska
férhallanden; och andra risker och osékerhetsfaktorer som beskrivits i foretagets kvartalsrapporter och i arsredovisningen pa formulér 10-K.

For samtliga framatblickande uttalanden i detta och i andra meddelanden aberopar vi det skydd som USA:s "Private Securities Litigation Reform Act of 1995"
erbjuder. Férutom den skyldighet vi har enligt lag, atar vi oss inte att uppdatera dessa framatblickande eller uttalanden till féljd av ny information eller framtida
héndelser.



