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Intervju med OptiMobiles kund north net connect / Netmore

Nyemissionsaktuella OptiMobile AB ("OptiMobile") har sedan 2017 avtal med north net connect AB, en
nyetablerad svensk telekomoperatér, som har varumarket Netmore. Nedan presenteras en kort intervju med
bolagets VD Rikard Slunga som besvarat nagra fragor om bolagets verksamhet och dess samarbete med
OptiMobile. OptiMobiles nyemission pagar till och med torsdag, den 8 februari 2018. F6r mer information om
nyemissionen, besok www.optimobile.se, www.aktietorget.se eller www.sedermera.se.

Kan du beratta om Netmore och vad ni erbjuder till era kunder?
Netmore ar en ny operatdr pa marknaden som erbjuder garanterad tackning for mobiltelefoni och WiFi med
robusta lokala nat till industrier, féretag och organisationer, fastighetsbolag och flerbostadshus.

Hur ser er marknad ut och hur tror ni att den kommer att utvecklas?

Vi ser en 6kande efterfragan pa battre inomhustéackning. Dels bygger man idag energieffektiva hus som inte
tillater radiovagorna att tranga in i lagenheterna vilket gor att allt fler efterfragar [6sningar for inomhustackning.
Dessutom 6kar mangden data som anvands hela tiden och de allra flesta enheter (PC, mobiler, skrivare, TV,
Sonos-system, mm.) kraver en tradlés uppkoppling vilket staller hogre krav pa prestanda och som bara ett bra
lokalt inomhus néat kan ge dig. Darutéver har vi industrikunder som oftast har krav pa viss anpassning vilket vi
erbjuder i form av robusthet, tillforlitlighet, prestanda och IT-integration av affars- och processystem.

De kommande aren rdknar vi dven med att Internet of Things, loT, kommer att sla igenom med kraft i marknaden
och det kommer att leda till ytterligare 6kad efterfragan pa bra inomhustackning for att kunna ansluta alla
enheter dar de faktiskt ar placerade.

Vilka utmaningar och mdjligheter ser ni for telekommarknaden och telekomoperatGrer framéver?
Telekommarknaden fortsatter att genomga stora forandringar. Mangden datatrafik 6kar hela tiden vilket i sin tur
gor att kraven pa bra tackning inomhus och bra prestanda innebar att antenner maste placeras allt ndrmare
kunden, det vill sdga inomhus. Dessutom stalls det hogre och hogre krav pa operatérerna att fornya deras
affarsmodell och erbjuda nya tjanster och produkter som moter kundernas efterfragan. Allt for att fortsatt kunna
vara konkurrenskraftiga.

Netmore och OptiMobile har inlett ett samarbete dar Netmore kOpt in OptiMobiles plattform. Kan du beratta
mer om hur ni ser p& detta samarbete och vilka mdjligheter detta skapar for Netmore?

OptiMobile ar en viktig samarbetspartner till Netmore och de produkter som OptiMobile levererar ar viktiga
delar i de kommunikationslésningar som Netmore séljer. OptiMobiles plattform ger oss unika produkter och
tjanster som ar battre anpassade till kundernas behov.

Hur ser ni att de tjdnster som Netmore planerar att erbjuda sina kunder som baseras pa OptiMobiles plattform,
kommer att kunna forbattra Netmores erbjudande till era abonnenter?

OptiMobiles plattform for WiFi Calling-appen ar en viktig del i Netmores erbjudande. Med hjalp av appen kan
vara kunder pa ett flexibelt satt nyttja WiFi-nat for att kunna vara tillgénglig pa mobilen bade inomhus i omraden
som annars inte har tackning samt nar kunden ar ute och reser i varlden. Netmore planerar att i nartid lansera
ett flertal spannande produkter som baseras pa OptiMobiles plattform som passar olika marknadssegment. En
av dessa produkter ar dven anpassad for flerbostadshus och l6ser problem, som finns med dalig mobiltackning i
lagenheter, med hjalp av WiFi-nat.

For mer information om nyemissionen och planerad notering, vanligen kontakta:
Sedermera Fondkommission

Telefon: + 46 40 615 14 10

E-post: info@sedermera.se
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F6r mer information om OptiMobile, vanligen kontakta:
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E-post: lars.rutegard@optimobile.se
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