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Ny VD-kommentar i Attanas arsredovisning
jamfort med bokslutskommunikén

Med anledning av att Teodor Aastrup i mars tillrddde som VD har styrelsen beslutat att
revidera VD-kommentaren i rsredovisningen jamfort med den tidigare publicerade
bokslutskommunikén.

Den nya VD-kommentarer innehdller information som styrelsen bedémmer potentielt kan
vara av kurspaverkande karaktér. Darav publiceras dessa separat.

VD-kommentar:
Kassafldde och forskning och utveckling kring cancer och immunologi.

2023 summeras med en ambition om att skapa positivt kassafléde genom 6kade intakter
fr&n vara kunder.

Kassafléde

Vi slutférde en emission i januari som gav oss cirka halften av det kapital vi bedémde att vi
behdvde for att implementera var plan. Vi stod da i valet att skdra ner eller att med
begrdnsade resurser forsdka genomfdra planen. Vi beslét att genomféra planen eftersom vi
ser det varde som vi skapar at vara kunder och &r 6vertygade om att planen Iangsiktigt
dkar aktiedgar-vardet pa bolaget genom att fler pa marknaden ser var unika teknik och
formaga att 16sa kunders utmaningar.

Forsta halvaret omsatte vi plan enligt ca. 500kSEK i m&naden och dessa intakter kom
framst fran I6pande intdkter fran vara mer aktiva kunder. Instrumentférsaljning ger stora
intakter, men fokus har varit (och &r) att 6ka merférséljningen fran installerad kundbas. Vi
valde att fortsatta enligt plan under andra halvaret. Fér att nd framgdang bedémde vi att
det var centralt att 6ka Thomas och min tid hos kund. For att uppna detta tog vi Ian for att
finansiellt mojliggéra detta och i september tilltradde Marcus som VD for att frigéra var tid.

Under hosten tappade vi en viktig kund. Denna ar en aktor i USA som helt enkelt slutade
att betala deras kvartalsfakturor om 50kUSD per kvartal. Var bedémning &r att det
berodde pa att de sjilva fick likviditetsutmaningar. Det innebar intdktstapp som var svart
att snabbt kompensera fér. Gladjande nog fick vi en ny, viktig kund i Europa samt utdkning
av projekt hos en betydande institution pa den amerikanska marknaden.

Saledes beslutade vi under hdsten att genomfdra en nyemission i december. Givet
situationen och osdkerheten kring att na full teckning, valde vi att genomféra en emission
"i tva steg” med teckningsoptioner. Anledningen till konstruktionen var att om vi inte
lyckades fa in det kapitalet som kravdes i december, sa ger konstruktionen med
teckningsoptioner oss ytterligare sex manader att skapa tilltro till var plan. Dar &r vi nu. 3-
14 juni kan teckningsoptioner tecknas till aktier.

I dagslaget kostar driften av bolaget knappt 800kSEK i manaden och vi hade i Q1 knappt
700kSEK i intdkter per manad. L&nen kostar oss manatligt drygt 100kSEK. Det innebar att



vi &r néra att bli kassaflédespositiva, exklusive |anen &r vi i stort sett dar. Saledes ar det
viktigt fér oss att eliminera Ianen och dér spelar emissionen i juni en avgdrande roll.
Historiskt vet vi att sommarmanaderna blir sémre for oss, sa vi bedémer att kassaflédet
blir negativt i Q2 och Q3.

FoU kring cancer och immunologi

Nyttjandegraden av instrumenten och darigenom vardet av Attanas teknik ar starkt
korrelerat till antalet anvandare hos kunderna. Féljaktligen &r en viktig framgangsfaktor fér
oss att 6ka antalet anvandare hos vara kunder. Vara kunders egna idéer kring hur det kan
ske sammanfattas i tva punkter. Mer l4ttillganglig utbildning av nya anvéandare och en
mjukvara som paminner om den enkla versionen vi tog fram 2022 fér diagnostik, for vara
immunitetsprofiler.

Vi har nu tagit fram en beta-version av ny mjukvara enligt ett likande koncept som for
immunitetsprofilerna. Det knyter samman instrumentanvdndandet med datautvérdering pa
ett effektivt satt. Vi har i bérjan pa 2024 fatt positiv feedback fran vara kunder pa beta-
version och avser att lansera mjukvaran under hésten.

Vi har skapat en mer lattillgédnglig utbildning genom férbé&ttrad online traning, bdde med
enkla instruktionsvideor och med dvningar som leds av oss genom videomoéten. Detta har
redan genererat merforsaljning av sensorchip och vi ser positiva tendenser mot dkad
forsaljningen av serviceavtal. Nar den nya mjukvaran ar lanserad tror vi att trenden
kommer att fortsatta och starkas ytterligare.

En annan viktig observation &r att 70% av vara viktigaste kunder &r aktiva inom
canceromradet och samtliga av dessa anvander var teknik fér immunologiska studier.
Valdigt férenklat kan man sédga att cancer aktiverar immunférsvaret pa ett liknande séatt
som infektioner, dvs bade immunantikroppar och T-celler aktiveras. Har passar Attanas
teknik bra, da vara kunder utvecklar terapeutiska antikroppar mot cancer eller antikroppar
som ska attrahera T-celler till cancern med syfte att forstarka kroppens egen férm%ga att
angripa cancerceller. Det faktum att vi gér analyser med celler, vavnad och blod passar bra
for denna kombination av cancer-immunologiforskning. Ett publikt exempel pa detta &r
"Avancerade material for individinriktad medicin och diagnostik” vid Linne universitetet, dar
var teknik anvands for att detektera markérer i blodprov, fér att identifiera specifika
kemiska tecken pa cancer. Attanas interaktionsstudier med celler och vavnad frén den
detekterade tumdren och antikroppar anvands for att underséka samverkan med kroppens
egna immunfdrsvar. En av vara kunder i USA har ett pagaende projekt fér palliativ
behandling av cancerpatienter med hjélp av donerade T-celler, dér var teknik badde ger unik
information och underlattar transitionen fran djurférsok till kliniska experiment.

Likande studier genomférs hos flera av vara kunder och den nya mjukvaran passar val och
kommer att underlatta deras forskning.

Det leder oss ocksa in pa immunitetsprofiler, dvs kvalitetsbestdmning av en individs
immunitet mot en given patogen, dar Linne-projektet nyligen levererat lovande resultat
inom infektionsforskning runt hepatit B och borrelia. Borrelia sprids via fastingbett. Dessa
bett kan &ven ge upphov till blédarfeber. Vid Karolinska Institutet har var teknik anvénts
for att for att forsta hur blédarfeberviruset kan infektera celler. Det &r viktig information for
att kunna utveckla ldkemedel mot blédarfeber viruset. Sammantaget har det har tagit
frustrerande 13ng tid att nd fram till beslutsfattande personer och mervérdet av vara
immunitetsprofiler, men tack vare publikationerna fran ovan namnda aktérer och t.ex.
National University of Singapore (Covid, Hepatit B, TBC), Képenhamns universitet (malaria,
covid, cancer) och Macrogenics (denguefeber) bérjar vi nd en kritisk massa. Under 2023
identifierade vi nédvandiga kommersiella partners for vara befintliga och kommande
immunitetsprofiler som stéd for att underséka och bedéma individers olika grad av
immunitet mot specifika infektioner. Vi hoppas att under hosten 2024 komma i g%ng i
mindre kommersiell skala i ett europiskt land som visat stor kommersiell mognad for
immunitetsprofiler.

Sammanfattningsvis har vi utmaningar med vart kassafléde och en hég nyttjandegrad av
teckningsoptionerna kommer att méjliggéra slutamorteringar av vara lan och att vi kan
fokusera var tid pd vara lsnsamma kunder och darmed nd den tillvaxt vi efterstravar.

Teodor Aastrup VD Attana AB



For ytterligare information, kontakta:
Teodor Aastrup

VD Attana AB
ir@attana.com

+46 708862300

Denna information &r sddan som Attana AB &r skyldig att offentliggéra enligt EU:s
marknadsmissbruksférordning. Informationen lamnades fér publicering genom
ovanstaende kontaktpersons férsorg, for offentliggérande vid den tid da féretagets
nyhetsdistributér, Cision, publicerade detta pressmeddelande.

Om Attana

Attana AB grundades 2002 med idén att effektivisera forskning och utveckling av nya
lskemedel genom biologisk interaktionskarakterisering i realtid. Baserat pa sina
patenterade teknologier sédljer bolaget uppdragsforskning och egenproducerade
analysinstrument samt ett in vitro diagnostiskt (IVD) verktyg, Attana Virus Analytics (AVA),
till Iakemedelsbolag, bioteknikféretag och akademiska institutioner. Mer information om
Attanas forskningstjénster och produkter finns pa www.attana.com eller kontakta
sales@attana.com
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