Q touchtech

Pressmeddelande fran Touchtech AB
Goteborg den 4 februari 2020

Touchtech nyhetsbrev - februari 2020
Nedan ar nagra utvalda handelser under januari och februari.
Arbetet med foretradesemissionen som dvertecknades med ca 150% har nu slutforts.

Designen och utveckling av version 2.0 av showroom-ldsningen for Bestseller (Vero Moda) fortskrider
enligt plan. Designen och anvandarupplevelsen kommer vasentligt forbattras baserat pa lardomar fran
version 1.0. Med stor sannolikhet innebar detta ocksa att budgeten for projektet kommer behdva utokas
efter mitten av april eftersom kunden efterfragar mer funktionalitet.

Diskussionerna vi har haft med ett par storre globala mode-varumarken sedan hdsten 2019 angaende
showroom-losningen borjar ge resultat i form av mer konkreta affarsdiskussionerna. Vi tar darmed viktiga
steg i var strategi och malsattning att skriva avtal med nagra av varldens storsta och mest valkédnda
globala varumarken.

Samarbetet med Jack & Jones gallande Vendo i deras snart 300 anslutna brand butiker har 6ppnat

upp fler intressanta mojligheter. Till exempel har vissa av deras &terforsaljare, som fatt nys om
mojligheten att tillgangliggora och bestéalla fran det fulla sortimentet, pd egen begaran 6nskat att fa testa
I6sningen i sina butiker. Ett annat exempel &r mojligheten att anvédnda Vendo pé andra enheter sdsom
butikspersonalens surfplattor och telefoner. Vi ser en stor mojlighet, i linje med var nya strategi, i att vara
en nara teknikpartner till stora globala varumarken for att i samarbete utveckla vara Idsningar till att |6sa
de tuffa utmaningar som handlarna star infor.

En viktig del i var nya strategi ar att fokusera pa att jobba narmare vara befintliga storre kunder och
samtidigt bearbeta nya stora globala varumarken. Darfor kommer vi behova overfora ansvaret for driften
(integrationsutveckling, hardvara och kundnara konsultationstjanster) av vara mindre- och mellanstora
kunder till vara partners eller kunden sjalv. Detta arbete har paborjats och var ambition ar att kunna vara
klara mot slutet av det andra kvartalet for merparten av vara kunder. Det kommer innebéra att mer interna
utvecklingsresurser kommer frigoras till storre utvecklingsprojekt, reducerad support- och driftkostnader
samt forbereda for internationalisering.

En konsekvens av den nya strategin ar att befintliga samarbeten kommer behdva omvarderas. Ett
exempel ar samarbetet med pop-up-varuhuset Beyond Us som inneburit att vi kunnat skriva avtal med
flertalet handlare. Daremot har det varit ganska sméa och lokala varumarken dar vi pa Touchtech tagit ett
ganska stort drift-ansvar. Var bedomning ar att dessa samarbeten inte har ndgon ekonomisk inverkan pa
verksamheten da de storre aktdrerna star for den absoluta majoriteten.

Affarsdialogen med Coop om fortsatt utrullning har intensifierats. | mars kommer ytterligare en golv-
avdelning pa ett nyrenoverat Obs Bygg-varuhus i Norge att anslutas med Touchtech Vendo. Coops
ambition ar att ansluta minst 8 butiker till under 2020. For tillfallet pagar utvardering om hur Coop kan ta
6ver ansvaret for driften av hardvara och support.

Nyhetsbrevet for mars publiceras i borjan av april.
For ytterligare information, vanligen kontakta
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