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Analyst Group: Aktieanalys pa Hoylu - Antalet licensanvandare av
Hoylu Suite estimeras 6ka 2019

Hoylu har pa kort tid byggt upp organisationen och senaste aret levererat flertalet orders till kunder runtom hela varlden. Med befintliga
distributions- och partnersavtal, nuvarande orderbok och potentiella leads, kan Hoylu komma att 6ka férsaljningen snabbt. Med fortsatt
bibehallen kostnadskontroll kan darmed Bolaget ndrma sig I6nsamhet. | ett Base scenario prognostiseras omsattningen till ca 45 MSEK ar
2019. Utifran gjord prognos och en relativvardering, harleds ett potentiellt varde per aktie om 6 kr pa 2019 ars prognos i ett Base scenario.

For fullstandig analys las hér: http://analystgroup.se/analysis/hoylu-q4-18/

Godkand avslutning pa 2018 med stark bruttomarginal

Infér Q4-rapporten sa var redan omséttning och rérelseresultatet kommunicerat, vad som dock inte var ként sedan tidigare var bl.a.
bruttomarginalen. En viktig del i Hoylus langsiktiga affarsmodell &r att 6ka antalet ansluta anvandare till Hoylu Suite och saledes 6ka andelen
aterkommande licensintakter. Denna SaaS-modell innebar hégre bruttomarginal relativt Hoylus férséljning av hardvara (hardvaruférsaljningen
ar dock en nédvandig del pa kort sikt for att stéarka Bolagets kassafloden). Under Q4-18 uppgick bruttomarginalen till 70 % vilket var i linje med
var prognos och saledes nagot vi ser positivt pa.

Fokus 2019 ar att 6ka antalet slutanvandare av Hoylu Suite

I samband med Q4-rapporten 2018 berattar Hoylu att, efter att ha klarat av de strikta sékerhetskrav som manga av deras stérsta kunder
staller, nu skiftar fokus mot att under 2019 véxa antalet slutanvandare till Hoylu Suite och utveckla Hoylus SaaS-modell. Det har har alltid varit
den langsiktiga affarsmodellen och som med tanke pa dess skalbarhet mgjliggérs hogre forsaljningsnivaer och battre marginaler.

Likviditeten ar fortsatt en utmaning

Vi bedémer att Hoylu per sista februari 2019 har ca 4 MSEK i kassan (inklusive konvertibelemissionen om 5 MSEK under februari). Aven fast
utestadende kundfordringar uppgar till ca 13 MSEK &r nuvarande likviditet i Bolaget 1ag och ytterligare extern kapitalanskaffning framgent kan
inte uteslutas.

Marknaden fér Enterprise Collaboration fortsatter vaxa

Den globala marknaden fér Enterprise Collaboration forvantas vaxa med 13,1 % per ar till 2021, for att da uppga till ett varde om 49,5 mdUSD.
Marknaden for mjukvarusystem som anvands inom Enterprise Collaboration férvantas na ett varde om 8,4 mdUSD ar 2020. Hoylu gynnas av
dessa marknadstrender. Idag har Hoylu flera starka referenskunder som exempelvis Proctor & Gamble, Holland America Line, Daimler samt tio
av varldens stdrsta byggforetag, t.ex. Skanska, Suffolk m.fl.

Om Analyst Group: Ett av Sveriges framsta analyshus med fokus pa sma och medelstora borsbolag. Las mer om Analyst
Group, (http://analystgroup.se/om-ag/)

Det har ett pressmeddelande fran Analyst Group angaende publicering av aktieanalys pa Hoylu. Lasare kan anta att Analyst Group har
mottagit erséttning for att framstalla analysen. Uppdragsgivaren har inte haft nagon méjlighet att paverka de delar dar Analyst Group har haft
asikter om Bolaget, framtida vardering eller annat som skulle kunna ténkas utgéra en subjektiv bedémning. De delar som Bolaget har kunnat
paverka &r de delar som ar rent faktaméassiga och objektiva.



