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Enersize Oyj utékar sitt samarbete med JoinTeam i Kina med
licensférsaljning

Enersize Oyj ("Enersize”) meddelar hdrmed att bolaget och dess kinesiska samarbetspartner Beijing Jointeam International
Energy Tech.Co.,Ltd ("JoinTeam”) har ingatt ett Letter of Intent (LOI) avseende utdkat samarbete parterna emellan. Avsikten ar
att JoinTeam framgent skall agera som fullskalig partner till Enersize pa den kinesiska marknaden genom sjalvstandig
distribution och férsiljning av Enersizes fullskaliga produktportfélj. Det hdr &r Enersizes forsta avsiktsforklaring avseende
licensforsiljning pa den kinesiska marknaden.

JoinTeam ar sedan flera ar en kinesisk partner till Enersize och bolaget arbetar huvudsakligen i Peking-regionen i Kina. JoinTeam har varit
affarspartner till Enersize i de vinstdelningsprojekt som varit framgangsrika, sdsom Enersize forsta vinstdelningsavtal i Kina med Beijing
Optoelectronics som genererat narmare 9 MSEK i vinstdelning under avtalets 3-ariga period. Aven BOE3 och Foton Cummins som nu &r i
vinstdelningsfas och genererar intékter &r tecknade och genomférda i samarbete med JoinTeam. JoinTeam och Enersize har kontinuerligt
diskuterat hur affarsmodellen i Kina kan forbattras och stromlinjeformas for att ge battre skalbarhet och kortare saljcykler. JoinTeams
synpunkter och goda kdnnedom om den kinesiska marknaden har varit en viktig faktor i utvecklingen av Enersizes uppdaterade affarsmodell.

Genom férvarvet av LEAQS samt vidareutveckling av Enersize Q+ smarta 6vervaknings- och optimeringssystem har Enersize idag méjlighet
att erbjuda partners samarbete genom distribution och vidareférsaljning av licenser till Enersizes produkter och molntjanster, vilket underlattar
inforsaljning gentemot lokala kunder dar dessa partners redan har en etablerad kundrelation. Enersizes utbud ger dven lokala aktérer
mojlighet at sjélva erbjuda avancerade projekt och tjénster baserade pa Enersizes mjukvara, sasom lackagesoknings- och reperationsprojekt
eller avancerad 6vervakning och optimering.

I huvudsak innefattar avsiktsforklaringen mellan Enersize och JoinTeam féljande:

o Att JoinTeam skall bli en fullskalig partner till Enersize inom ramen fér Enersizes utvecklade affarsmodell och att JoinTeam darigenom i
egen regi ska kunna erbjuda tjanster baserade pa Enersize produkter direkt mot fabriker i Kina;

e Att JoinTeam skall etablera aterférsaljning i Kina till deras befintliga och framtida kunder av Enersizes produkter;

o Att Enersize skall ge JoinTeam utbildning sa att JoinTeam pa egen hand kan sélja, installera, anvanda och utbilda avseende Enersizes

produkter utan assistans fran Enersize;

Att JoinTeam skall betala Enersizes licensavgifter fér anvandning av bolagets produkter.

o Att JoinTeam tillsammans med Enersize fortsatt kan erbjuda vinstdelningsprojekt i de fall det anses lampligt.

F6r mer information om JoinTeam se http://www.jointeam6.com/

"Enersizes nya affdrsmodell och produktportfslj &r precis vad JoinTeam har efterfragat och JoinTeam har uttryckt stort intresse att
sjélvstandigt bearbeta den kinesiska marknaden med Enersizes nya produkter fér att kunna expandera snabbare. Med JoinTeam som
fullskalig partner till Enersize i Kina finns en god mdjlighet att generera goda intékter fran bade projekt och licensférséljning. JoinTeam har
redan bevisat sig genom att vara en av fa partners som lyckats leverera fungerande vinstdelningsprojekt. Bade JoinTeam och Enersize har lart
sig mycket pa vdgen genom de gemensamma vinstdelningsprojekten och vi &r bada 6vertygade om att detta nya uppldgg kommer ge betydligt
béttre utfall med lagre risk och kapitalbehov’, kommenterar Anders Sjogren, VD pa Enersize.

"I vart samarbete med Enersize har vi tidigare fokuserat enbart pa stora vinstdelningsprojekt. Vi har lyckats bra med ndgra medan andra har
sldpat efter pa grund av olika faktorer. Med det nya upplédgget som &r mer produktbaserat och ger en ldgre instegstréskel kan vi bearbeta
kunderna stegvis och utéka affdren efterhand som kunderna ser nyttan av det vi kan erbjuda. Nagot som béde ér tilldmpbart pa de stora
industrier vi tidigare siktade pa men som &dven 6ppnar upp fér storskalig férséljning dven mot de otaliga sma och medelstora fabriker som vi
har tillgang till hér i Kina. Det vi vet fran tidigare &r att efterfragan for denna typ av produkter &r stor och att marknaden har stor potential.”,
kommenterar vy Yuan, Styrelseordférande pa JoinTeam.
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Fér mer information om Enersize, vinligen kontakta:



Anders Sjogren, VD
Telefon: +46(0)730-763530

E-post: anders.sjogren@enersize.com

Denna information &r séddan information som Enersize Oyj &r skyldigt att offentliggéra enligt EU:s marknadsmissbruksférordning.
Informationen ldmnades, genom ovanstaende kontaktpersons férsorg, fér offentliggérande den 12 april 2019.

Enersize i korthet

Med egenutvecklad patentsékt automatiserad mjukvara fér datainsamling och analys kan Enersize ge 10-50% energibesparing i industriella
tryckluftssystem. Genom det nyligen férvdrvade LEAQS systemet fér Iackagekontroll har foretaget tillgang till data frén 6ver 9000
lackageprojekt och tillhérande mer &n 4000 kunder worldwide. Kombinationen av féretagets mjukvarutjgnster kan 6ka kundernas
energibesparingar pa befintliga projekt samtidigt som de generar direkta projekt-och licensintékter. 90% av tillverkningsindustrin anvénder
tryckluft som utgér cirka 5% av hela vérldens elkonsumtion. Bland Enersizes existerande kunder finns bl.a. en av vérldens stérsta tillverkare av
plattskdrmar samt vélkénda biltillverkare och stalverk. Bolaget har huvudkontor i Helsingfors, séljkontor i Géteborg samt ett utvecklingskontor i
Lund. Bolaget &r noterat pa Nasdaq Stockholm First North under ticker: ENERS. www.enersize.com



