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InCoax staller om till direktforsaljning

InCoax Networks AB (publ.) fokuserar pa direktférsiljning med ett betydligt starkare,
mer flexibelt och kostnadseffektivt kunderbjudande. Nar samarbetet med Nokia
forandras ar inriktningen att InCoax tar 6ver forsiljningsansvaret och far mojlighet
att bearbeta tidigare avtalsbegransade kunder. Planen omfattar dven kraftigt
minskade utvecklingskostnader. Parallellt arbetar bolaget med ny finansiering, som
bedoms behovas fore utgangen av 2026.

"Planen vi nu utgdr ifrdn dr att flytta tyngdpunkten fran ett resurskrdvande utvecklings- och
integrationsprojekt till direkta kundaffdrer. Vi har ett betydligt starkare erbjudande én tidigare och
forbereder bearbetning av den kundbas vi identifierat tillsammans med Nokia, liksom andra relevanta
Nokia-kunder som inte anvdnder Altiplano”, sager Jakob Tobieson, vd for InCoax.

Eget forsdljningsansvar och bredare kundatkomst

Efter mote med Nokia ar parternas inriktning att InCoax tar 6ver forsaljningsansvaret och att de
avtalsbegransningar som hittills hindrat bolagets direkta kundbearbetning tas bort. De slutliga villkoren
for den forandrade samarbetsmodellen aterstar att faststalla.

InCoax anser inte att samarbetets forsaljningsutfall ger en fullstandig bild av marknadspotentialen.
Bolaget ska koncentrera resurserna till utvalda kunder och projekt, snarare an att aterskapa Nokias
globala rackvidd. Direkt kundkontakt och egen specialistkompetens bedéms kunna korta vagen till affar,
samtidigt som direktforsaljning kan ge ett storre ekonomiskt bidrag per affar.

Starkare plattform och lagre utvecklingskostnader

Utvecklingsarbetet har starkt InCoax operatérsanpassade plattform till carrier grade, och breddat
kunderbjudandet med fler tillampningar, storre flexibilitet och battre kostnadseffektivitet. Tillsammans
med befintliga kunder och identifierade affarsmdjligheter utgor detta grunden for fortsatt
kommersialisering.

Omstéllningen innebér ett tydligare fokus pa forsaljning och kundbehov, med malet att kraftigt minska
utvecklingskostnaderna jamfért med det omfattande utvecklings- och integrationsarbetet inom Nokia-
samarbetet.

TO2 och finansiering

Som framgar av dagens separata pressmeddelande har inga teckningsoptioner av serie TO2 utnyttjats.
Under nyttjandeperiodens avslutande dagar handlades aktien vdsentligt under teckningskursen om 0,60
kronor per aktie, vilket innebar att ett ekonomiskt incitament att utnyttja optionerna saknades.

Det forvantade kapitaltillskottet uteblir ddrmed. InCoax utvarderar alternativa finansieringslosningar
och bedoémer att ytterligare kapital behover tillforas fore utgangen av 2026. Parallellt anpassas
verksamhetens prioriteringar och kostnadsniva till den forandrade kommersiella modellen.

Informationen ldmnades, genom nedanstdende kontaktpersons férsorg, for offentliggérande den
5 oktober 2026 kl. 08:35 (CEST).

For ytterligare information:

Jakob Tobieson, vd, InCoax Networks AB
jakob.tobieson@incoax.com

+46 (0) 764 955 260
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Om InCoax Networks AB (publ)

InCoax Networks AB (publ) ger ny anvandning till fastigheters befintliga koaxialkabelnat for forlangning
av fiber och fast tradl6s access (FWA) till varldens ledande bredbandsoperatérer. Tekniken &r ett
hogpresterande, framtidssakert, palitligt och kostnadseffektivt komplement, som minskar
installationstiden och férbattrar anslutningsgraden, for 6kad digital integration och bred tillgang till
internet. www.incoax.com

For mera information om foretaget, besok incoax.com. Tapper Partners AB, tel. +46 (0)70 44 010 98,
ca@tapperpartners.se, dr Bolagets Certified Adviser.
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