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ARR: Uppdatering av nyckeltal

I senaste Bokslutskommunikén 2021-01-18 rapporterade bolaget nyckeltal i sin pagaende
varvningskampanj. Nedan redovisas en uppféljning pa nyckeltal fér januari samt ger mer
information om genomsnittligt antal appar per avtal.

Nar resultatet av den pagéende varvningskampanjen mats for januari visar denna att statistiken fran
november och december, med 11,5 stycken signerade kundavtal i snitt pa en (1) séljare och méanad,
fortsatt haller i sig. Under januari, som ar tva veckor i effektivt séljarbete p g a julledighet och uppstart
pa aret, blev snittet 5 stycken signerade kundavtal pd en (1) séljare.

Totalt har nu den pagéende varvningskampanjen under november till januari givit 28 stycken
signerade kundavtal matt pa en (1) séljare. Genomsnittet av antal appbundles* (i0S/Android/PWA)
per avtal ar 16 stycken appar.

Dessa 28 stycken avtal innehéller en av kunden avtalad estimerad behovsvolym av appar de
narmaste 12 manaderna som totalt representerar en potentiell manatlig aterkommande licensintakt
(MRR**) pa 352 199 kronor vid 100% utfall av estimerad volym. Detta ger en potentiell arligt
aterkommande licensintakt (ARR***) pa 4 226 388 kronor forutsatt att avtalens behovsvolym av appar
inléses till 100%. MRR och ARR vaxer ackumulerat for varje manad enligt SaaS affarsmodellen som
bolaget arbetar efter.

Att avtalens behovsvolym av appar indses till 100% paverkar bolaget till stor del sjélva resultatet av
genom Customer Development & Success organisationen som hjélper kunderna att uppna sina mal i
avtalen.

Kommentar fran vd, Appspotr Patric Bottne:

- Vi har fortsatt mycket bra nyckeltal nar vi méater antalet avtal och genomsnittsvolymen av appar i
avtalen som vi producerar pa en séljare per manad. Statistiken fran att mata en (1) saljare ger oss
viktig data pa vilken ARR en séljare hypotetiskt kan skapa pa ett ar. Nu har vi verklig data fér 3
manader och det ger oss vardefull statistik att rakna pa. Haller vi samma snittvolym av avtal och
appbundles per kund och en (1) séljare fortsatt framat s blir det hdga siffror i ackumulerat potentiellt
varde som en saljare skapar manad for manad. Detta &r ju styrkan i SaaS-affarsmodellen, varden
vaxer snabbt nar nyckeltalen i forsaljningen &r ratt. Detta foljer var plan, vi ar till och med nagot éver
de mal vi satt upp. Uppstarten av februari ar stark och det starker var tes om att vi har en stabilt
Okande trend i vara nyckeltal. Avtalen i denna varvningskampanj baseras péa en sa kallad Pay-as-you-
go modell dar kunden betalar ett fast pris per app baserat pa en total behovsvolym efterhand som
dom borjar leverera appar pa var plattform. Volymkunder atnjuter alltsd en viss rabatt pa
standardpriset fér en appbundle beroende pa vilken estimerad volym man véljer till skillnad fran
direktkdpande SME kunder pa var plattform som betalar standardpriser pa appbundles. Ett 6kat
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anvandande av var plattform hos kund ger oss alltsd 6kande méanatliga dterkommande licensintakter
manad fér manad. Vi &r trygga i att Customer Development & Success kommer att hjélpa vara kunder
att uppna sitt uttalade behov av appar i varje avtal. Tillférseln av fler och fler partners gor ocksa att
vara kunder snabbt kan f& hjalp med produktion och leverans via dessa om sd énskas. Sammantaget
skall vara kampanjer mot volymkunder likt denna, plus var onlineférséljning mot SME kunder som vill
bygga enstaka appar sjélva samt férhoppningsvis framtida storvolymsaffarer tillsammans med
strategiska samarbetspartner ge oss ett 6kat ARR i koncernen.

*Appbundle ar ett paket av totalt tre (3) olika appar, en (1) for iOS + en (1) for Android + en (1) fér PWA
som man bygger och publicerar pa Appspotr 3.
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Om Appspotr AB

Appspotr ar ett IT-bolag som utvecklar, sljer och marknadsfér mjukvaruldsningar for utveckling av mobila appar
med fokus p& Low Code som innebér att anvéndaren kan skapa mobila appar utan férkunskaper inom kodning.
Via bolagets plattform Appspotr 3 erbjuds tjanster relaterade till formgivning, innehall och publikation som inne-
bar snabbare, effektivare produktion av appar till en vasentligt Iagre kostnad. Kunderna aterfinns bland annat
inom IT bolag, webbutvecklare och andra féretag vilka utvecklar mobila appldsningar till slutkund samt inom
féretag och organisationer med behov av apputveckling inom organisationen. Moderbolaget Appspotr AB har
sitt séte i Goteborg. Dotterbolaget Appsales Sweden AB har sitt séte i Stockholm.
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