Appspotr

Pressmeddelande, Géteborg den 31 augusti 2018

Appspotr starker sin saljorganisation och sitt
erbjudande genom ett strategiskt forvarv

Appspotr forvarvar Appsales och kompletterar darmed sin tekniska plattform med en
fardigutvecklad SaaS-tjanst och en mycket stark forsaljningsorganisation. De bada bolagen
kompletterar varandra och férstarker varandras styrkor.

Appspotr har tecknat ett avtal om att férvarva Appsales fér 16 MSEK dar betalning sker kontant med
10,4 MSEK (efter justering baserad pa bolagets resultat vid tilltradet) och med egna aktier foér 5,6
MSEK raknat vid kursen 2,30 kronor, vilket motsvara 2 434 782 st aktier. | uppgoérelsen finns ocksa en
prestationsbaserad earnout pa 6,4 MSEK som betalas ut under tre ar baserat pa intakter fran den
befintliga kundstocken. Forvarvet kommer delvis finansieras genom upptagande av férvarvslan pa ca
6 000 000 kronor fran bank.

Appsales ar ett mycket framgangsrikt appférséljningsbolag som med hjalp av
apputvecklingsplattformar fran tredje part saljer "app som en tjanst” till féretag och organisationer. Pa
kundlistan finns hundratals stora féretag och offentliga férvaltningar i Norden.

Bolaget har vid tilltradet en kundstock av "app som en tjénst”’-abonnemang som ger |6pande intékter
om 1,5 MSEK per kvartal med en vinstmarginal pa 6ver 40 procent. Bolaget &r Idnsamt och 2017 var
omséttningen 6.7 MSEK och vinsten 0,87 MSEK. De senaste 18 manaderna har tillvéxten i
kundbasens |6pande avtalsvarde varit 52 procent. Bolaget har 5 st anstallda. Lénsamheten kommer
att forbattras nar Appsales flyttar dver sina appar fran tredje parts plattform till Appspotr.

Under de senaste 18 manaderna har bolaget, vid sidan av sin foérséljning av "app som en tjanst”,
investerat i utvecklingen av den egna SaaS-tjansten Cyan. Det &r en investering som medvetet
bromsat in tillvaxten nagot pa kort sikt, for att 6ka potentialen pa lang sikt genom att méta kundernas

efterfrdgan pa system for internkommunikation som & GDPR-kompatibelt. Cyan har dragit till sig ett
stort intresse i flera lAnder och ett antal stdrre kunder har redan gjort bestéliningar fér leverans under
hdsten. Med Cyan kommer genomsnittsintakten per kund att férbéttras kraftigt foér Appsales.

Bakom Appsales star ett team som har stor erfarenhet fran forsaljning och av att bygga och leda
stora férséljnings- och supportorganisationer. Bolaget har en historik av stark tillvéxt, en hég
Idnsamhet och en orderbok med avtal som ger I6pande intékter under flera &r.

Forvarvet tillfor séledes Appspotr en SaaS-tjanst i Cyan som &r under stark tillvaxt utéver en mycket
kapabel och driven férsaljningsorganisation som dels kan utveckla bolagets plattformsaffar med
direktférsaljning av appar och dels bygga ett natverk av aterforsaljare till plattformen. Med Appspotr
far Appsales en tekniskt skalbar plattform som gor att de kan véxla upp sin férsaljning till en ny niva.
Tillsammans finns alla bitar pa plats for att bygga ett mycket starkt plattformsbolag.

— Forvéarvet av Appsales ar ett led i den 6kade fokuseringen pa att bygga en stark
férséljningsorganisation, sager Patric Bottne, vd fér Appspotr. Idag &r Appsales mycket
framgangsrika inom forséljning av informations- och kommunikationsappar och kommer att ge 6kad
omsattning for gruppen. Framat kommer vi att kunna skala den egendgda SaaS-tjénsten Cyan
samtidigt som Appsales kommer att utgora en stark referens for att dra in fler aterférséljare av "app
som en tjanst” till plattformen. Det kommer i sin tur locka fler externa digitala tjanster, SaaS-bolag,
utvecklare och kreatérer att vilja anvanda var plattform. Appsales kommer att agera i egen regi inom
Appspotr-gruppen under namnet Appsales.
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— Vi ar mycket imponerade av Appspotrs plattform, kompetens och potential, séger Carsten Sparr, vd
for Appsales Sweden AB. Med Appspotrs tekniska kompetens kan vi bade vidareutveckla
mojligheterna i Cyan och anvanda 6ppenheten i Appspotrs plattform for att erbjuda véra kunder fler
och béttre tjénster. Sammanslagningen innebaér att vi kan dka fokuseringen pa var karnkompetens
inom forsaljning/marknad och snabbare skala upp bade de vertikaler dar vi har en stark affar idag
samt paskynda uppstarten av nya affarer och vertikaler. Vi valde en 16sning dar Appspotr forvarvar
Appsales med delvis egna aktier, fér att vi ser stora mdjligheter med Appspotr. Vi ar évertygade om
att Appspotr kommer ta stora delar av marknaden nér aterforsaljare valjer plattform.

Strategisk bakgrund till férvéarvet

En stor kalla till efterfragan p& appar finns idag hos féretag som vill férenkla sin internkommunikation
och sina interna arbetsprocesser. Drivkraften &r de produktivitetsvinster som finns att géra genom att
badda in féretagets informationsfléden i samma appbaserade granssnitt som deras anstéllda har
vant sig vid och anvander privat.

Manga foretag drar sig dock for att ta steget. Oro for produktagarskap och kostnader gor att de inte
agerar pa egen hand. Det ar déar aterforséljare som Appsales kommer in. Genom att silja "app som
en tjanst” till fdretagen och ta ansvar fér utveckling och drift av appen, har Appsales skapat en
vaxande och I6nsam affar med hdg genomsnittsintakt per kund och l&ngvariga kundrelationer.

Som bas for sitt erbjudande anvénder bolag som Appsales en apputvecklingsplattform, som till
exempel Appspotr. Darifran koper de "app som tjanst” i bulk for vidareforsaljning till foretagen, darav
termen aterforséljare.

For aterforséljarnas del &r det av yttersta vikt deras valda apputvecklingsplattform kan stodja
vidareutveckling av funktioner som deras kunder efterfragar. Dar har Appspotr idag ett helt unikt
erbjudande med sin dppna utvecklarportal. Aterférséljarna ar inte beroende av att Appspotr frigor
resurser for att utveckla funktionen de efterfragar; de kan sjalva lata en utvecklare gora det i portalen.

Appsales har idag en vaxande och |dnsam affar, som &r beroende av en apputvecklingsplattform.
Med Appspotr far Appsales tillgang till en flexibel och 6ppen apputvecklingsplattform som med tiden
kommer att fyllas p& med fler funktioner, integrationer, andra SaaS-tjanster och majligheten att véxa
tekniskt. Det betyder att de som en del av Appspotr far en helt annan skalbarhet i sin affar, vilket blir
en stark referens for andra aterférsaljare att valja Appspotr.

Appspotr behover fa in volymintakter fran app-abonnemang genom att bade bygga upp en egen
férséljningsorganisation och fylla plattformen med funktioner och integrationer med affarssystem och
SaaS-tjanster. Med Appsales far Appspotr dels in en liten, men forstklassig forsaljningsorganisation
och dels en fardig SaaS-tjanst. Men framfor allt far Appspotr in en stor kompetens kring att bygga
den storre forsaljningsorganisation och det natverk av aterférséljare som maximerar vardet pa
plattformen.

Appspotr efter affiren

Karnan i Appspotr &r apputvecklingsplattformen med sin unika 6ppna utvecklarportal. Ovanpa detta
kommer Appspotr att dga ett antal egna SaaS-tjanster, bland annat Cyan, det GDPR-anpassade
CMS som Appsales har tagit fram.

Utanfér de egna SaaS-tjansterna kommer externa aktérer anvanda Appspotrs plattform och
utvecklarportal for att bygga appar till sina egna SaaS-tjanster. Tre sddana exempel finns i de
kinesiska samarbetspartners som Appspotr Asia har tecknat avtal med: Yuxin, iReserve och EZ
Cloud.

Intaktsstrommarna fér Appspotr kommer dd komma fran de egna SaaS-tjansterna, fran provision pa
de externa funktioner (moduler), integrationer och SaaS-tjanster som séljs via plattformens
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marknadsplats och fran de externa SaaS-bolag och aterférsaljare som anvander plattformen utan att
sélja sina tjanster via marknadsplatsen.

Malet &r att det i framtiden ska finnas hundratals olika SaaS-tjanster tillgangliga pa Appspotrs
plattform. Ett fatal kommer &gas av Appspotr och majoriteten kommer dgas av andra. Genom att
vara en 6ppen plattform, kommer Appspotr bli en viktig del av en framtida och alltmer appbaserad IT-
infrastruktur.

Tilltrade och 6vriga villkor

Tilltrade sker vid betalningen av 10,4 MSEK i kontant betalning samt genom utstallande av aktier
enligt vad som angetts ovan.

For ytterligare information, kontakta:
Patric Bottne, VD Appspotr AB (publ)
Mobil: +46 701 46 61 89

E-post: patric@appspotr.com

Om Appspotr AB

Appspotr gor det enkelt fér privatpersoner och féretag att skapa native appar online, utan
férkunskaper i programmering. Anvandaren bygger appen med hjélp av fardiga moduler, skraddarsyr
design och innehall for att sedan publicera den i valfri appbutik. Samtidigt erbjuder Appspotr
utvecklare en mojlighet att tjana pengar pa att skapa de moduler som anvands. Appspotr har 12
anstallda och ar baserade i Géteborg.

Denna information &r sédan information som Appspotr AB &r skyldigt att offentliggéra enligt EU:s marknadsmiss-
bruksférordning. Informationen ldmnades fér offentliggérande den 31 Augusti 2018.
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