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Sammanfattning tredje kvartalet och jan-sep 2026

Arligen aterkommande intakter (ARR) vid utgangen av Q3: 21,5 MSEK
Okning med 1,5 MSEK fran 19,9 MSEK vid utgangen av Q2.

Q3 2026 Q3 2025 Jan-Sep Jan-Sep

(TSEK) (TSEK) 2026 2025
Nettoomsattning 6 236 6 050 19799 21 506
Rorelseresultat fore avskrivningar - EBITDA -172 478 -2 382 38 250*
Rorelseresultat - EBIT -356 180 -3 056 8 396*
Resultat -431 183 -3 281 7 559*
Kassaflode 1200 -433 -2 756 352,1

*) Reversen om 37 MSEK med Mestergruppen som efterskanktes paverkar resultatet i Q1-25

Det tredje kvartalet visar en tydlig resultatforbattring efter arets omfattande teknikomstallning.

EBITDA forbattrades med cirka 1,6 MSEK jamfort med Q2 2026t, samtidigt som koncernens ARR
okade till 21,5 MSEK. Utvecklingen ar ett viktigt steg i Transiros strategi att bygga en verksamhet dar
vaxande aterkommande intdkter successivt ska bara bolagets I6pande kostnader.

Viktiga handelser och finansiell utveckling
e ARR 6kade med 7,6 procent under kvartalet till 21,5 MSEK, framfor allt drivet av den nya

prismodellen inom Klartext.

e Omsattningen okade med 3,1 procent jamfort med motsvarande kvartal 2025.

EBITDA forbattrades med 1,6 MSEK jamfort med Q2 2026, fran -1,7 MSEK till -0,2 MSEK.
Kvartalets kassaflode forbattrades med 1,6 MSEK jamfort med Q3 2025 och uppgick till +1,2

MSEK.

e Likvida medel uppgick till 5,4 MSEK vid kvartalets utgang.
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Nyckeltal for den aterkommande affaren

Transiro foljer ett antal operativa nyckeltal for att tydliggora utvecklingen i koncernens aterkommande
affar. Nyckeltalen redovisas kvartalsvis for att skapa transparens och jamférbarhet over tid.

Koncernens KPI-utveckling

KPI 30sep2026 30jun2026 31 mar2026 Forandring
ARR, TSEK 21 463 19 945 19 824 +1 518TSEK/+7,6%
ARR-andel, % 86% 78 % 69 % +8 procentenheter
Bruttomarginal, % 75 % 74 % 78 % +1 procentenheter

ARR uppgick vid utgangen av det tredje kvartalet till 21,5 MSEK, jamfort med 19,9 MSEK vid utgangen
av det andra kvartalet. Det motsvarar en okning med 1,5 MSEK eller 7,6 procent.

ARR-andelen uppgick till 86 procent, jamfort med 78 procent vid utgangen av det forsta kvartalet.
Okningen speglar att ARR fortsétter 6ka och utgor en storre andel av koncernens nettoomséttning
berdaknad pa rullande tolv manader.

Koncernens bruttomarginal uppgick under férsta halvaret till 75 procent, jamfoért med 74 procent efter
det forsta halvaret.

ARR per produkt

ARR, TSEK 30 sep 2026 30jun2026 31 mar2026 Forandring Forandring, %

Klartext 7191 5768 5380 +1 423 +24,7 %
Nova BC 7741 7741 7 832 0 0%
Kassanova 6 531 6 436 6612 +95 +1,5%
Koncernen 21 463 19 945 19 824 +1518 +7,6 %

Koncernens ARR Okade under kvartalet med 7,6 % till 21,5 MSEK, framst drivet av Klartexts starka
tillvaxt pa 25 %. Positivt ar ocksa att Kassanova brét den tidigare nedatgaende trenden och ater visade
tillvaxt, medan Nova BC lag kvar pa en stabil niva.
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Bruttomarginal per produkt

Bruttomarginal 30sep 2026 30jun2026 31 mar 2026 Forandring
Klartext 97 % 97 % 97 % 0 procentenheter
Nova BC 41 % 40 % 45 % +1 procentenheter
Kassanova 91 % 90 % 95 % +1 procentenheter
Koncernen 75 % 74 % 78 % +1 procentenheter

Koncernens bruttomarginal uppgick for perioden januari—september till 75 %, en forbattring med 1
procentenhet jamfort med forsta halvaret. Klartext bibehaller sin mycket hdga bruttomarginal pa 97 %,
samtidigt som bade Nova BC och Kassanova visar forbattrade marginaler. Nova BC har fortsatt en
lagre marginal till f6ljd av externa licens- och plattformskostnader.

Definitioner

ARR - Annual Recurring Revenue
ARR ar Annual Recurring Revenue, varde av kontrakterade aterkommande intékter vid rapportens

utgang (TSEK)

ARR-andel
ARR vid rapportperiodens utgang i relation till nettoomsattningen for de senaste tolv manaderna.

Bruttomarginal
Nettoomsattning efter avdrag for direkta kostnader i relation till nettoomsattningen.



I> Transiro

VD kommentarer

Vi har lagt grunden for ett nytt och starkare Transiro
Det tredje kvartalet 2026 &r pa manga satt ett viktigt kvitto pa den forandringsresa vi genomfort i

Transiro. Under de senaste aren har vi malmedvetet byggt om bolaget - finansiellt, tekniskt och
affarsmassigt. Vi har lamnat en tidigare tung skuldsituation bakom oss, moderniserat vara produkter
och forandrat var affarsmodell med ett tydligt fokus pa aterkommande intékter.

Vi har gatt fran att prioritera intakter har och nu till att bygga ett mjukvarubolag med langsiktiga
kundrelationer, vaxande aterkommande intdkter och betydligt battre forutsattningar for uthallig
Ionsamhet.

Det ar en omfattande forandring, och under tredje kvartalet ser vi allt tydligare att strategin borjar ge
resultat.

Koncernens arligen aterkommande intédkter, ARR, 6kade med 7,6 procent under kvartalet och uppgick
vid september manads utgang till 21,5 MSEK. Omséattningen 6kade med 3 procent jamfort med
motsvarande kvartal foregdende ar och EBITDA forbattrades med cirka 1,6 MSEK jamfort med andra
kvartalet, till -0,2 MSEK. Kvartalets kassaflode var positivt med 1,2 MSEK och vi avslutade kvartalet
med 5,4 MSEK i likvida medel.

Vi &@r annu inte framme vid vart Ionsamhetsmal, men forbattringen ar tydlig. Framfor allt har vi idag ett
helt annat utgangslage for fortsatt tillvaxt an for bara nagra ar sedan.

En affarsmodell som bygger varde over tid
En av vara viktigaste strategiska forandringar ar 6vergangen till en affarsmodell dar dterkommande
intdkter star i centrum.

Historiskt har delar av var verksamhet varit beroende av storre initiala licensintakter. Det har kunnat ge
goda intakter vid forsaljningstillfallet, men inneburit att nya affarer kontinuerligt behovts for att
uppratthalla omsattningen. Vi har medvetet forandrat den modellen.

Idag kombinerar vi initiala intdkter med en storre aterkommande intaktsdel. | vissa affarer innebar det
lagre intakter pa kort sikt, men en starkare och mer forutsagbar affar over tid. Varje ny kund bidrar till
en vaxande bas som vi kan fortsatta bygga vidare pa.

Vi bygger ett Transiro dér vara aterkommande intékter ska bara hela verksamhetens |6pande
kostnader. Det ar en fundamental férandring jamfort med var historiska affarsmodell, dar vi varit mer
beroende av nya licensaffarer och initiala intdkter. Med ARR pa 21,5 MSEK har vi redan byggt en
betydande aterkommande intaktsbas. Vart fokus ar nu att fortsatta vaxa den, samtidigt som vi behaller
var kostnadsdisciplin, for att skapa ett uthalligt [onsamt bolag.

Vi ser denna forflyttning som central for att skapa langsiktigt aktiedgarvarde. Aterkommande intékter,
hoég kundlojalitet och affarskritiska produkter ar viktiga kvaliteter i ett vertikalt mjukvarubolag.

Klartext — en svensk styrkeposition med internationell potential
Klartext ar ett mycket bra exempel pa styrkan i var strategi.
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Under arets forsta nio manader har verksamheten 6kat omsattningen med cirka 26 procent jamfort
med motsvarande period foregdende ar. Samtidigt har Klartexts ARR okat kraftigt, inte minst genom
den nya prismodell vi inférde den 1 juli.

Prisjusteringen motsvarar cirka 1,4 MSEK i hogre arligen aterkommande intékter. Att vi har kunnat
genomfdra den med fortsatt mycket hog kundlojalitet visar vilket varde Klartext skapar for sina kunder.

Vi har under lang tid byggt starka och fortroendefulla kundrelationer. Vara kunder anvander Klartext i
affarskritiska processer, och manga har varit med oss under mycket lang tid. Vi vill att kunderna ska
fortsatta valja oss for produktens kvalitet, var branschkunskap och det varde vi levererar — inte for att
de ar bundna av langa avtal.

Samtidigt har vi tagit viktiga steg utanfor Sverige.
Norge &r en konkurrensutsatt marknad med flera etablerade leverantérer. Trots det har vi pa relativt
kort tid etablerat Klartext hos tio norska kunder, varav sex har tillkommit under 2026.

Att anrika H M Kristiansens Automobilbyra, HMK, och Bislet Limousine har valt Klartext framfor ett
befintligt norskt planeringssystem ér ett betydelsefullt erkdnnande av var produkt och kompetens.
HMK har en historia som stracker sig tillbaka till 1873 och ar ett av Europas aldsta bussbolag.

For oss handlar expansionen i Norge om betydligt mer an de férsta kundavtalen. Vi har visat att
Klartext kan konkurrera och vinna fértroende daven utanfér var hemmamarknad.

Vi ser dessutom ett intresse for vara losningar dven fran andra geografiska marknader. Det starker var
uppfattning att Klartext har en potential som pa langre sikt stracker sig bortom Norden, dven om vart
kommersiella fokus i nartid ligger pa Sverige och Norge.

Nova BC - ett av vara storsta strategiska teknikskiften
Samtidigt har vi genomfort en av de mest betydelsefulla produktférandringarna i Transiros historia.

Vi har lamnat den tidigare Navision-baserade Nova-plattformen och ersatt den med Nova BC, byggd pa
Microsoft Dynamics 365 Business Central och LS Retail. Under forsta kvartalet migrerade vi 60
Colorama-butiker till den nya plattformen.

Det &r en forandring som innebar betydligt mer an en traditionell systemuppgradering.

Vi har gatt fran en aldre teknisk 16sning till en modern, internationellt etablerad affarsplattform med
tillgang till Microsofts omfattande utvecklingsresurser och en tydlig framtid inom Al och
automatisering.

Microsoft utvecklar Business Central Iopande med Copilot och intelligenta agentfunktioner integrerade
i plattformen. Genom Nova BC kan vi kombinera dessa tekniska mojligheter med Transiros
branschspecifika funktionalitet for den specialiserade handeln.

Det ger oss en helt annan utgangspunkt for framtida produktutveckling och férsaljning. Var ambition ar
att erbjuda ett av de mest konkurrenskraftiga affarssystemen for farg- och narliggande fackhandel,
med en teknisk plattform som kontinuerligt utvecklas av en av varldens storsta mjukvaruleverantorer.

Omstallningen har kravt betydande investeringar och paverkat vart resultat under aret. Vi har
fortfarande forhojda konsultkostnader for att fardigstélla aterstaende funktioner och anpassningar,
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men var bedomning &r att dessa successivt minskar och borjar atergd mot en mer normal niva fran
december 2026.

Vi gar darmed fran en period som dominerats av teknisk omstallning till en fas dar allt storre fokus kan
laggas pa kommersialisering och tillvaxt.

Kassanova — en etablerad plattform med nya mojligheter
Aven inom Kassanova fortsatter vi att utveckla var affar. Efter en svagare utveckling under forsta

halvaret okade ARR ater under tredje kvartalet och uppgick till 6,5 MSEK.

Vi har fortsatt vinna nya kunder inom den specialiserade handeln och ser méjligheter att utveckla vart
erbjudande fér bade mindre och storre butiker. Med en etablerad kundbas, hog bruttomarginal och
fortsatt produktutveckling har Kassanova en viktig roll i koncernens langsiktiga strategi.

Kostnadsdisciplin och en tydlig vag framat
Parallellt med den kommersiella och tekniska utvecklingen har vi genomfort ett omfattande arbete for

att skapa en mer effektiv organisation och en battre anpassad kostnadsstruktur. Vi har fortsatt detta
arbete under kvartalet och vidtagit atgarder for att minska vara lopande personalkostnader. Samtidigt
har vi varit tydliga med att prioritera investeringar som stérker vara produkter, var forséljning och vara
aterkommande intékter. Effekten av arbetet borjar bli synlig. EBITDA forbattrades med cirka 1,6 MSEK
mellan andra och tredje kvartalet, samtidigt som vi fortsatte att utveckla verksamheten.

Koncernen har idag inga langfristiga finansiella skulder. Det innebar att vi har ldmnat en vasentlig del
av var tidigare finansiella belastning bakom oss och skapat battre forutsattningar att fokusera pa
verksamhetens utveckling.

Vi har gjort det vi sagt att vi ska gora
Nar jag ser tillbaka pa de senaste arens arbete ar det framfér allt en sak som gor mig 6vertygad om

Transiros framtid: vi har genomfért de stora forandringar som varit nodvandiga for att bygga ett
langsiktigt framgangsrikt mjukvarubolag.

Vi har starkt var finansiella stéllning. Vi har moderniserat vara produkter. Vi har etablerat Klartext pa en
ny och konkurrensutsatt marknad. Vi har forandrat intaktsmodellen och byggt en vaxande ARR-bas.
Och vi har fortsatt att effektivisera verksamheten.

Allt detta arbete har gjorts med ett tydligt mal.
Vi vill bygga ett Transiro dar aterkommande intékter, langa kundrelationer och konkurrenskraftiga
produkter ger forutsattningar for bade tillvaxt och uthallig Ionsamhet.

Det aterstar arbete, inte minst med att 6ka forsaljningen av Nova BC och fa fullt genomslag av vara
kostnadsanpassningar. Men den stora omstallningen ar genomford och vi har en tydlig riktning.

Vi har byggt om Transiro i grunden. Nu ska vi fortsatta utveckla den affar vi har skapat och omsatta var
vaxande ARR-bas i lonsamhet och langsiktigt aktiedgarvarde.

Jag ser med stor tillforsikt pa nésta steg i bolagets utveckling.

P4 aterhorande,
Johan Eriksson, Verkstallande direktor, Transiro Holding AB
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Vasentliga handelser under januari-september 2026
> 21 januari 2026: Interbus valjer Klartext Bussbokning — nytt avtal med Transiro.

> 2 februari 2026: Transiro lanserar Nova BC - befintliga Colorama-butiker uppgraderar till ny
plattform.

> 9 april 2026: Habo Buss viljer Klartext Bussbokning — nytt avtal med Transiro.

Vasentliga handelser efter september 2026
> 6 oktober 2026: Kanalbuss valjer Klartext
> 20 oktober 2026: Transiro deltar i Persontrafik 2026 med Klartext

> 21 oktober 2026: Axelsson Turisttrafik tecknar nytt avtal med Transiro

Bolagets utveckling over senaste 8 kvartalen

Q3-26 Q2-26 Q1-26 Q4-25 Q3-25 Q2-25 Q1-25* Q4-24
Nettoomsattning 6 236 6 388 7176 6 958 6 050 7705 7751 7736
EBITDA -172 <1747 -463 -692 478 -63 37 836 406
Resultat -431 -2 037 -813 -123 183 -358 7734 -837

*) Reversen om 37 MSEK med Mestergruppen som efterskédnktes paverkar resultatet i Q1 2025
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Det har ar Transiro

Affarskritisk mjukvara inom transport och handel
Transiro &r ett svenskt vertical market software-bolag (VMS) som utvecklar, dger och férvaltar

branschspecifika affarssystem inom transport och handel. Bolagets produkter anvands i kundernas
dagliga kdrnprocesser och kdnnetecknas av hog verksamhetsanpassning, langvariga kundrelationer
och en stor andel aterkommande intakter.

Med néra 40 ars samlad erfarenhet av branschspecifik systemutveckling har Transiro byggt upp en
stark kompetens inom tydligt definierade marknadsnischer. Bolaget kombinerar egenutvecklad
mjukvara med etablerade teknikplattformar och utvecklar I6sningar som méter kundernas krav pa
funktionalitet, integrationer och driftsakerhet.

Verksamheten bedrivs genom tre helagda dotterbolag med var sitt huvudsakligt produkterbjudande:

e Klartext — planerings- och bokningssystem for bussbolag.
Kassanova - affarssystem for jarn-, bygg-, farg- och tradgardshandel.
Nova BC - modernt affarssystem for butikskedjor och fackhandel, baserat pa Microsoft
Dynamics 365 Business Central och LS Retail.

Gemensamt for produkterna ar att de ar integrerade i kundernas operativa verksamhet. Det skapar
forutsattningar for hoga byteskostnader, stabila kundrelationer och langsiktigt aterkommande intakter.
Transiros strategi ar att vidareutveckla sina etablerade marknadspositioner, 6ka intdkterna fran
befintliga kunder och expandera inom narliggande segment och geografiska marknader.

Klartext — stark position och nordisk tillvaxtpotential

Affarskritiskt verksamhetsstod for bussbolag

Transiro ECO Transport AB utvecklar och erbjuder Klartext, ett planerings- och bokningssystem for sma
och medelstora bussbolag. Systemet stodjer linjetrafik, skoltrafik och bestallningstrafik samt omfattar
funktioner for trafikplanering, resursstyrning, fakturering och uppfoljning.

Genom Klartext Mobil och Klartext Live far forare och trafikledning tillgang till aktuell information om
uppdrag, tider och forandringar. Systemet har daven integrationer mot externa lésningar inom bland
annat ekonomi, personaladministration och fordonsuppféljning.

Klartext &r en central del av kundernas dagliga drift och har en etablerad position pa den svenska
marknaden.

Hog marknadspenetration i Sverige

Den adresserbara marknaden inom Klartexts huvudsakliga kundsegment uppskattas till cirka 200
bussverksamheter i Sverige och 80 i Norge.

Klartext anvands av cirka 140 svenska bussverksamheter, fordelade pa omkring 100 kundforetag. Det
ger bolaget en stark position inom segmentet sma och medelstora bussoperatorer.
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Den etablerade kundbasen ger en stabil grund fér aterkommande intakter. Samtidigt innebar den héga
marknadspenetrationen att framtida tillvaxt i Sverige i stor utstrackning behover komma fran 6kat
kundvarde, nya moduler och vidareutvecklad funktionalitet.

Tillvaxt genom befintliga kunder och geografisk expansion
Klartexts framsta tillvaxtmajligheter finns inom merforsaljning till befintliga kunder, fordjupade

integrationer och fortsatt digitalisering av bussbolagens verksamhet.

Produkten &r dven etablerad i Norge, vilket ger Transiro en utgangspunkt for fortsatt expansion pa den
nordiska marknaden.

Pa langre sikt kan ytterligare geografiska marknader bli aktuella, men sadan expansion forutséatter
anpassningar av produkt, organisation och support.

Transiros prioritet ar att starka Klartexts position i Norden och oka intdkten per kund genom fortsatt
produktutveckling och ett bredare erbjudande.

Kassanova — etablerad kundbas och expansion till nya
handelssegment

Branschspecifikt affarssystem for fackhandeln
Transiro In Store AB utvecklar Kassanova, ett affarssystem for framst jarn-, bygg- och farghandel.

Produkten har utvecklats under narmare 30 ar och &r anpassad till branschens sérskilda behov inom
forsaljning, inkop, lagerstyrning, prissattning, kampanjer och leverantorsintegrationer.

Kassanova riktar sig framfor allt till sma och medelstora handlare som behéver ett
verksamhetsanpassat affarssystem utan komplexiteten i storre generella systemldsningar.

Systemet ar integrerat i butikernas dagliga verksamhet och utgér en viktig grund for langvariga
kundrelationer och aterkommande intakter.

Stark stallning inom utvalda handelsnischer

Kassanova anvands av cirka 180 butiker inom jarn-, bygg- och fargfackhandeln.

Inom Nordsjo Idé & Designs handlardgda butiker har systemet en uppskattad marknadspenetration pa
omkring 90 procent. Kassanova anvands &aven av cirka 30 Bolistbutiker.

Den etablerade kundbasen och den langvariga narvaron inom dessa handelssegment ger Transiro djup
branschkunskap och en stark utgangspunkt for fortsatt utveckling.
Kassanova Garden breddar marknaden

Kassanova Garden lanserades 2024 och ar anpassat for tradgardshandelns behov inom bland annat
lagerhantering, inkop och sasongsplanering.
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Genom samarbetet med Sweplant har Transiro etablerat en forséljningskanal mot tradgardssegmentet.
Produkten befinner sig fortfarande i ett tidigt kommersiellt skede men innebar en majlighet att na nya
kunder med utgangspunkt i en befintlig teknikplattform och etablerad branschkompetens.

Kassanovas tillvaxtstrategi bygger pa att vidareutveckla den befintliga kundbasen och expandera till
narliggande handelssegment dar produktens funktionalitet och Transiros branschkunskap kan
ateranvandas.

Nova BC — modern teknikplattform for framtida expansion

Ett genomfort teknikskifte
Transiro Retail AB utvecklar Nova BC, ett affarssystem for fackhandel och butikskedjor baserat pa
Microsoft Dynamics 365 Business Central och LS Retail.

Den tidigare Nova-plattformen anvandes under lang tid inom Colorama och omfattade som mest cirka
90 butiker. Nar den bakomliggande tekniken successivt fasades ut genomforde Transiro ett strategiskt
teknikskifte till Nova BC.

Under forsta kvartalet 2026 migrerades 60 Coloramabutiker till den nya plattformen.

Migreringen innebar att Transiro har etablerat en modern teknisk grund for fortsatt produktutveckling
och kommersiell expansion inom retail.

Global teknik kombinerad med branschkunskap
Nova BC ar en molnbaserad I6sning som kombinerar Microsoft Dynamics 365 Business Central och LS
Retail med Transiros egenutvecklade funktionalitet fér fackhandeln.

Systemet stodjer butikernas centrala processer inom forsaljning, kassahantering, inkop, lagerstyrning,
prissattning, kampanjer och administration. Losningen ar utformad for att méta bade enskilda butikers
behov och kedjeorganisationers krav pa central styrning.

Genom att anvéanda etablerade teknikplattformar kan Transiro koncentrera sina utvecklingsresurser pa
branschspecifika funktioner, integrationer och kundanpassningar. Microsofts fortsatta utveckling av
Business Central inom bland annat sakerhet, automatisering och Al bidrar samtidigt till den
underliggande plattformens langsiktiga utveckling.

Expansion till fler kedjor och handelssegment
Med Nova BC har Transiro en etablerad plattform inom fargfackhandeln genom Coloramas 60 butiker.

Bolagets langvariga erfarenhet av branschens behov inom sortiment, prissattning, kampanjer och
leverantorsintegrationer ger en grund for att adressera ytterligare fargkedjor och narliggande
handelssegment.

Mojliga expansionsomraden omfattar farghandel, bygg- och jarnhandel samt kedjeorganisationer med
behov av gemensamma affarssystem och central styrning.
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En bredare expansion kan kréava ytterligare produktanpassningar och utvecklingsinsatser. Den
genomfdrda plattformsmigreringen innebar dock att en viktig teknisk forutsattning for fortsatt
kommersiell utveckling finns pa plats.

Nova BC ar Transiros strategiska plattform for att bredda verksamheten inom retail och skapa
majligheter till en storre kundbas Over tid.

Affarsmodell, tillvaxt och langsiktigt vardeskapande

Aterkommande intikter och specialiserad mjukvara
Transiros affarsmodell bygger pa att utveckla och forvalta affarskritiska system inom branscher med

specialiserade verksamhetsprocesser.

Nar systemen anvands i kundernas dagliga drift och ar integrerade med andra centrala funktioner kan
ett systembyte vara bade resurskravande och verksamhetskritiskt. Det skapar forutsattningar for
langvariga kundrelationer och en stabil bas av aterkommande intékter.

Bolagets produkter har olika marknadsforutsattningar men delar samma grundlaggande ekonomiska
logik: en etablerad kundbas, branschspecifik funktionalitet och maojligheter att 6ka intakterna genom
produktutveckling, tillaggstjanster och nya kunder.

Tre tydliga tillvaxtomraden

Klartext — utveckla den nordiska positionen

Tillvaxt genom 6kat varde i befintliga kundrelationer, nya funktioner och fortsatt geografisk expansion,
framst i Norge och 6vriga Norden.

Kassanova - bredda affaren inom fackhandeln
Tillvaxt genom vidareutveckling av befintliga kunder och expansion till narliggande segment, dar
Kassanova Garden ar ett konkret exempel.

Nova BC - kommersialisera den nya plattformen
Tillvaxt genom att anvdnda den moderniserade teknikplattformen och erfarenheterna fran Colorama
for att adressera fler butikskedjor och handelssegment.

Fokus pa Ionsam och skalbar tillvaxt
Transiros langsiktiga malsattning ar att starka de aterkommande intékterna och skapa forutsattningar

for uthallig Ionsamhet.

Genom att vidareutveckla befintliga produkter och kundrelationer kan bolaget soka tillvaxt utan att
varje ny affar kraver en motsvarande 6kning av utvecklings- och administrationskostnaderna.

Samtidigt ar tillvaxtmojligheterna beroende av fortsatt produktutveckling, effektiv forsaljning och
formagan att méta konkurrensen inom respektive marknadssegment.

Transiros langsiktiga vardeskapande bygger pa tre etablerade mjukvaruverksamheter med tydliga
marknadspositioner, en hog andel aterkommande intdkter och majligheter att kombinera organisk
tillvaxt med forbattrad operativ skalbarhet.
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KOMMENTARER TILL KONCERNENS RESULTAT

Koncernens nettoomsattning uppgick under tredje kvartalet till 6,2 MSEK (6,1), vilket motsvarar en
okning med 3 procent jamfort med motsvarande period 2025.

Omsattningsokningen drevs framst av den positiva utvecklingen inom Klartext, samtidigt som dven
Kassanova bidrog med 6kad omsattning. Detta kompenserade for den lagre omséattningen inom Nova
BC, som fortsatt paverkas av den tidigare kommunicerade forandringen av teknik- och avtalsstrukturen
inom Retail.

For arets forsta nio manader uppgick nettoomsattningen till 19,8 MSEK (21,5). Minskningen &r
huvudsakligen hanforlig till den forandrade affarsmodellen for Transiros Colorama kunder, medan
utvecklingen inom Klartext bidrar positivt till koncernens omsattning.

Colorama-butiker faktureras enligt de nya Nova BC-avtalen vilket innebar lagre intakter jamfort med
den tidigare Colorama-strukturen, dar bland annat utvecklingsersattning, hogre serviceintakter och
lagre intakter fran uthyrd kassautrustning ingick.

Rorelsens kostnader uppgick under tredje kvartalet till 6,4 MSEK (5,6), en 6kning med 828 TSEK jamfort
med motsvarande period foregdende ar. Kostnadsokningen forklaras framst av hogre
personalkostnader till féljd av genomférda nyanstéllningar och arliga I6nejusteringar samt kostnader
kopplade till Nova BC. Fran och med 2026 belastas Retail bland annat av |I6pande licenskostnader for
Microsoft Dynamics 365 Business Central och LS Retail samt fortsatt utvecklingsarbete for Nova BC.
Samtidigt har kostnader som var kopplade till den tidigare Colorama-strukturen upphort, bland annat
vissa server- och licensunderhallskostnader.

Rorelsens kostnader bestar av handelsvaror, 6vriga externa kostnader, personalkostnader, dvriga
rorelsekostnader samt avskrivningar. Handelsvaror avser framst externa utvecklingskonsulter, licenser
och driftkostnader for systemmiljoer. Ovriga externa kostnader bestar bland annat av kostnader for
lokaler, revision, listning, programvaror och konsultarvoden.

Sammantaget speglar resultatet for tredje kvartalet den strukturella férandring som tidigare
kommunicerats, dar Transiro gatt fran den tidigare Colorama-modellen till en ny affarsstruktur med
lagre initial omsattning men ocksa en vasentligt forandrad finansiell riskprofil. Parallellt fortsatter
investeringarna i Nova BC for att fardigstalla plattformen och skapa forutsattningar fér en bredare
kommersialisering.

KOMMENTARER TILL KONCERNENS BALANSRAKNING

De immateriella anlaggningstillgangarna uppgick per den 30 september 2026 till 3,9 MSEK (4,5).
Balansposten bestar huvudsakligen av aktiverade utvecklingsutgifter fran tidigare ar, vilka skrivs av
linjart over tio ar. De materiella anldaggningstillgdngarna uppgick till 0,2 MSEK (0,5) och avser
huvudsakligen datorer och servrar.
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Koncernens omsattningstillgangar uppgick vid periodens utgang till 9,2 MSEK (13,6), varav likvida
medel uppgick till 5,4 MSEK (9,0). Minskningen av likvida medel jamfort med féregaende ar speglar
framfor allt periodens negativa resultat och kassaflode samt de investeringar och kostnader som varit
forknippade med 6vergangen till Nova BC.

De kortfristiga skulderna uppgick till 8,5 MSEK (9,2). Dessa bestar huvudsakligen av upplupna
kostnader och forutbetalda intédkter om 5,2 MSEK (6,3), 6vriga kortfristiga skulder om 1,9 MSEK (1,9)
samt leverantorsskulder om 1,3 MSEK (0,7).

Koncernen har inga langfristiga finansiella skulder. Den tidigare Colorama-reversen om 37 MSEK &r
sedan 2025 helt reglerad genom uppgorelsen med Mestergruppen och belastar darmed inte langre
balansrakningen.

Soliditeten uppgick vid periodens utgang till cirka 42 procent, jamfort med cirka 52 procent vid
utgangen av forsta kvartalet 2026. Minskningen under andra kvartalet ar huvudsakligen en féljd av
periodens negativa resultat, som reducerat det egna kapitalet.

Trots den lagre soliditeten under kvartalet ar koncernens finansiella riskprofil vasentligt forandrad
jamfort med perioden fore uppgorelsen med Mestergruppen. Vid utgangen av 2024 uppgick soliditeten
till cirka 4 procent och koncernen hade 29,6 MSEK i langfristiga skulder. Idag finns inga langfristiga
finansiella skulder och balansrakningen ar darmed betydligt mindre belastad av finansieringsrisk.
Bolagets fokus framat ar att omsatta denna finansiella struktur i forbattrat operativt kassafléde genom
okade aterkommande intdkter, fortsatt tillvaxt inom Klartext samt en successivt storre affar kring Nova
BC och Kassanova.

Koncernens finansiella stallning
Likvida medel per 2026-09-30 uppgick till 5 448,0 tkr. Det egna kapitalet per 2026-09-30 uppgick till 6

102,8 (9 506,5 tkr).

Redovisnings- och varderingsprinciper
Delarsrapporten ar uppréattad i enlighet med BFNAR 2012:1 Delarsrapport och koncernredovisning (K3).
Redovisningsprinciperna ar oférandrade jamfort med foregaende ar.

Intaktsredovisning

Intakter har tagits upp till verkligt varde av vad som erhallits eller kommer att erhallas och redovisas i
den omfattning det ar sannolikt att de ekonomiska férdelarna kommer att tillgodogoras bolaget och
intdkterna kan berdaknas pa ett tillforlitligt satt.

Anlaggningstillgangar

Anlaggningstillgangar varderas till anskaffningsvardet med avdrag for ackumulerade avskrivningar och
eventuella nedskrivningar. Immateriella och materiella anldaggningstillgangar redovisas till
anskaffningsvarde med avdrag for ackumulerade avskrivningar och eventuella nedskrivningar.
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Immateriella tillgangar i form av aktiverade utvecklingsutgifter skrivs av linjart over en bedémd
nyttjandeperiod om tio ar.

Materiella anldggningstillgangar skrivs av linjart over tillgangarnas bedomda nyttjandeperiod, vilken
normalt uppgar till tre till fem ar.

Inventarier, verktyg och installationer skrivs av 6ver fem ar. Goodwill skrivs av linjart éver fem ar.

Risker och osdkerhetsfaktorer
Det finns flera risker som kan paverka bolagets verksamhet och resultat. Flertalet av de interna

riskerna forebygger bolaget genom att starka bolagets interna rutiner, men det finns yttre faktorer som
bolaget inte kan paverka. En utforlig beskrivning av vasentliga risker och osadkerhetsfaktorer beskrivs i
arsredovisningen for 2025 som finns att ladda ned fran bolagets hemsida,
https://investor.transiro.com/rapporter

Aktiekapital och agarforhallanden

Aktien

Aktiekapitalet i Transiro uppgick till 5 024,3 tkr. Aktiekapitalet i Transiro ska uppga till lagst 5 000 tkr
och hogst 20 000 tkr fordelat pa lagst 760 000 000 aktier och hdgst 3 040 000 000 aktier.

Bolaget har inget innehav av egna aktier eller i andra bolag som kan ha betydelse for bedémningen av
Bolagets ekonomiska situation. Bolagets aktie &r ej understalld tvangsinldsen. Det har ej under de tolv
senaste manaderna skett 6vertagandebud pa Bolagets aktie. Transiros aktie ar utstélld pa innehavare
och Bolagets aktiebok hanteras elektroniskt av Euroclear Sweden.

Aktiekapital och dess utveckling
Aktiekapitalet i bolaget uppgick per 2026-09-30 till 5 024,3 tkr, fordelat pa 761 262 057 aktier med ett
kvotvarde om 0,0066 kronor per aktie. Nedanstaende tabell visar aktiekapitalets utveckling under 2026.

MODERBOLAGET

Antal aktier Aktiekapital (SEK)
Datum Handelse Foérandring Utgaende Foérandring Utgaende
2025-01-01 Ingaende 761 262 057 5024 330
2025-09-30 Utgaende 761 262 057 5024 330

Transiro Holding AB (publ) org.nr 559048-9620
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RESULTATRAKNING KONCERNEN

Jul-Sep
(tkr) 2026
Rorelsens intakter
Nettoomsattning 6 235,5
Ovriga rorelseintékter 1,6

6 237,1
Rorelsens kostnader
Handelsvaror -1323,0
Ovriga externa kostnader -1480,7
Personalkostnader -3 598,8
Ovriga rérelsekostnader -6,7
Rorelsens kostnader -6 409,2
Rorelseresultat (EBITDA) -172,1
Av- och nedskr. anlaggningstillgangar -184,2
Rorelseresultat (EBIT) -356,3
Resultat fran finansiella poster
Resultat fran andelar i koncernforetag 0
Ranteintakter och likn. resultatposter 0,8
Rantekost. och likn. resultatposter -2
Resultat fore skatt -357,3
Skatt pa periodens resultat 0
Uppskjuten skatt -74
Periodens resultat -431,2
Resultat per aktie -0,0010

Jul-Sep
2025

6 050,2
83
6 058,5

-1055,3
-1354,3
-3168,1
-3,1
-5580,8
477,7
-297,4
180,3

2,5

182,8
0

0
182,8
0,0020

Jan-Sep
2026

19 799,2
9,0
19 808,2

-4713,4
-5 025,0
12 424,0
-27,7
-22190,1
-2381,9
-674,2

-3 056, 1

24
-5,2
-3 058,9

-221,8
-3280,7
-0,0010

Jan-Sep
2025

21 505,9
37 020,5
58 526,4

-4272,7
-5163,6
-10832,4
-7,6

-20 276,3
38 250,1
-29 854,2
8 395,9

7.3
-2,3
8 400,9

-841,7
7 559,2
0,0100

I> Transiro

Jan-Dec
2025

28 464,3
37 025,3
65 489,6

-5990,3
-6 7154
-15216,0
-97
-27931,4
37 558,2
-30158,5
7 399,7

-613,4
17,9
-2,3

6 801,9
-2,6
636,8

7 436,1
0,0100



BALANSRAKNING KONCERN

TILLGANGAR (tkr)
Anlaggningstillgangar
Immateriella anldaggningstillgangar
Mjukvara

Balanserade utgifter for utveckling

Summa Immateriella anlaggningstillgangar

Materiella anlaggningstillgangar
Maskiner och inventarier

Summa Materiella anlaggningstillgangar

Finansiella anldaggningstillgangar
Uppskjuten skattefordran
Langfristig fordran

Summa Finansiella anlaggningstillgangar

Summa anlaggningstillgangar

Omsittningstillgangar

Varulager

Kundfordringar

Skattefordringar

Ovriga fordringar

Forutbetalda kostnader & upplupna intakter
Kassa och Bank

Summa omsattningstillgangar

SUMMA TILLGANGAR

2026-09-30

0,0
3851,7
3851,7

155,6
155,6

1257
110,4
1367,1

5374,4

60,5
12824
936,5
3254
11917
5448,0
92445
14 618,9

I> Transiro

2025-09-30

1760,7
2 765,9
4526,6

455,1
455,1

216,2
216,2

5197,9

99,9
1374,0
1283,9

663,9
11175
9016,4

13 555,6

18 753,5

2025-12-31

0,0
43367
4336,7

340,7
340,7

1478,5
189,8
1668,2

6 345,6

34,1
18811
804,1
3454
1576,4
8 204,0
12 845,0
19 190,6



BALANSRAKNING KONCERN

EGET KAPITAL OCH SKULDER (tkr)
EGET KAPITAL

Aktiekapital

Ovrigt tillskjutet kapital

Annat eget kapital inkl. periodens resultat

Summa Eget kapital

SKULDER
Langfristiga skulder
Ovriga langfristiga skulder

Summa Langfristiga skulder

Kortfristiga skulder

Leverantorsskulder

Skatteskulder

Ovriga kortfristiga skulder

Upplupna kostnader och férutbetalda intakter

Summa Kortfristiga skulder

SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER

2026-09-30

5024,3
38391,6
-37313,1
6102,8

1311,7

57,7
1919,6
52271
8 516,1

14 618,9

I> Transiro

2025-09-30 2025-12-31

50243
38391,6
-33909,4
9 506,5

719,6
91,2
19439
64923
9247,0

18 753,5

50243
38391,6
-34032,5
9 383,4

849,1
93,8
21404
67239
9807,2

19190,6



KASSAFLODESANALYS KONCERN

(tkr)
Den Iopande verksamheten

Resultat fore finansiella poster

Justeringar for poster som inte ingar i kassaflodet;

Av- och nedskrivningar
Rantor

Betald skatt
Efterskankt Ian

Kassaflode fran den Iopande verksamheten fore
forandringar av rorelsekapital

Kassaflode fran forandringar i rorelsekapital
Forandring av lager

Forandringar av rorelsefordringar
Forandringar av rorelseskulder

Kassaflode fran den Iopande verksamheten

Investeringsverksamheten

Avyttring dotterbolag

Avyttring av anlaggningstillgang

Avyttring av immateriella anlaggningstillgangar
Forvarv av materiella anlaggningstillgangar
Forandring finansiella AT

Kassaflode fran investeringsverksamheten

Periodens kassaflode
Likvida medel vid periodens borjan

Likvida medel vid periodens slut

Jul-Sep
2026

-356,2

184,2
-1,0

-173,0

19,9
8251
532,2

1204,2

0,0

-4,1
0,0
-4,1

1200,1
4247,9
5 448,0

Jul-Sep
2025

180,3

2974
2,5

480,3

-170,6
1459,2
-2130,5
-361,6

52

-103,4
26,5
-71,7

-4333
9 449,7
9016,4

I> Transiro

Jan-Sep
2026

-3056,0

674,2
-2,8
0

0

-2384,7

-26,4
935,3
-1276,1
-2751,9

0,0

-4,1
0,0
-4,1

-2756,0
8 204,0
5448,0

Jan-Sep
2025

83958

29 854,2
5,1

0

0

38 255,1

-127,3
-368,8
-37 367,3
391,7

52

-134,1
89,3
-39,6

352,1
8 664,3
9016,4

Jan-Dec
2025

7399,7

30158,5
15,7

39,8

-37 000,0

613,7

36,6
-1108,8
127,1
-331,4

0,0
52

-134,1
0,0
-128,9

-460,3
8664,3
8204,0



FORANDRING AV EGET KAPITAL KONCERNEN

Ovrigt tillskjutet

I> Transiro

Annat eget kapital

(tkr) Aktiekapital kapital  inkl. arets resultat Totalt
Ingaende balans

2025-01-01 5024,3 38 391,6 -41 468,6 19473
Periodens resultat 7 436,1 7 436,1
Eget kapital 2025-12-31 5024,3 38 391,6 -34 032,5 9 383,4
Periodens resultat -3 280,6 -3280,6
Eget kapital 2026-09-30 5024,3 38 391,6 -37 313,1 6 102,8



RESULTATRAKNING MODERBOLAG

(tkr)

Rorelsens intakter
Nettoomsattning
Ovriga roérelseintakter

Summa intakter

Rorelsens kostnader
Handelsvaror

Ovriga externa kostnader
Personalkostnader

Ovriga rorelsekostnader
Rorelsens kostnader
Rorelseresultat (EBITDA)

Av- och nedskrivningar inventarier

Rorelseresultat (EBIT)

Resultat fran finansiella poster
Ranteintakter och likn. resultatposter
Rantekostnader och likn. resultatposter

Resultat efter finansiella poster

Bokslutsdisposition
Erhallna koncernbidrag
Lamnade koncernbidrag
Resultat fore skatt

Skatt pa periodens resultat
Periodens resultat

Resultat per aktie

Jul-Sep
2026

14653
1,6
1466,9

-43
-662,1
-800,5

0,0
-1 467

o O O o o

0,000

Jul-Sep
2025

14253
8,0
1433,3

-15,1
-691,7
-726,4
-0,2
-1433
0

0

0

o

o O O O o

0,000

I> Transiro

Jan-Sep
2026

47272
6,5
47337

-17,8
-2186,0
~2529,0

-0,5
-4733
0,4

0

0,4

-0,5

o O O O o

0,000

Jan-Sep
2025

5400,8
18,3
5419,1

-442
-2920,3
-2451,4

-1,0
-5 417
2,2

2,2

-2,2

o O O O o

0,000

Jan-Dec
2025

71120
21,3
71333

-57,5
-3 6854
-3386,7
-1,5

-7 131
2,1

2,1

33
-2,2
3,2

2 005,0
-3500,0
-1491,8
0,0
-1491,8
0,000
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BALANSRAKNING MODERBOLAG

TILLGANGAR (tkr) 2026-09-30 2025-09-30 2025-12-31
Materiella anlaggningstillgangar

Maskiner och inventarier 0 0 0

Summa Materiella anlaggningstillgangar 0 0 0

Finansiella anlaggningstillgangar

Andelar i koncernbolag 8275,0 8275,0 8275,0
Summa Finansiella anlaggningstillgangar 8 275,0 8 275,0 8 275,0
Summa anlaggningstillgangar 8 275,0 8 275,0 8 275,0

Omsittningstillgangar

Kundfordringar 0 0 0
Fordringar hos koncernforetag 1056,6 4 520,1 1990,5
Skattefordringar 78,0 60,2 82,8
Ovriga fordringar 151,4 31,0 30
Forutbetalda kostnader & upplupna intakter 287,8 233,8 247,0
Kassa och Bank 1531,3 1379,4 1456,9
Summa Omsittningstillgangar 31051 6224,4 38071

SUMMA TILLGANGAR 11 380,1 14 499,4 12 082,2



BALANSRAKNING MODERBOLAG

EGET KAPITAL OCH SKULDER (tkr)
Eget kapital

Bundet eget kapital

Aktiekapital

Fritt eget kapital
Balanserat resultat
Periodens resultat

Summa Eget kapital

SKULDER
Kortfristiga skulder
Leverantorsskulder
Skatteskulder
Ovriga skulder

Skulder till koncernforetag

Upplupna kostnader och forutbetalda intakter

Summa Kortfristiga skulder

SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER

2026-09-30

5024,3

26313

7 655,6

2071

0

396,1
21877
933,6
37245

11 380,1

I> Transiro

2025-09-30

5024,3

41231

9147,4

4,1

151
318,3
4341,3
673,2
5352,0

14 499,4

2025-12-31

50243

41231
-1491,8
7 655,6

182,1
15
339,5
3232,0
658,0

4 426,7

12 082,2



KASSAFLODESANALYS MODERBOLAG

(tkr)
Den Iopande verksamheten

Resultat fore finansiella poster

Justeringar for poster som inte ingar i kassaflodet;

Rantor
Reavinst

Kassaflode fran den Iopande verksamheten fore
forandringar av rorelsekapital

Kassaflode fran forandringar i rorelsekapital
Forandringar rorelsefordringar
Forandringar rérelseskulder

Kassaflode fran den Iopande verksamheten

Investeringsverksamheten

Avyttring dotterbolag

Lamnade aktieagartillskott

Forvarv avimmateriella anlaggningstillgangar

Kassaflode fran investeringsverksamheten

Periodens kassaflode
Likvida medel vid periodens borjan

Likvida medel vid periodens slut

Jul-Sep
2026

-62,6
44,4
-18,2

o O o o

-18,2
1549,5
1531,3

I> Transiro

Jul-Sep Jan-Sep Jan-Sep Jan-Dec
2025 2026 2025 2025

0 04 2,2 2,1

0
0 -04 -2,2 11
0 0 0 0
0 0 0 3,2

-469,8 7613 -5139 4859
208,5 -687,0 494,6 -430,9

-261,3 743 -194 58,2
0 0 0 0
0 0 0 0
0 0 0 0
0 0 0 0
-261,3 743 -194 58,2

1640,7 14569 13988 13988
1379,4 1531,3 13794 14569



FORANDRING AV EGET KAPITAL MODERBOLAG

I> Transiro

Bundet eget Balanserat  Periodens
(tkr) Aktiekapital kapital resultat resultat Totalt
Ingdende balans 2025-01-01 50243 0 52033 -1080,2 91474
Omforing arets resultat -1080,2 1080,2 0
Periodens resultat -1491,8 -1491,8
Eget kapital 2025-12-31 50243 0 4123,1 -1491,8 7 655,6
Omforing arets resultat -1491,8 1491,8 0
Periodens resultat 0 0
Eget kapital 2026-09-30 5024,3 0 2631,3 0 7 655,6

Nasta Rapporttillfalle mm

Kommande rapporter

Delarsrapporter, arsredovisningar och Transiro Holdings pressmeddelanden kan lasas pa

www.transiro.com/Investerare

Bokslutskommuniké 2026 26 februari 2027
Deldrsrapport januari - mars 2027 30 april 2027
Halvarsrapport 2027 25 augusti 2027

Granskning av revisorer

Bolagets revisor &r Ernst & Young AB. Denna delarsrapport har inte varit féremal for granskning av

Transiros revisorer.


http://www.transiro.com
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Avlamnande av delarsrapport

Styrelsen och verkstallande direktoren intygar harmed att rapporten ger en rattvisande oversikt av
Bolagets verksamhet och resultatet beskriver de vasentliga risker och sakerhetsfaktorer som Transiro
star infor.

Styrelsen, Stockholm 2026-10-22

Fredric Forsman Claes Mittjas Anders Ostgren
Ordf. och ledamot Ledamot Ledamot
Insiderinformation

Denna information &r sadan insiderinformation som Transiro Holding AB (publ) &r skyldigt att
offentliggéra enligt Europaparlamentets och radets marknadsmissbruksférordning (EU) nr 596/2014
(MAR). Informationen Idmnades, genom Johan Eriksson, verkstéllande direktér, for offentliggérande den
22 oktober 2026 kl. 19:00 CEST

For ytterligare information, kontakta
Johan Eriksson, VD
Email: johan.eriksson@transiro.com
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