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Transiro positionerar sig inom Trädgårdsbranschen

Transiro har tecknat avtal med tre kunder inom trädgårdsbranschen avseende sitt kassa-
och affärssystem, Kassanova-Garden. Avtalet löper initialt över 36 månader och därefter
förlängs avtalen med 12 månader åt gången. Det totala ordervärdet första 36 månaderna
uppgår till drygt 640.000 SEK. Därefter kommer årliga licens- och supportintäkter på 112
000 SEK per år.

Transiro har nyligen tecknat avtal med tre företag inom trädgårdsbranschen för användning
av sitt innovativa affärssystem, Kassanova-Garden. Avtalen, som initialt sträcker sig över 36
månader med automatisk förlängning om 12 månader åt gången, representerar en viktig
milstolpe för Transiro och markerar det första steget mot att etablera Kassanova-Garden
som det föredragna affärssystemet inom branschen.

Den officiella presentationen av Kassanova-Garden ägde rum under Elmia Garden-mässan i
Jönköping i september, där Transiro imponerade branschexperter och potentiella kunder
med systemets branschanpassade funktioner.

Avtalets totala värde för de första 36 månaderna uppgår till över 640 000 SEK, vilket
inkluderar licenser, installation, utbildning och support. Därefter kommer årliga licens- och
supportintäkter på 112 000 SEK per år. Förväntningarna är höga inför kommande steg, och
Transiro planerar att påbörja installation och utbildning senast i mars 2024, samtidigt som
de förbereder sig för den officiella lanseringen av Kassanova-Garden.

I linje med Transiros strategi att expandera inom nya branscher har bolaget etablerat ett
strategiskt samarbetsavtal med Sveplant, en ledande aktör inom trädgårdsbranschen.
Samarbetet strävar efter att göra Kassanova-Garden till marknadsledande inom kassa och
affärssystem för trädgårdsbranschen.

Med över 40-talet potentiella kunder som visat stort intresse för Kassanova-Garden efter
mässan och pågående sälj-webinar, visar dessa nya avtal på Transiros framgång och
stärker företagets position som en betrodd partner inom trädgårdsbranschen. Säljarbetet
med att möta branschens 450 handlare har inletts.

För mer information, vänligen kontakta VD Johan Eriksson på:
E-post: johan.eriksson@transiro.com
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