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VD brev

Stockholm 2021-07-20
Hej.

Hoppas ni njuter av fantastisk sommarvarme och ledighet. Jag vill skriva nagra rader om de
tva senaste pressmeddelanden Transiro skickat ut, satta lite mera ljus pa de tva fantastiska
mojligheterna for bolaget.

| senaste VD brevet fran Q1 rapporten skrev jag att jag kanner tillférsikt och att vi har flera
stora affarer pa gang, och att jag hoppades komma ut med spannande nyheter under Q2. Nu
satte vi tva avtal i borjan av juli och de blev mycket battre @n vad jag initialt trott. Bada
affarerna 6ppnar upp mycket spannande affarsmojligheter for Transiro.

Affaren med Transdev har vi jobbat med lange, stora bolag gor grundliga genomlysningar
innan de valjer ett system for sin operativa verksamhet. Att Transdev valde oss visar att
Transiro har produkter i framkant som stddjer dem i sina processer. Avtalet med Transdev
innehall tva delar dels Omnis, ett system for tagersattning samt Klartext, ett
planeringssystem for skol- linje- och bestallningstrafik.

Jag fick sjalv uppleva behovet av Omnis nar mitt tag till Abisko i bérjan av juli blev 12h
forsenat och sista biten blev med buss. De bussarna bokades via Transiros Omnis-system.
Likasa alla ganger T-banan har i Stockholm har problem och ersattningsbussar kors fram ar
det via Transiros Omnissystem.

Att Klartext ar det ledande verktyget for sma och medelstora bussbolag i Sverige ar ingen
nyhet for er aktiedgare men i och med det héar avtalet gor vi dessutom en inbrytning pa ett
Europas storsta transportbolag med verksamhet i flera Europeiska lander. Vi har i avtalet att
Transdev Sverige ska vara behjalpliga med hitta ytterligare Transdev-kunder pa andra
marknader. Det ar en fantastisk majlighet for att paskynda Transiros planer pa en Europeisk
expansion. Initialt &r avtalets varde 6,1 miljoner kronor éver 36 manader med en automatisk
forlangning darefter pa 12 manader i taget med licens-, support- och konsultintakter.

Jag hade garna gatt ut med namnet pa den Butikkedja vi skrev avsiktsférklaring med, det
hade blivit mycket enklare kommunicera. | och med att avtalet innebar att avtalspartnern
kommer att byta systemleverantor till Transiro behdver de fa tid kommunicera med deras
tidigare partners i lugn och ro for att sakerstélla en bra 6verlamning till oss. Affaren har gatt
valdigt fort, vi blev uppringda av dem den 20 april med en forfrdgan om vi var intresserade
forvarva deras mjukvara, kod, alla licenser och affarssystemet till alla kedjans butiker, de
estimerade afféren till 15-18 miljoner kronor varje ar.

Bakgrunden till detta ar att Butikkedjan vill fokusera pa sin karnverksamhet och inte bli en
leverantor av affarssystem. De vill jobba med en partner som driver produkten framat och
aktivt letar efter fler kedjor att dela kostnaderna med. Butikkedjans afférssystem grundar sig
i LS Retail och Microsoft Dynamics, pa vilka de sedan har byggt egenutvecklade funktioner,
s k extensions. | det arbete som nu féljer efter avsiktsforklaringen skall vi tillsammans satta
en plan for overtagandet och affarsmodell.

Transiro kommer att forvarva hela Butikkedjans affarssystem mot revers vid
tilltradesdatumet. Exakt vad kopeskillingen kommer att vara aterkommer vi med nar
kopeavtalet ar underskrivet. Men jag vill fortydliga en viktigt sak, det ar att uppgorelsen
mellan Transiro och Butikkedjan inte innebar att Transiro ska betala en stor klumpsumma. |



(rarsirQ°

stéllet kommer vi i licensavtalet uppratta en avbetalningsplan, dar en del av Transiros
intakter under de narmsta 10 aren kommer att anvandas till amortering pa reversen. Det ar
viktigt att forsta att forvarvet inte ar en kontantaffar.

For Transiro ar detta en unik mdojlighet. En av Sveriges storsta butikkedjor ringer oss och vill
ha Transiro som sin framtida IT- och affarspartner, dessutom vill de hjalpa Transiro hitta
flera kunder som kan anvdnda samma affarssystem och som gradde pa moset tar Transiro
intakterna. Forst trodde jag inte det var sant men efter de férsta motena med hela deras
koncernledning forstod jag att de menar allvar och de anser oss besitta mest
branschspecifik kunskap och behdver Transiros hjalp ta over affarssystemet, fardigstalla och
sedan sta for drift och underhall.

For Transiro ar affaren langsiktigt mycket mer vard @n de 15-18 MKR som
avsiktsforklaringen sager. Vi kommer inga ett partneravtal med LS Retail och bli
aterforséljare av deras system, redan de forsta kontakterna har resulterat i flera potentiella
affarsdiskussioner. Den kunskap vi besitter kring jarn, farg och byggbranschen ar vad aven
LS Retail eftersoker i sin expansion. Det blev en valdigt bra match for bada parter.

Transiro har i 6ver 30 ar levererat affarssystemet Kassanova och har idag 6ver 180 butiker, vi
kommer fortsatta leverera Kassanova till alla de kunder som vill ha ett avancerat mindre
system, mojlighet till kundanpassningar och snabbt komma igang. | och med
avsiktsforklaringen 6ppnas en helt ny mojlighet for Transiro och det ar att kunna erbjuda alla
butikskedjor en helhetsldsning baserat pa LS Retail och Microsoft Dynamics.

Jag vill avsluta med att 6nska er en fortsatt trevlig sommar.

Johan Eriksson, VD Transiro Holding AB

For mer information, vanligen kontakta VD Johan Eriksson pa:

E-post: johan.eriksson@transiro.com

Om Transiro

Transiro utvecklar produkter som hjalper foretag att starka sina affarskritiska processer. Bred funktionalitet
inklusive stod for e-commerce och mobila enheter gor att Transiro ersétter behovet av flera olika system. Bolaget
har fyra produkter: Kassanova Affarssystem, ett affarsfackhandelssystem for jarn-, bygg-, hobby- och farghandel,
Klartext Bussbokning som &r det marknadsledande planeringssystemet for linje- skol- och bestallningstrafik i
Sverige, OMNIS for ersattningstrafik samt Wifog mobile, en MVNO i Tre:s nat med mdjlighet till reklamfinansiera
samtal, sms och surf . Mer information om bolaget finns pa www.transiro.com.
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