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JANUARI - MARS 2019, KVARTAL 1

Rorelsens intakter uppgick till 3012 tkr (3133).

Rorelsens kostnader uppgick till -3 553 tkr (-3916).

Rorelseresultatet uppgick till -563 (-848) fore skatt.

Vid utgangen av perioden uppgick rantebarande skulder till 1 478 tkr (4876).
Vinst per aktie efter skatt uppgick till -0,06 kr (-0,15).

ORDERSTOCK UNDER KVARTALET

Orderstocken var i allt vasentligt levererad per 31 mars. Efter periodens utgang har bolaget mottagit maskinorder till
ett sammantaget varde av cirka 5 200 tkr.

KOMMENTARER TILL BOLAGETS RESULTAT
OCH FINANSIELLA STALLNING

Omsattningen jmf med utgangen av kvartal 1 2018 minskar marginellt, men bruttomarginalen 6kar nagot, vilken ger
likvardig bruttovinst. Maskinen som levererades i februari forvantas generera order pa tillbehér under kvartal 2.

Bolaget har levererat varor och tjanster for cirka 800 tkr utdver intakten fran maskinforsaljningen.

Minskningen av bolagets totala kostnader jmf 2018 ar hanférliga till Iagre externa kostnader, samt lagre kostnader for
ravaruinkop. Personalkostnaden ¢kar pga. fler anstallda.

Per 31 mars 2019 uppgick likvida medel till 1 722 tkr.

Under maj manad har bolaget mottagit inbetalningar for ett tillvaxtlan fran Almi Foretagspartner pa 2400 tkr, samt ett
forskott pa 1500 tkr for maskinorder. Inom kort vantas ett ytterligare forskott pa 1 mkr inbetalas.

ANTALET UTESTAENDE AKTIER

Per 31 mars 2019, uppgick antalet aktier till 9 697 656.

VASENTLIGA HANDELSER UNDER FORSTA KVARTALET 2019

| VD-brevet for januari, aviseras att bolaget ser en kad orderingang pa uppdragsskarning for kvartal 1 (se PM den
7/1), vilket ar i linje med bolagets ambition att 6ka intakter vid sidan om forsaljning av maskiner och reservdelar.

I mars uppdaterar bolaget marknaden om laget fér den testperiod som genomforts med en potentiell
maskinkund (se PM 14/3). Bolagets agent saljer en demomaskin till kunden.



VASENTLIGA HANDELSER EFTER PERIODENS UTGANG

« lapril far bolaget en maskinorder fran Indien (se PM 8/4).

+ Den9:e april kallar bolaget till arsstamma (se PM 9/4)

+ lapril far bolaget en muntlig maskinorder fran ett svenskt verkstadsforetag (se PM 23/4). Den 15/5 bekréftas
ordern skriftligt.

+ lapril beviljas bolaget ett tillvaxtlan pa 2,4 mkr fran Almi Féretagspartner (se PM 25/4)

+ laprillamnar valberedningen sitt forslag till bolagets arsstamma (se PM 30/4)

+  Den 15:e maj holls bolagets arsstémma varvid tva ny ledamot invaldes i styrelsen (se Kommuniké publicerad den
16/5).
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VD HAR ORDET

Den senaste tiden har varit mycket intensiv for bolaget,
vi har satsat stort pa att utveckla var USA-marknad,
samtidigt som vi bearbetar ett flertal prospekt i Europa.
Inte helt ovantat for oss, var det dock ordern fran Indien
som blev arets forsta avslut. Detta projekt har pagatt

i 6ver ett ar och inkopet gjordes genom en offentlig
upphandling, vilket alltid &r utmanande oavsett territoriet.
Vi kommer fa namnge kunden nar maskinen ar levererad
och installerad. Arets andra order kom frén Sverige och
var ovantad, denna kund har tidigare kategoriserats

som mojlig pa lang sikt, men var teknik &r efterfragad av
kunder sa bolaget valde att tidigarelagga sin investering

i en Finecutmaskin. Kunden ar Brogren Industries,

som har sina rotter i svensk verkstadsindustrin, men
som numera ar ett komplett teknikforetag. Brogrens
Industries ar certifierat mot flygindustrin, vilket ocksa ar
det kundsegment som Finecutmaskinen ar avsedd for.
Viser detta som en prestigeorder, samt helt i linje med
vilka kundsegment vi vill na ut till. Ordern ar en foljd av
det samarbete som inleddes genom ett Vinnova-projekt i
december 2018(se PM 6/12, 2018).

Nar det galler vara fokusomraden haller vi fast vid dem, sa
nedan foljer en lagesrapport for respektive omrade.

Fineparts fokusomraden:
1) Na avslut pa fler kundprospekt i nartid.

2) Skapa forutsattningar for demonstration och
effektivare kundbearbetning i USA.

3) Halla fokus uppe pa vara agenter sa att Fineparts
produkter ar "top of mind".

4) Utfora fler uppdragsskarningar som bygger
marknadsmedvetande och ger intakter.

5) Varda de mer langsiktiga kundprospekten, for att bygga
for framtiden.

Status for respektive fokusomrade:

1) Sedan foregaende VD-brev i april har vi salt tva
maskinsystem, ett till Indien och ett i Sverige. Vi har alltsa
nu minst tre maskiner for leverans under 2019, samt att
var tyska agent har salt en demomaskin pa den tyska
marknaden. Vi har dven férvantningar pa order fran
USA, dar vi nu lagger ett betydande fokus for att driva
prospektenimal. Enligt var agent, ar det sannolikt att vi
kan inleda diskussioner om nyforsaljning av maskiner till
den tyska kunden, under juni méanad.

2) Under vecka 21 har vi aterigen varit i USA for att ge var
agent tekniskt saljstod. Vi ser stora mojligheter att flera av
prospekten kan leda till order inom 1-6 manader. Vi har
utfort provskarningar pa plats dven denna gang, dels for
pagaende prospekt dels for nya.

3) Med stod av de order vi nyligen erhallit, samt den
tillkommande finansieringen fran Almi Féretagspartner
som starker var ekonomi, kan vi nu utoka var satsning nar
det galler deltagande pa massor i samverkan med vara
agenter, vilket forstarker vara agentsamarbeten och var
marknadsnarvaro.

4) Som namndes i foregaende VD-brev har vi stor
efterfragan pa uppdragsskarningar och har 6vervagt
nyinvesteringar for att sakerstalla kapacitet och tillvaxt.
Vigenomfor nu detta genom att placera ytterligare en
Finecutmaskin i var verkstad. Detta finansieras genom
tillvaxtlanet fran Almi Foretagspartner. Vivantar oss viss
nedgang av uppdrag under sommarmanaderna, men
en okad efterfragan fran september och vill ddrmed
sakerstalla kapacitet snarast mojligt.

5) Pa denna punkt upprepar jag vad som skrevs i
foregaende VD-brev, da det fortsatt géller och inte
forandrats i nagon vasentlig mening: Vi har utfort
provskarningar for flera stora foretag med goda
mojligheter till affar, antingen i form av maskinférsaljning
eller som uppdragsskarning. Nagra avdem har nu
genererat intakter i form av uppdragsskarningar, med en
forvantad maskinaffar pa lite langre sikt.

Nasta VD-brev kommer i samband med kvartalsrapport 2,
i augusti.

Med vanlig halsning
Lars Brodal
VD, Finepart Sweden AB (publ)




REDOVISNINGSPRINCIPER

Foretaget redovisar enligt regelverket K3 vilket &ar oférandrat mot foregaende ar.

REVISORS UTLATANDE ANGAENDE DELARSRAPPORTEN

Rapporten nedan, har inte varit féremal for granskning av bolagets revisor.

NASTA RAPPORT

Kvartalsrapport for kvartal 2, 2019 (2019-08-31)

For frdgor om deldrsrapporten och bolaget, vanligen kontakta:

Lars Brodal

VD, Finepart Sweden (publ) AB
Telefon: 0708-911303

E-post: lars.brodal@finepart.com

OM BOLAGET

Finepart ar ett innovativt och teknikorienterat foretag som utvecklar och saljer maskiner for komponenttillverkning
med hog precision. Bolagets teknologi baseras pa vattenskarningsteknik som innebar att med mycket hogt vattentryck,
cirka 4 000 bar, skapa en stréle som accelererar sandkorn som verkar som slipmedel. Bolaget grundades 2012 och
huvudkontoret ligger i Bollebygd.
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RESULTATRAPPORT

2019-01-01 2018-01-01
-2019-03-31 -2018-03-31
Alla belopp i tusentals kronor 3man 3man
Rorelsens intakter
Nettoomsattning 2982 3058
Ovriga rérelseintakter 30 75
Summa intakter 3012 3133
Rorelsens kostnader
Ravaror och férnédenheter -1 366 -1487
Ovriga externa kostnader -891 -1201
Personalkostnader -1048 -845
Avskrivningar -242 -236
Ovriga rérelsekostnader -6 -147
Summa kostnader -3553 -3916
Rérelseresultat -541 -783
Rantekostnader -22 -65
Summa rantor -22 -65
Resultat efter finansiella poster -563 -848
Skatt pa arets resultat 0 0
Periodens resultat -563 -848




BALANSRAPPORT

Alla belopp i tusentals kronor 2019-03-31 2018-12-31
Anlaggningstillgdngar

Immateriella anlaggningstillgangar

Balanserade utgifter for utvecklingsarbeten 4779 4945
Patent samt liknande rattigheter 2111 2092
Summa immateriella anlaggningstillgangar 6890 7037
Materiella anlaggningstillgangar

Maskiner och andra tekniska anlaggningar 686 616
Inventarier, verktyg och installationer 66 73
Summa materiella anlaggningstiligangar 752 689
Finansiella anlaggningstillgangar

Uppskjuten skattefordran 2550 2550
Summa finansiella anlaggningstillgangar 2550 2550
Summa anlaggningstillgangar 10192 10 276
Omeséttningstillgangar

Varulager

Ravaror och fornédenheter 1646 1694
Varor under tillverkning 0 0
Forskott till leverantorer 53 199
Summa varulager 1699 1893
Kortfristiga fordringar

Kundfordringar 2544 688
Ovriga fordringar 96 139
Forutbetalda kostnader och upplupna intakter 229 217
Summa kortfristiga fordringar 23869 1044
Kassa och bank 1722 4435
Summa omsattningstillgangar 6290 7372
SUMMA TILLGANGAR 16482 17 648
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Alla belopp i tusentals kronor 2019-03-31 2018-12-31
EGET KAPITAL OCH SKULDER

Eget kapital

Bundet eget kapital

Aktiekapital 1418 1418
Fond for utvecklingsutgifter 2407 2408
Summa bundet eget kapital 3825 3826
Fritt eget kapital

Overkursfond 11134 26932
Balanserad vinst -1 505 -10905
Periodens resultat -563 -6399
Summa fritt eget kapital 9066 9628
Summa eget kapital 12891 13454

Langfristiga skulder

Skulder till kreditinstitut 611 828
Summa langfristiga skulder 611 828

Kortfristiga skulder

Konvertibla lan 0 0
Skulder till kreditinstitut 867 867
Forskott fran kunder 0 135
Leverantorsskulder 1016 1254
Ovriga skulder 132 153
Upplupna kostnader och férutbetalda intakter 965 957
Summa kortfristiga skulder 2980 3366
SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER 16 482 17 648

Stallda sakerheter och ansvarsforbindelser
Stallda sakerheter 7700 7700
Ansvarsférbindelser Inga Inga
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