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VD brev fran Finepart Sweden AB

Jag vill borja med att onska alla aktiedgare en Fine fortsattning pa det nya aret. Vihar nu
lagt 2018 bakom oss och riktar blickarna framat mot ett ar med okad forsaljning, till nya och
befintliga kunder. Kommentarer till aret som gatt kommer i Bokslutskommunikén, sa nedan
foljer ett mer framatriktat innehall.

| foregdende VD brev lyfte jag fram nedanstdende fem omrdaden, som bolaget har hogsta
fokus pa:

Na avslut pa fler kundprospekt i nartid.

Snarast mojligt bygga klart demomaskinen till USA.

Halla fokus uppe pa vara agenter sa att Fineparts produkter ar “top of mind”.
Utfora fler uppdragskarningar som bygger marknadsmedvetande och ger intadkter.
Varda de mer langsiktiga kundprospekten, for att bygga for framtiden.
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For att na avslut i nartid, jobbar vi med var “Heta lista”, som for stunden bestar av cirka 30
prospekt. Nagra av de skarpaste prospekten ar avhangiga av att vi har levererat den
bestdllda demomaskinen till var agent i USA. Planen ar att vi skall installera maskinen pa
plats i borjan av mars. Var agent har meddelat att dven nya potentiella kunder har anmilt
intresse att fa en maskindemonstration. Utéver vara kundprospekt i USA jobbar vi ocksa
med att na avslut pa affarer i Europa och aven ett forsta prospekt i Asien.

Vidare har vi paborjat arbetet med att 6ka intdkterna vid sidan om maskinforséaljningen,
genom att erbjuda potentiella maskinkdpare mojligheten att producera hos oss.

Det skapar trygghet kring processen och ar dven tillampligt for kunder som annu inte har en
volym, som motiverar ett maskinkop.

Effekten har inte Iatit vdanta pa sig och vi har redan kunder som forvantas borja producera i
var verkstad under inledningen av kvartal 1. Nagra av dem med volymer av vasentlig storlek
och som i forlangningen kan leda till ett maskinkdp. Nar avtal blir klara kring detta kommer vi
informera marknaden.

Var sa kallade "bruttolista” pa éver 100 kundprospekt, dar de mer langsiktiga prospekten
aterfinns, har vuxit under november och december. Vi ser ett utokat infléde av forfragningar
som kommer genom var hemsida. Detta ar en trend som borjade for cirka ett halvar sedan
och ar stigande. Pa listan aterfinns fler stora féretag, men ocksa tilltagande forfragningar
fran sma och medelstora verkstadsbolag, vilka representerar var framtida volymmarknad.
Ett av vara mest intressanta prospekt inom detta segment, ar samarbetet med Brogrens
Industries AB, dar vi kommer pabdrja ett Vinnova-finansierat projekt riktat mot flygindustrin.
Syftet ar att ytterligare verifiera var teknik for tillverkning inom flygindustrin.
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Brogrens Industri ar en ledande leverantor mot flygindustrin och darmed ser vi en stor
tillvaxtpotential for Finepart, efter att detta projekt ar slutfort under mitten av 2019.

Vi ar beslutsamma med att halla vart fokus pa ovanstaende omraden, for att pa sa satt na ett
framgangsrikt 2019. Jag kommer fortsatta och rapportera om vara korta och langa mal i
efterfoljande VD brev, sa att det blir latt att félja var utveckling, samt fa forstaelse for var vi
lagger var tid.

Nasta VD brev kommer i samband med Bokslutskommunikén, den 28:e februari.

Med vanlig halsning
Lars Brodal, VD

For ytterligare information

Lars Brodal

VD, Finepart Sweden AB

Telefon: 070-8911303

E-post: lars.brodal@finepart.com

Om bolaget

Finepart ar ett innovativt och teknikorienterat féretag som utvecklar och saljer maskiner for
komponenttillverkning med hog precision. Bolagets teknologi baseras pa vattenskarningsteknik som innebér att
med mycket hogt vattentryck, cirka 4 000 bar, skapa en strale som accelererar sandkorn som verkar som
slipmedel. Bolaget grundades 2012 och huvudkontoret ligger i Bollebygd.



