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ChemoTech anpassar sin strategi och sina
kortsiktiga mal for Human Care

Efter att inte ha uppndtt sina senaste justerade kortsiktiga mal fér installerade enheter
i Indien, dndrar féretaget sin strategi fér att gynna sina ldngsiktiga kliniska och
kommersiella mal.

Forra aret, starktes av potentiella kunders optimism, protokollférandringarna vid vara kliniska
prévningar pa AlIMS samt den stora marknadspotentialen i Indien, vilket ledde till att vi satt
upp ambitiésa mal for bade offentliga och privata sjukhus. Under denna process har det blivit
uppenbart, att for att uppna de betydande volymer vi stravar efter i Indien, ligger i att anpassa
var strategi for det kommande aret och sikta pa hogre mal. Vi stravar efter att lagga grunden
for en hallbar och langsiktig kommersiell framgang genom att ha ett ndra samarbete med en
utvald grupp av hogt ansedda offentliga sjukhus, som kdnnetecknas av betydande antal
patienter.

Denna forandring tillsammans med stod av AlIMS-studien kommer att underldtta en
nylansering i den offentliga sektorn. Var strategi ar att starka vara kliniska bevis och darigenom
Oka fortroendet och efterfragan pa TSE i Indien, genom att betona volymen av utférda
behandlingar 6ver antalet installationer som genomforts. ChemoTech planerar att ha alla
nodvandiga offentliga registreringar klara for att kunna initiera och delta i offentliga
upphandlingar under andra halvaret.

Vart fokus stracker sig nu ocksa bortom att enbart integrera TSE kliniskt och kommersiellt; vi
maste ocksa anta ett mer noggrant tillvdgagangssatt och koncentrera oss pa klienter som visar
storre vilja och framsteg, eftersom dessa kommer att fungera som ledstjarnor for att attrahera
fler kunder.

"Min erfarenhet, frdn att arbeta med hundratals féretag som gér affdrer i Indien, ér att man
mdste ha tdlamod, férmdgan att anpassa sig, och vara beredd pd att inget gar pa en rak linje
i Indien. Vi féljer den utstakade véigen ddr Iéir oss ldings végen, men ndr du lyckas, dr bel6ningen
oerhért givande.” - sager Robin Sukhia, styrelseordférande

"Aven om dagens beslut kan upplevas som ett tillfélligt bakslag, dr vi fast beslutna att fortsdtta
arbetet med att integrera TSE-tekniken som standard inom cancervdrden for patienter i Indien.
Vi dr dvertygade om dess transformativa potential kommer att spela en viktig roll i
behandlingen av flera cancerindikationer. Mitt priméra fokus kommer fortsatt att ligga pd att
skapa partnerskap med universitet och offentliga sjukhus for att frdmja anvdndningen av TSE-
tekniken och na ut till sé mdnga patienter som mdjligt och Gteruppliva det momentum vi hade
innan pandemin.”, - sager Mohan Frick, CEO pa ChemoTech

Fér mer information vdnligen kontakta:
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Denna information dr sddan som ChemoTech dr skyldigt att offentliggéra enligt EU:s
marknadsmissbruksférordning (EU nr 596/2014). Informationen limnades, genom angiven
kontaktpersons forsorg, for offentliggérande 2024-03-20 15:30 CET.

Scandinavian ChemoTech AB (publ)

ChemoTech ér ett svenskt medicinteknikforetag med sate i Lund som utvecklat en patenterad teknologiplattform for att ge
cancerpatienter tillgang till ett nytt behandlingsalternativ, Tumorspecifik Elektroporation™ (TSE), som kan anvandas for
behandling av bade méanniskor och djur. Det finns ett stort antal cancerpatienter vars tumarer av olika skal inte kan
behandlas med konventionella metoder men dar TSE kan vara en |6sning. Darfor utvarderar bolaget kontinuerligt nya
mojligheter och applikationsomraden for teknologin. ChemoTechs aktier (CMOTEC B) ar noterade pa Nasdaq First North
Growth Market i Stockholm och Redeye AB &r bolagets Certified Adviser. Las mer pa: www.chemotech.se.
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