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Scandinavian ChemoTech AB uppdaterar om 
försäljning, kliniska och R&D-projekt och framtida 
milstolpar 
 
Med detta nyhetsbrev vill ChemoTech ge våra olika intressenter en uppdatering om vår 
kommersialiseringsprocess samt våra kliniska och R&D-projekt för både Human- och Animal 
Care-divisionerna. 
 

Human Care 
Vi ser väldigt positivt på vår framtid inom Human Care med tanke på vår teknologi och dess 
effekter samt vår affärsmodell. Vårt huvudsakliga marknadsfokus är fortfarande på Indien. 
Med tanke på det stora antalet fall, vårt fokusområde för huvud och hals och dagens 
cancersituation i Indien, är vår teknologi unikt placerad för att ta en betydande del av denna 
marknad. Indiska kunder anpassar sig idag snabbt till ny teknik och har specifikt bett om att få 
den senaste tekniken och lösningarna som passar deras behov. Vi utvärderar för närvarande 
också potentialen för Europa, Sydostasien, Australien, Afrika och Mellanöstern. 
 
Säljuppdateringar och aktiva projekt 

– Vi tecknade nyligen ett distributionsavtal för Australien, vår första distributör i ett land 
med ett hälsovårdssystem liknande EU:s och USA:s standarder. 

– Vi har skrivit två utvärderingskontrakt med ledande privata cancerspecialister i Nord- 
och Västindien. Dessa kontrakt börjar som tidsbegränsade installationer och kommer 
att ge en initial intäkt på cirka 8–10 000 EUR per installation och år. 

– Under de senaste tre månaderna har vårt engagemang med potentiella kunder och 
kännedomen om TSE brett ut sig över stora delar av Indien, genom interaktioner med 
över 50 sjukhus. Vi har utvecklat en robust lista över potentiella kunder med flera 
möjligheter över hela landet, både inom privat och offentlig hälsovård. 
 

Framtida milstolpar 
Kliniska 

- Få in fallrapporterna från universitetssjukhuset i Jodhpur, Indien under fjärde kvartalet 
2023. 

- Avsluta den kliniska prövningen på universitetssjukhuset i Jodhpur, Indien, som 
förväntas vara klar under andra kvartalet 2024. 

- Expandera samarbetet med universitetssjukhuset i Jodhpur, Indien med nya studier på 
nya cancerformer tidigast Q1 2024. 

- Fokusera på att starta utvärderingen av ChemoTechs behandlings-kit med Long Needle 
Electrodes (LNE). Vi kommer att titta på möjligheten att nå djupare fasta tumörer med 
det laparoskopiska tillvägagångssättet under Q2 2024. Detta är ett område som vi tror 
att vår teknologi skulle vara mer än väl lämpad för. 
 



 
Kommersiella 

- Att ta emot första beställningen från ett stort privatägt sjukhus i Indien (Q4 2023). 
- Att underteckna drygt 10 nya kommersiella kontrakt i Indien innan slutet av fjärde 

kvartalet 2023 (köp och uthyrning) som kommer att säkerställa många återkommande 
beställningar av behandlings-kit. 

- Etablera en distributör under Q1 2024, som redan är en certifierad leverantör till den 
indiska regeringen, för att möjliggöra deltagande i statliga upphandlingsprocesser. 

- Att ta emot vår första stora order från den indiska regeringen under tredje kvartalet 
2024. 

 

Animal Care 
De senaste framgångarna med vår marknadsstrategi har visat TSE:s inverkan på våra 
prioriterade marknader i USA och Europa. Vi koncentrerar nu våra resurser för att stödja och 
säkerställa hög kvalitet och kundvård för våra kunder och deras patienter. Vi ser att det finns 
potential för flera hundra installationer under de kommande åren. Vårt mål är också att utöka 
våra relationer med veterinäruniversiteten. 
 
Säljuppdateringar och aktiva projekt 

- Efter en lyckad utvärdering samt beställning från Royal Veterinary College (RVC), för 
cirka 20 000 EUR, startar vi nu ett gemensamt projekt för att skapa ett 
Kunskapscentrum med deras team inom hästsjukvård.  

- Den andra delen av leveransen av ordern, på 120 000 EUR, från USA har slutförts. 
- Leverans har skett av den andra ordern till Turkiet som ska användas i studien på 

universitetssjukhuset i Istanbul. Ordern uppgick till 5 000 EUR.  
 
Framtida milstolpar 
Kliniska 

- Avsluta vårt utvärderingsprojekt med Anicura i Skandinavien och Tyskland. 
- Starta ytterligare fallstudier för att samla in mer kliniska data. 
- Utveckla nya kliniska protokoll för TSE i samarbete med våra Kunskapscentrum. 
- Arbeta för att få kliniska TSE-rapporter publicerade. 
-  

Kommersiella 
- Mottaga större order från en eller flera av våra stora kunder, som tillsammans driver 

nära 2000 kliniker i Nordamerika. 
- Att ta emot återkommande beställningar av behandlings-kit från nya och befintliga 

kunder inklusive våra stora företagskonton. 
- Utöka våra relationer med de stora veterinärgrupperna i Skandinavien och Europa. 
- Växa i Europa genom att etablera distributionspartners. 

 
Finans 

- Pågående marknadsföring och presentationer till befintliga och större nya investerare 
för att öka intresset till att bli engagerade långsiktiga partners. 

- Våra större aktieägare visar fortsatt engagemang och stöd till Bolaget genom 
lånefinansiering. 
 

 



 
För mer information vänligen kontakta: 
Mohan Frick, CEO 
 
Tel: +46 (0)10-218 93 00 
E-mail: info@chemotech.se 
 
Scandinavian ChemoTech AB (publ) 
ChemoTech är ett svenskt medicinteknikföretag med säte i Lund som utvecklat en patenterad teknologiplattform för att ge 
cancerpatienter tillgång till ett nytt behandlingsalternativ, Tumörspecifik Elektroporation™ (TSE), som kan användas för 
behandling av både människor och djur. Det finns ett stort antal cancerpatienter vars tumörer av olika skäl inte kan behandlas 
med konventionella metoder men där TSE kan vara en lösning. Därför utvärderar bolaget kontinuerligt nya möjligheter och 
applikationsområden för teknologin. ChemoTechs aktier (CMOTEC B) är noterade på Nasdaq First North Growth Market i 
Stockholm och Redeye AB är bolagets Certified Adviser. Läs mer på: www.chemotech.se. 
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