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Eyeonid Group skriver aterforsaljaravtal med ROl Sweden AB for aterférséljning av nya B2B-
tjansten Enterprise Central ID-monitoring.

ROl Sweden AB ar ledande i Norden inom leadsgenerering och hyr ut skraddarsydda landningssidor till
foretag. Slutkunden kan dessutom via ROIs kundportal enkelt kan se exakt vad de tjanar pa tjansten. ROI
Sweden kommer inom ramen for aterforsaljaravtalet att sélja Eyeonid Groups nya B2B-tjanst mot sina
befintliga kunder enligt en klassik "revenue share” modell dar Eyeonid och ROI Sweden delar pa
intdkterna. ROI Sweden kommer att sélja produkten under Eyeonids varumarke.

Den nya B2B-tjansten skiljer sig at jamfort med den traditionella ID skyddstjansten sa till vida att den
saljs direkt till foretag som omgaende kan 13gga upp samtliga av foretagets doméaner for bevakning och
darigenom omedelbart se hela féretagets exponerade risker. Tjansten har en annan intaktsmodell an
den traditionella ID-skyddstjansten, som genererar ett visst antal kronor per ny slutkundsanvandare,
vilket innebér att det tar tid att bygga volymer av slutkunder och darmed ocksé att bygga intakter. B2B-
modellen genererar intakter fran det att kunden bdrjar anvanda tjinsten och storleken pa intakten styrs
av hur stort féretag kunden ar men ar generellt betydligt hogre i snitt jamfort med den traditionella ID
skyddstjansten som séljs B2B2C. Detta mdjliggdr ocksé att Bolaget dven kan bedriva forséljning mot
sméa och medelstora foretag och inte bara stora etablerade féretag med stora kundgrupper. Darutdver
tillampas forskottsbetalning med varierande betalningsperioder beroende pé storleken pa kunden.

| och med detta forsta aterforsaljaravtal for B2B-tjansten breddar Eyeonid Group sina forsaljningskanaler
ytterligare och har nu fyra olika ben att st& pa:

1. White Label, aterforséljare av den traditionella ID-skyddstjansten B2B2C och B2B2B.

2. Aterforsiljare B2B, den nya tjiansten Enterprise Central ID-monitoring enligt aterférséljaravtal
med ROI Sweden AB.

3. B2B, Eyeonids egen férsaljning av Enterprise Central ID-monitoring som genererade Bolagets
forsta 10 kunder i mars som tidigare kommunicerats.

4. B2C, Eyeonids egen férsaljning av ID skydds- och andra sakerhetstjanster riktad mot B2C
segmentet under varumarket areyouhacked.com som ar under utveckling.

Sammantaget ger detta ett betydligt stdrre saljfokus och tkade mdjligheter for Bolaget att ta
marknadsandelar, dka bolagets intakter samt 6ka genomsnittlig intakt per anvandare (ARPU) betydligt
snabbare an tidigare.

"Det ar valdigt roligt att inleda ett samarbete med ROl Sweden som jag tror och hoppas kommer att bli
en viktig partner for Eyeonid Group framgent. Detta ar en viktig pusselbit i hur vi nu breddar Bolagets
mojligheter att 0ka bade intakter och ARPU.” sager Fredrik Bjorklund, styrelseordférande i Eyeonid
Group.

"Partnerskapet med EyeonlD ar en fantastisk mojlighet fér ROI att bredda portfdljen av digitala tjanster.
EyeonlDs avancerade teknik for scanning av dark web och deras formaga att identifiera lackor av
foretagsuppgifter kommer att vara en vardefull tillgang for oss och for vara kunder. Detta partnerskap ar
ett strategiskt steg for att forstarka vart fokus pa sakerhet och ge vara kunder de verktyg de behover for
att skydda sin verksamhet i en alltmer otrygg digital varld.” séger Joel Hallin, VD pa ROl Sweden AB.
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Om EyeonID
Eyeonid Group AB (publ) grundades 2015 och &r en SaaS-leverantdr som genom egenutvecklad teknologi for

insamling, analys och paketering av data utvecklar och saljer smarta lésningar som gor livet pé internet enklare
och tryggare for manniskor, foretag och organisationer. Bolaget tillhandahaller affarslosningar inom IT
sakerhet, integritetsskyddande tjanster och Al baserade dataldsningar. Dessa riktas i forsta hand mot B2B
marknaden i Europa for branscher som t.ex. bank, férsakring och telekom.
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