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FlexQubes rapport for det fjarde
kvartalet och bokslutskommunikeé 2022

PERIODEN 1 JANUARI - 31 DECEMBER 2022

» Orderingangen 6kade med 14,9 procent till 178,4 MSEK (155,3). Rensat for valutakurspaverkan
mellan jamforelseperioderna har orderingangen 6kat med 3 procent.

* Nettoomsattningen 6kade med 81,7 procent till 204,6 MSEK (112,6). Rensat for
valutakurspaverkan mellan jamférelseperioderna har nettoomsattningen ¢kat med 65,4 procent.

» Rorelseresultatet fére avskrivningar (EBITDA) upp-gick till -1,5 MSEK (-17,4) och
rorelseresultatet fore finansiella poster (EBIT) uppgick till -6,4 MSEK (-22,0).

* Resultat fore skatt uppgick till -7,0 MSEK (-22,5).

* Resultat per aktie uppgick till -0,9 SEK (-2,7).

» Kassaflodet uppgick till -5,6 MSEK (21,5), varav -22,0 MSEK (-29,3) fran den I6pande
verksamheten, investeringsverksamheten med -8,1 MSEK (-2,8) och finansieringsverksamheten
med 24,5 MSEK (53,7).

+ Likvida medel uppgick till 30,5 MSEK (34,9) vid periodens utgang

FJARDE KVARTALET 2022

* Orderingangen minskade med 25,8 procent till 38,8 MSEK (52,3). Rensat for valutakurspaverkan
mellan jamforelseperioderna har orderingangen minskat med 36,5 procent.

» Nettoomsattningen 6kade med 2,6 procent till 48,6 MSEK (47,4). Rensat for valutakurspaverkan
mellan jamférelseperioderna har nettoomsattningen minskat med 5,7 procent.

» Rorelseresultatet fore avskrivningar (EBITDA) upp-gick till -2,2 MSEK (-2,8) och rorelseresultatet
fore finansiella poster (EBIT) uppgick till -3,5 MSEK (-3,9).

* Resultat fore skatt uppgick till -3,8 MSEK (-4,0).

* Resultat per aktie uppgick till -0,5 SEK (-0,5).

* Kassaflodet uppgick till -4,8 MSEK (20,3), varav -5,9 MSEK (-25,9) fran den I6pande
verksamheten, investeringsverksamheten med -2,6 MSEK (-0,3) och finansieringsverksamheten
med 3,6 MSEK (46,5).

+ Likvida medel uppgick till 30,5 MSEK (34,9) vid periodens utgang.

» Marten Frostne utsedd till ny VD och kommer tilltrada senast till sommaren 2023.

+ Bolaget erhaller order om c:a 6,4 MSEK rérande Liftrunner och tillhérande mekaniska vagnar till
en stdrre kund i Mexiko.

» Amerikansk kund verksam inom infrastruktursektorn bestaller atta stycken eQart® Line robotar
till ett vdrde om c:a 3 MSEK.

* Foretaget erhaller order fér mekaniska vagnar till en kund verksam inom rymd- och
forsvarssektorn i USA vard c:a 3,6 MSEK.

HANDELSER EFTER PERIODENS UTGANG

* FlexQube har ingétt ett nytt kreditfacilitetsavtal med Danske Bank A/S och ALMI om totalt 45
MSEK. 5 MSEK avser langfristigt lan och 40 MSEK tillgéngliggors via en |6pande checkkredit.
De nya faciliteterna skall primart anvandas for att finansiera ett I6pande behov av &kat
rorelsekapital vid lanseringen av bolagets nya automationsprodukt FlexQube Navigator AMR
under 2023.

* Vid extra bolagsstdmma beslutades bland annat om nytt incitamentsprogram fér kommande VD i
bolaget. Bolagets kommande VD tecknar 110 000 teckningsoptioner vilket tillférde bolaget c:a
1,5 MSEK.

Lank till delarsrapporten for det fjarde kvartalet och bokslutskommuniké
2022: http://www.flexqubegroup.com/secure-file.php?file=29bde5113580c22ab3adb02a474cf161.pdf

Hela delarsrapporten finns aven bifogad hartill.

VD-ORD


http://www.flexqubegroup.com/secure-file.php?file=29bde5113580c22ab3adb02a474cf161.pdf

VART STARKASTE AR NAGONSIN MED FRAMFLYTTADE POSITIONER

Jag kan med gladje konstatera att vi kan skriva in 2022 i FlexQubes historieb6cker som det mest
framgangsrika hittills. Vi har uppnatt rekordnivaer for bade orderingang och forséljning samt tagit viktiga
och stora kliv for vara robotprodukter. Robotvagnarna i form av vart AGV system, eQart® Line, har haft
en stark tillvaxt pa helaret. Dartill har vi agnat mycket tid och resurser at att framgangsrikt flytta oss
narmare en fullskalig lansering av vart robotkoncept eQart Navigator som vi framdver bestamt att kalla
for FlexQube Navigator AMR.

FlexQube har aven véaxt ordentligt som varumarke for traditionella mekaniska vagnar, dar vi fortsatter att
leverera stora volymer till bland annat varldens ledande elbilstillverkare. Vi foljer i detalj var nya
bilfabriker planeras och for exempelvis en tor biltillverkare* talas det om Nuevo Leon i Mexiko. Det skulle
passa oss bra da ett av vara mexikanska saljkontor ar lokaliserade just dar.

Vid sidan av ett starkt ar for de mekaniska vagnarna sa har vi ocksa uppnatt nya rekordvolymer av
Liftrunner-konceptet, materialtdget fran KION i Tyskland som vi ar exklusiva distributorer for i
Nordamerika och Sydafrika. Det ar ett mycket bra komplement till vara mekaniska vagnar i kundernas
resa att effektivisera sin internlogistik, och vi ser i borjan av 2023 ett fortsatt hogt infléde av projekt for
detta.

Mycket av 2022 och framtiden ar dock inriktad pa var robotiseringsresa, dar vart fokus att erbjuda
automationslésningar som verkligen fokuserar pa anvandaren och materialpresentationen, har hittat sin
plats i marknaden. Tillvaxten fér automationsprodukter for internlogistik bedéms véxa med dver 30% per
ar de kommande 10 aren generellt, och sett till tillverkningsindustrin till och med annu snabbare.

FORSALJNING & RESULTAT

Forsaljningen pa helaret landar pa 204,6 MSEK jamfort med 112,6 MSEK fér 2021, vilket innebar en
stark tillvaxt om 82%. P4 EBITDA niva forbattrar vi oss vasentligt fran -17,4 MSEK for 2021 till -1,5
MSEK for helaret 2022. Vi har lyckats forbattra rérelsemarginalen avsevart och var Insamma under
arets forsta tre kvartal. Det har trots fortsatt valdigt framatriktade kostnader, dels for att ta hand om
tillvaxten idag och den vi vill skapa framdver men ocksa alla de extra kostnader det innebar bygga ett
bolag med unika robotiserande produkter. Utéver det har har vi vaxt organisationen med ca 40% och
flyttat till nytt huvudkontor med dubbelt s& stora ytor som tidigare. Vi &r ndjda med det héar jobbet men det
finns mycket kvar att arbeta med for att forstarka rérelsemarginalen ytterligare i takt med att vi vaxer.

Orderingangen vaxer med 14,9% pa helaret till 178,4 MSEK jamfort med 155,3 MSEK under 2021. Aven
om orderingdng och omsattning kan sla olika mellan kvartalen sa kan jag konstatera att vi haft en
fantastisk utveckling under ett ar med utmaningar bade geopolitiskt, inflationsmassigt och med stora
leveranskedjestorningar.

Genom prishdjningar och mer gynnsam produktmix har vi kompenserat fér investeringar vi gjort i
organisationen, dar vi adderat resurser for att bibehalla hastigheten i var automationsresa samt
forbereda oss for okad tillvaxt framdver.

| det fjarde kvartalet 2021 avseende orderingangen sa ingick de stora ordrar vi fick till ODA under
december manad pa ca 20 MSEK. Jamforelsetalen ar saledes paverkade av en enskild order varvid
orderingangen i fjarde kvartalet for 2022 hade en storre bredd.

Utvecklingen i det fjarde kvartalet var fortsatt mycket positiv i Mexiko, drivet av fortsatt stora investeringar
inom tillverkningsindustrin. Jag beddmer att effekten av onshoring och att lagga produktion narmare USA
inverkar positivt pa utvecklingen i Mexiko, nadgot som sannolikt kommer att fortsatta i manga ar framéver i
takt med att de geopolitiska spanningarna fortsatter. En artikel i New York Times fran 1 januari i ar
beskrev hur Mexiko kan bli en stor vinnare da globaliseringen skiftas bort fran Kina. Det ar nagot jag kan
skriva under pa ocksa. Ingen enskild marknad vi ar aktiva i upplever just nu samma energi och
framtidstro som Mexiko.

Under bade oktober och november offererade vi rekordvolymer (december ar av naturliga skal en
lugnare manad) och hade ett stort inflode av nya projekt. Skillnaden mot tidigare ar dock att vi ser att det
tar lite langre tid att komma till avslut. Manga affarer ar séledes inte stdngda utan skjuts sannolikt framat i
tiden med nagot kvartal istallet. Jag ar fortsatt mycket optimistisk kring volymutvecklingen bade under
2023 och 2024. Det finns en stor drivkraft hos féretagen att optimera logistikprocesser och forbattra
ergonomi, nagot vi inte minst marker pa inflédet av forfragningar. | januari 2023 adderade vi det storsta
vardet av potentiella projekt nagonsin.

FLEXQUBES ROBOTKONCEPT
Bade helaret 2022 och det fjarde kvartalet innebar nya rekord for vart AGV-system eQart® Line. Pa



helaret 2022 vaxte var omsattning for eQart® Line med éver 100% och under det fjarde kvartalet 2022
uppgick orderingangen for eQart® Line till 7,5 MSEK. Detta var den hdgsta nivan for ett enskilt kvartal
avseende den har produkten.

Intresset for eQart® Line har darmed fortsatt varit mycket stark och utmaningen har varit att kunna
leverera i den takt kunderna 6nskat. Vi har som tidigare namnts uppdaterat roboten med en ny styrdator
som vi kallar fér 3.0, och vi har under det fjarde kvartalet, samt en bit in i det forsta kvartalet 2023, haft
vissa storningar i leveranserna pa grund av bland annat komponentsbrist. Vi kommer att se viss
paverkan pa forsaljningen aven i det forsta kvartalet 2023 pa grund av det har men jag bedomer att
leveranserna atergar till normalt monster fran och med det andra kvartalet i ar.

Ett intensivt arbete pagar alltjamt fér var nasta produktserie inom robotsegmentet, med vart AMR-
koncept, FlexQube Navigator AMR. Har planeras certifieringar av systemet vara pa plats under maj
manad i ar och marknadsféringen pabdrjas nu pa allvar under det forsta kvartalet. Genom tva stora
materialhanteringsmassor i dels Chicago (ProMAT) i mars samt i Stuttgart (LogiMAT) i maj, s& kommer vi
att presentera AMR-konceptet Navigator till en stor del av var malgrupp. Vi har ett tiotal projekt igang
redan dar Navigatorsystemet har offererats eller kommer att offereras inom kort. Var malsattning ar som
vi tidigare namnt att vi ska se ett betydande tillskott till vara forsaljningsvolymer fran Navigatorsystemet
under slutet av aret. Under varen kommer det forsta systemet att tas i bruk hos en biltillverkare i USA och
dar finns det stora majligheter till rekordvolymer om pilotprojektet blir framgangsrikt.

Under det fjarde kvartalet levererade vi ocksa var forsta eQart® Line till Kina saval som till Japan. Asien
har inte och kommer inte att vara huvudfokus fér oss narmaste tiden men vi vill sjalvklart ta tillvara de
mojligheter som dppnas for oss, speciellt for befintliga kunder med anlaggningar i Asien. Bada dessa
ordrar kan naturligtvis leda till storre affarer framdéver.

UTVECKLING

Som de flesta bolag ar vi inte immuna mot marknadsoron i omvarlden men det ar viktigt att inte bli
kortsiktig i affars- och utvecklingsarbetet utan istallet géra val avvagda beslut dar god kostnadskontroll
stalls mot framtidsfokus. Vi vill fortsatt vara framéatlutade i de delar dar vi behdver investera for att na
framtida resultat och tillvaxt. Har ligger sjalvklart de delar som berér robotprodukterna.

| juni kommer jag att I1amna 6ver VD rollen till var nya VD Marten Frostne. Jag ar enormt stolt dver mina
11 ar som VD, alla fantastiska medarbetare och rekordaret 2022. Timingen kanns helt ratt for en ny
erfaren ledare som tar oss mot nya val definierade mal och jag ser fram emot att vara del av teamet med
fokus pa vara stora kunder och affarsutveckling. Vi ska fortsatta pa den inslagna vagen fér FlexQube
med fokus pa automation och att bygga ett starkt globalt varumarke inom internlogistik. Vi har den stora
resan for vara robotvagnar framfor oss och jag kdnner mig valdigt trygg med att Marten ar ratt person att
leda oss framat.

In i 2022 gick vi med en plan om att bli ett erkant robotteknikbolag, accelerera var forsaljning, forbattra
vart resultat och kassafléde samt att 6ka kapaciteten i var operations. Jag ar stolt och glad dver att vi kan
skriva under pa alla dessa fyra malen sa har ett ar senare. Var utveckling har varit mycket stark éver
hela linjen och jag vill tacka vara medarbetare for de insatser de gor dagligen for att lyfta FlexQube Hill
nya hojder. Men som vi sagt s& manga ganger forr och kommer fortsatta att gora; det har ar bara bérjan
pa var resa!

Anders Fogelberg
VD fér FlexQube AB (publ)

Om FlexQube

FlexQube ér ett teknikbolag med huvudkontor i Géteborg och egna verksamheter i USA, Mexiko,
Tyskland, England och Sverige, och ér verksamt inom vagnsbaserad materialhantering genom ett
patenterat modulkoncept. FlexQube utvecklar och designar kundanpassade 16sningar for bade robotiserad
och mekaniserad vagnslogistik. Genom foretagets egenutvecklade och unika automationskoncept erbjuds
robusta och sjilvkorande robotvagnar. FlexQube har 6ver 1000 kunder i 37 ldnder dir de priméira
marknaderna dr Nordamerika och Europa.

FlexQubes kunder aterfinns inom tillverkningsindustrin, distribution- och lagerverksamheter. Vi
representerar nagra av vérldens mest framgangsrika foretag, varav en betydande andel &r representerade
pa Fortune 500-listan. Dessa foretag verkar inom bilindustrin, tillverkning av elektriska fordon, e-handel,
tunga lastbilar, industriell automation och detaljhandelslogistik.



For mer information kontakta
VD, Anders Fogelberg
anders.fogelberg@flexqube.com
+46 702 86 06 74

CFO, Mikael Lindback
mikael.lindback@flexqube.com
+46 761 04 10 28

Aktien (FLEXQ) handlas pa Nasdaq First North. FNCA Sweden AB, telefon +46 8-528 00 399, ar
Bolagets Certified Advisor. Las mer pa www.flexqube.com.

Denna information ar sadan som FlexQube AB (publ) ar skyldigt att offentliggéra i enlighet med EU-
férordningen om marknadsmissbruk. Informationen lamnades genom ovanstaende kontaktpersoners
forsorg for offentliggérande den 22 februari 2023, kl. 08:00 CET.
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