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FlexQubes delarsrapport for andra kvartalet 2018

ANDRA KVARTALET 2018

e Orderingangen 6kade med 200 procent till 22,1 MSEK (7,4).

o Nettoomsattningen ckade med 132 procent till 16,8 MSEK (7,3). Rensat for valutakurspaverkan mellan jamférelseperioderna, har
nettoomséttningen 6kat med 134 procent.

o Rorelseresultatet (EBIT) uppgick till -3,1 MSEK (-0,4).

¢ Resultat fére skatt uppgick till -3,1 MSEK (-0,4).

o Kassaflodet uppgick till 0,3 MSEK (0,6), varav -0,1 MSEK (0,7) fran den l6pande verksamheten, 1,3 MSEK (0,0) fran
investeringsverksamheten och 1,7 MSEK (-0,1) fran finansieringsverksamheten.

o Likvida medel uppgick till 20,6 MSEK (1,1) vid periodens utgang.

o Bolaget har genomfért ett intensivt masskvartal genom att delta pa tre massor i Europa och Nordamerika. Bolaget genomférde bland
annat sin storsta satsning nagonsin pa MODEX i Atlanta i bérjan av april och resultatet blev valdigt lyckat. Utéver MODEX deltog bolaget
pa Intra-logistics Latin America i Mexico City, Mexiko, och pa Intra-Logistica Italia i Milano, Italien.

o Produktutvecklingsprojektet "FlexQube 4.0” gar framat och bolaget visade for férsta gangen upp en "uppkopplad” vagn som styrs
genom fjarrstyrning, pa MODEX. Intresset blev mycket stort och utvecklingsarbetet har intensifierats ytterligare under kvartalet dar flera
milstolpar i utvecklingsprojektet passerats.

¢ FlexQube Inc., USA, anstéllde Cherie Dimmerling som Key Account Manager for initialt fem multinationella industribolag, Shawn Lynch
som Sales Manager Southeast samt Julio Humberto Lopez Inurreta och Juan Pablo Heredia Lavin som montérer i Mexiko.

o |slutet av juni startade FlexQube Europe AB rullformningsproduktion, vilket kommer innebé&ra 6kad kapacitet och sénkta kostnader fér
bolagets viktigaste komponent "FlexBeam™”. Anldggningen kommer initialt &ven tillverka fér utomeuropeiska marknader. Bolaget
bedoémer att effekterna kommer att synas under fjarde kvartalet.

e Forutom flera andra prestigeordrar erhéll FlexQube Inc. sin enskilt nést stérsta order fran Brose Fahrzeugteile i Mexiko, vilken uppgick
till ca 6,1 MSEK.

o Ett uppskalningsprojekt avseende leverantérskedjan och tillverkningen i Nordamerika inleddes i slutet av kvartalet med malet att 6ka
leveranskapaciteten utan linjara kostnadsokningar. Bolaget beddmer att effekten av det har kommer fa genomslag under fjarde
kvartalet.

¢ Bolaget slog pa nytt rekord i antalet RFQ:er ("Request For Quote” — innebarande projektinfldde fran kunder) under en 3-
manadersperiod.

1 JANUARI - 30 JUNI 2018

e Orderingangen 6kade med 154 procent till 36,2 MSEK (14,3).

o Nettoomsattningen 6kade med 104 procent till 33,2 MSEK (16,3). Rensat for valutakurspaverkan mellan jamférelseperioderna, har
nettoomséttningen 6kat med 111 procent.

o Rorelseresultatet (EBIT) uppgick till -4,4 MSEK (-1,5).

o Resultat fére skatt uppgick till -4,5 MSEK (-1,6).

o Kassaflédet uppgick till -13,5 MSEK (1,0), varav -13,2 MSEK (1,3) fran den I6pande verksamheten, -2,8 MSEK (0,0) fran
investeringsverksamheten och 2,5 MSEK (-0,3) fran finansieringsverksamheten.

o Likvida medel uppgick till 20,6 MSEK (1,1) vid periodens utgang.

Lank till delarsrapporten for andra kvartalet 2018: https://www.flexqube.com/investor#financial-reports

Hela delarsrapporten finns aven bifogad hartill.
VD-ORD

Under arets andra kvartal fortsatte var orderingang i en mycket positiv riktning dar den totala orderingangen vaxte med éver 200 procent. Vi
ser fortsatt en férdelaktig utveckling i Nordamerika med flertalet aterkommande kunder, dels pa féretagsniva men ocksa pa personniva da
personer vi arbetat med kontaktar oss igen efter de flyttat till en ny arbetsgivare. Var digitala marknadsféring och narvaro pa branschmassor
bidrar med mycket véarde, men den mest effektfulla marknadsféringen fér FlexQube &r att befintliga kunder &r néjda och talar gott om oss.

Forsaljningen for kvartalet landade pa nastan 17 MSEK, vilket innebar en tillvaxt pa 132 procent jamfoért med motsvarande kvartal 2017. De
utmaningar i leverantdrskedjan som berérdes i rapporten for det forsta kvartalet &r ndgot som vi fortfarande arbetar kontinuerligt med, for att
halla nere leveranstiderna till kund. | b6rjan av juli pabérjade vi i Falkenberg var nya tillverkningsprocess, rullformning, av var viktigaste
komponent, FlexBeam™. Med denna metod kommer vi att kunna uppna sankta kostnader for tillverkningen av FlexBeam™ och kortare
ledtider, med bade 6kad konkurrensférmaga och forbattrade marginaler som féljd. Det beréknas dréja till fiarde kvartalet innan vi ser
genomslag pa bruttomarginalen. | samband med noteringsemissionen i december 2017 presenterade vi den tankta allokeringen av de pengar
vi tog in, dar den storsta posten var forsaljnings- och marknadssatsningar. Har har vi fatt en bra start med dels nyrekryteringar av séljare men
ocksa med deltagande pa fem branschméssor under forsta halvaret 2018. Vi soker fortsatt aktivt efter saljresurser pa olika marknader men
det kan ndmnas att kostnaderna for marknadsféring kommer att sjunka under andra halvaret i ar.

For en nyrekryterad séljare tar det ca 6-18 manader att bygga upp kundrelationer och kundprojekt, med det sagt ar det vart att tdnka pa att
den orderingang som varit under forsta halvaret i ar ska tillskrivas de séljinsatser som gjorts innan noteringen. Flera av de storre affarerna vi
stanger kan ha behandlats av séljresurser i upp till tre ar.

Vart absoluta fokus ligger pa tillvaxt, att utoka kundbasen samt att férbereda organisationen for stérre volymer. Under arets forsta halvar har
ocksa marknadsféringskostnaderna varit stérre som tidigare namnts (da de flesta massor ligger pa varen). Att vi investerat i verktyg for var
nya tillverkningsprocess ar en del av ett stérre bruttomarginalsprojekt som pabérjats under kvartalet. Har arbetar vi med
I6nsamhetsforbattrande atgarder i olika omraden och de pengar som frigérs fran sddana projekt kommer att vara ytterligare bransle for
I6nsam marknadstillvaxt. Det negativa resultatet for forsta halvaret ar i linje med var interna plan kring tillvéxt, balanserad med en kontrollerad
kostnadsniva.



Det finns stora mojligheter att kraftigt 6ka marknadsandelen i var fragmenterade marknad och utéver att fokusera pa en véxande kundbas sa
jobbar vi mycket med att 6ka var narvaro pa fler fabriker i de globala féretag vi kommit in pa. Vi har under kvartalet fatt uppféljningsordrar fran
bland andra Volvo Car Group, Eberspécher, flera stérre ordrar fran Vestas samt fran Siemens i bade USA och Europa. Elbusstillverkaren
Proterra som vi har ett samarbete med sedan varen 2017 fortsatter att, néstan pa veckobasis, lagga order pa bade nya och existerande
I6sningar.

Under det andra kvartalet bérjade flera rekryteringar arbeta hos oss. Tre inom férsaljning, en inom supply chain och en inom design och
utveckling. Vi &r mycket néjda med utvecklingen pa personalsidan och fortsatter som tidigare namnts att vara aktiva for att bygga ett stérre
team.

Var teknikutveckling inom autonoma och robotiserade vagnar gar snabbt framat och i april visade vi upp var férsta prototyp pa en fjarrstyrd
eldriven vagn pa en méassa i USA. Intresset ar stort fér den har typen av I16sning, vilken sanker tréskeln for att infora automatiserade vagnar i
fabrikerna. Vi for diskussioner med flera stora biltillverkare om pilotprojekt under hosten i bade Europa och USA.

Aven om vagnar till bilindustrin stér fér en stor del av var orderingang sa véxer vi ocksa stadigt inom andra segment. Under andra kvartalet
hade vi en ansenlig del av orderingangen fran flyg- och tagtillverkare, distributionslager och vindkraftsindustrin. Inom alla omraden ¢kar
antalet komponenter som hanteras och saker férandras kontinuerligt. Var unika férmaga att hjalpa kunderna ta fram vagnslésningar pa ett
snabbt och enkelt sétt ar en viktig konkurrensfoérdel for oss. Kunderna utnyttjar flexibiliteten i konceptet for att optimera vagnarna till nya
férutsattningar redan innan de tagits i bruk férsta gangen i vissa fall.

Under det forsta halvaret pabdrjade vi var satsning pa den storsta europeiska marknaden, Tyskland. FlexQube GmbH startades och vi
anstallde var forsta tyska saljare baserad i Miinchen. Tyskland har tidigare visat sig vara en kravande marknad att komma in pa. Féretagen &r
mycket teknikfokuserade och véljer ofta etablerade leverantérer fore uppstartsféretag sasom FlexQube. Intresset for vart koncept ar dock
stort men det tar tid innan nya féretag kan registreras i leverantérsdatabaser och projekt kan pabérjas. Vi exekverar pa en tydlig plan om att
Tyskland ska bli var klart stérsta europeiska marknad inom kort dar sélj- och marknadsforingsinsatserna kommer att vara stora, dven om vi &r
talmodiga med att det tar lite tid innan resultatet kommer. Jag jamfor det med USA dar vi paborjade var satsning 2014 och dar férsaljningen nu
vaxer stadigt. Vart samarbete med STILL GmbH f6r vagnar till Liftrunner &r ocksa en viktig del i detta och vi har en bra relation med LR
Intralogistik, féretaget bakom de populéra Liftrunner-tagen.

Jag ar mycket stolt 6ver att vi kan leverera till sa stora och framstaende féretag som vi gér, nagot som ar majligt genom de duktiga
medarbetare vi har. Med ett stort kundfokus i kombination med bred kunskap inom materialhantering och ett unikt koncept kan vi I6sa problem
for vara kunder och skapa en langsiktig lojalitet till FlexQube. Vi ska gora allt vi kan for att ta tillvara pa de méjligheter vi har for att 6ka var
marknadsandel dven om det alltid kravs hart jobb. Som Thomas Edison sade "Opportunity is missed by most people because it is dressed in
overalls and looks like work”.

Anders Fogelberg
VD fér FlexQube AB (publ)
Om FlexQube

FlexQube erbjuder ett unikt och patenterat koncept fér design och tillverkning av robusta, modulédra och flexibla vagnar och stéllage.
Foretaget har tillverkning i Sverige och USA med tillhérande distribution i Europa och Nordamerika inklusive Mexiko. 14:e december 2017
listades bolaget pa Nasdaq First North i Sverige.

FlexQube har nagra av varldens storsta tillverkare inom fordons-, energi-, férsvars-, flyg-, vitvaru- och entreprenadmaskinsindustrin bland
sina kunder. Nagra exempel ar Volvo Cars, Autoliv, Scania, Whirlpool, Eberspacher och Oshkosh.

For mer information kontakta VD, Anders Fogelberg
anders.fogelberg@flexqube.com

+46 702 86 06 74

Certified Adviser: Avanza Bank, telefon +46 8 409 421 20

Denna information &r sddan som FlexQube AB (publ) &r skyldigt att offentliggéra i enlighet med EU-férordningen om marknadsmissbruk.
Informationen lamnades genom ovanstaende kontaktpersoners férsorg for offentliggérande den 10 augusti 2018, kl 08:00 CET.



