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Brandon tecknar avtal for 120 miljoner kronor med FCA
— vaxer med nyanstallningar i Sverige och Italien

Brandon, Sveriges ledande bolag inom Brand Merchandise, har skrivit ett treirigt avtal med
Fiat Chrysler Automobiles (FCA). Uppdraget ér internationellt och innefattar bland annat
varumérkena Jeep, Alfa Romeo, Fiat och Abarth. Avtalet beriknas omsiitta cirka 120 miljoner
kronor. Tack vare avtalet kommer Brandon att anstélla personal pa huvudkontoret i Sverige
och pa det nyoppnade kontoret i Italien.

— Vi dr mycket glada 6ver avtalet med FCA. Det dr fantastiska varumérken med unika identiteter och
mycket passion som vi nu fir mdjlighet att jobba med i en internationell miljo. Vi vann uppdraget tack
vare vir kompetens inom design, produktutveckling, forséljning och global distribution. Till det kan vi
lagga en unik kompetens inom Automotive-industrin, sdger Per Hellberg CEO pd Brandon.

FCA ér en av virldens storsta biltillverkare och Brandon har i internationell konkurrens vunnit
uppdraget att ta 6ver Merchandise-affaren for bolaget som nu viljer att outsourca det till en leverantor
med expertis inom omrédet. I och med uppdraget etablerar Brandon ett kontor i Italien dér 4 personer
till att borja med kommer att anstillas. Dessutom anstiller man ytterligare minst tre personer pa
huvudkontoret i G6teborg. Afféaren ar ett tydligt kvitto pd Brandons vision — att vara ledande i Europa
inom merchandise.

— Vi har under aren jobbat med ett stort antal biltillverkare och forstar komplexiteten,
distributionsnétverket och industrins starka fokus pé att merchandise ska vara bade en 16nsam affar
och varumirkesdrivande. Det dr oerhdrt glddjande att vi nu kan anstilla ytterligare personer till var
verksamhet och fortsétta att véixa som bolag, sdger Per Hellberg.

Brandon har ménga stora internationella kunder och varumaérken i sin portf6lj. Brandon designar,
utvecklar, och distribuerar produkter och tjanster inom affarsomrédena ”Brand Merchandise” och
”Retail Support”, med syfte att starka kundernas varumirke och 6ka intékterna. En avancerad e-
commerce-16sning, egna lager for kunderna och en kundstyrd distribution goér att Brandon har
kunskapen och styrkan att fortsitta att vixa och expandera tillsammans med sina kunder.

— Merchandise blir en allt viktigare marknadskanal for de stora bolagen och vi levererar hela kedjan
frén idé och design till lagerhallning, forséljning och distribution. Vi har en unik kompetens och vill
skilja oss fran mingden och inte bara leverera en T-shirt med tryck, utan erbjuda varumérkesbyggande
merchandise genom designade och unika kollektioner. Vi tror starkt pd véar framtid och pé vért mal att
fortsdtta expandera med nya kunder, sdger Per Hellberg.
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Brandon, med huvudkontor i Géteborg samt verksamhet i Stockholm, Shanghai och Turin, har haft férmanen att arbeta med
manga stora internationella varuméarken under mer n 20 é&r. Detta har gjort att bolaget kunnat bygga upp en gedigen
branschkunskap. Under senare ar har Brandon utdkat sitt erbjudande med Retail Support-konceptet. Alla kunder drar nytta av
Brandons operativa fardigheter, med e-handel, lager, logistik och distribution. Brandon omsatte 2016 cirka 150 miljoner kronor
med ett 40-tal anstéllda.



