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BE Group vassar sin digitala handel
med klimatdata

Hallbarhet ar alltmer en tydlig konkurrensfordel. Kunder och samarbetspartner forvantar
sig att leverantorer ar transparenta med sin miljopaverkan. Fér BE Group, en stor
leverantor av stal och metaller i Nordeuropa, innebar den insikten att man adderat
automatiserad CO.-data for varje produkt pa sin digitala handelsplattform liksom
utslappen som transporterna genererar baserat pa mottagarens postnummer. Resultatet
ar en losning dar kunderna kan lita pa att informationen ar bade exakt och transparent.

Litiums arliga rapport Nordic Digital Commerce in B2B 2025 visar att 83 procent av B2B-
foretagen anvander sig av digitala kanaler for att gora affarer. 43 procent uppgav att en av de
viktigaste drivkrafterna bakom satsningen var att starka relationen med sina kunder.

— Sedan vi lanserade var e-handel har ett av malen varit att stétta kunderna i en snabbt
foranderlig marknad och vi sag en vaxande efterfragan pa klimatdata i flera segment. Sa
istallet for att vanta pa tryck fran regelverk eller kdpare ville vi agera proaktivt for att stétta
kunder i den processen, sager Lukas Baranauskis, e-Commerce Manager pa BE Group.
Litiums plattform spelade en viktig roll for att astadkomma detta och vi tror att detta ar
framtiden for B2B-handel.

Genom BE Group integrerat CO:-data direkt i webbshopen kan varje kund nu se
klimatpaverkan pa hela sin order, inklusive transporten till den specifika adressen. En aspekt
som ar sarskilt viktig for kunder som maste presentera klimatsiffror i sina projekt, som till
exempel mot kommuner eller offentliga projekt dar rapportering av CO.-varden ar pa vag att bli
obligatoriskt. For att astadkomma storsta mdojliga traffsékerhet for ingdende klimatvarden
anvandes Environmental Product Declarations (EPD).

— Klimatdata ar pa vag att bli det nya svarta i B2B-handel, sarskilt inom tillverknings- och
byggrelaterade branscher. BE Groups I6sning visar hur digitala plattformar kan mdjliggéra
transparens och skapa varde for kunderna genom att lata CO--data och digital handel
samverka redan innan kommande EU-regleringar férvantas krava detta, avslutar Malin
Bodolla, marknadschef pa Litium.
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Om BE Group:

BE Group AB (publ), som ar noterat pa Nasdaq Stockholm, ar en ledande oberoende
staldistributdér som lagerhaller och bearbetar stal, rostfritt stal och aluminium till kunder framst
inom bygg- och tillverkningsindustrin. Genom bolagets produktionsservice kan kunderna
bestélla anpassade staldetaljer for att effektivisera sina produktionsprocesser. Ar 2024 omsatte
koncernen 4,7 miljarder kr. BE Group har cirka 560 anstéllda med Sverige och Finland som
storsta marknader. Huvudkontoret ligger i Malmé. Mer information finns pa www.begroup.com.

Om Litium:

Litium AB (publ) ar en av Nordens ledande aktérer inom digital handel. Vi hjalper féretag inom
B2B och B2C att accelerera sin férsaljning, snabbt skala upp sin verksamhet, na nya
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marknader och samtidigt skapa marknadsledande kundupplevelser online. Vi gor det genom
att erbjuda en skalbar och molnbaserad e-handelsplattform som ar byggd for tillvaxt. Vara
kunder som Lindex, Tingstad och Jollyroom omsatter éver 20 miljarder kronor arligen online.
Litium agerar tillsammans med sitt partnernatverk pa den globala marknaden och ar noterat pa
Nasdaq First North Growth Market. Amudova AB ar bolagets Certified Adviser och kan nas

pa info@amudova.se eller +46 8 545 017 58. For mer information besok garna litium.se.
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