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Jaktia valjer Litium for att accelerera sin
tillvaxt online

Litium, en av Nordens ledande aktorer inom digital handel, meddelar att Jaktia,
Sveriges storsta detaljhandelskedja inom jakt och fiske, valjer Litium som
partner for att oka sin tillvaxt och expandera online.

Jaktia ar Nordens stérsta detaljhandelskedja inom jakt- och fiskeutrustning med fler an 60
butiker. De valjer nu att accelerera sin verksamhet online for att géra det enklare for sina
kunder att hitta nya produkter. Jaktia hoppas aven pa att na yngre malgrupper och expandera
till nya geografiska marknader.

“Litium ar den perfekta partnern for att hjalpa oss att vaxa var e-handel. De har ett bra team av
utvecklare och deras plattform, som ar byggd for tillvaxt, ar enkel att anvanda. Litiums e-
handelslésning férenklar hanteringen av alla vara produkter,” sdger Christiaan Winckel, Head
of eCommerce pa Jaktia.

En faktor som bidragit till Jaktias framgang ar deras fysiska butiker, som ar strategiskt
placerade runt om i landet. Produkter som bestallts pa natet kan idag hamtas ut i deras butiker.

“I vara butiker har vi mgjlighet att informera kunderna om deras kép samt erbjuda fler produkter
och tjanster. Kunderna har dessutom mdjlighet att kdnna och klamma pa produkterna,
samtidigt som vi kortar ned leveranstiden,” férklarar Christiaan Winckel.

Jaktias karnmalgrupp ar personer med intresse for fiske och jakt, men de har aven ett brett
sortiment av produkter inom kategorin friluftsliv. | deras produktkatalog finns kdnda varumarken
som passar alla som gillar att vara ute i naturen, som hundéagare, vandrare och fagelskadare.

“Ildag ar vara kunder framférallt i aldrarna 30-50 ar. Med Litium som partner hoppas vi kunna
utdka var kundbas och locka allt fler yngre personer. Vi vill aven expandera geografiskt, vilket
blir méjligt med Litiums best-of-breed-l6sning,” avslutar Christiaan Winckel.

“Vi ser fram emot att vara del av Jaktias resa mot att bli en ledande friluftsbutik pa natet. Deras
fokus pa att driva tillvaxt och skapa sémlésa kundupplevelser matchar perfekt med férmagorna
som var plattform levererar, sager Patrik Settlin, vd pa Litium.
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Om Litium:

Litium AB (publ) &r en av Nordens ledande aktorer inom digital handel. Vi hjélper féretag inom B2B
och B2C att accelerera sin forséljning, snabbt skala upp sin verksamhet, nd nya marknader och samtidigt
skapa marknadsledande kundupplevelser online. Vi gor det genom att erbjuda en skalbar och
molnbaserad e-handelsplattform som ar byggd for tillvixt. Vara kunder som Lindex, Tingstad och
Jollyroom, omsitter 6ver 10 miljarder kronor arligen online. Litium agerar tillsammans med sitt
partnernétverk pa den nordiska marknaden och dr noterat pa Nasdaq First North Growth Market. Arctic
Securities dr bolagets Certified Adviser och kan nas pa certifiedadviser@arctic.com eller +46 844 68 61
00. For mer information besdk girna litium.se
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