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Bittium 2025

Bittium jatkoi kasvua kolmannella vuosineljanneksella: liikevaihto ja liilketulos
nousivat merkittavasti edellisvuodesta

Suluissa olevat luvut viittaavat vastaavaan jaksoon vuotta aiemmin, ellei toisin mainita.

Yhteenveto heind—syyskuu 2025

« Liikevaihto kasvoi 64,9 prosenttia edellisvuodesta 23,1 miljoonaan euroon (14,0 miljoonaa euroa).

+ Tuotepohjainen liikevaihto oli 15,8 miljoonaa euroa (7,0 miljoonaa euroa). Tuotepohjaisen liikevaihdon osuus koko liikevaihdosta
oli 68,2 prosenttia (50,1 prosenttia).

« Palvelupohjainen liikevaihto oli 7,4 miljoonaa euroa (7,0 miljoonaa euroa). Palvelupohjaisen liikevaihdon osuus koko
liikevaihdosta oli 31,8 prosenttia (49,9 prosenttia).

»  Kayttokate oli 4,6 miljoonaa euroa (1,3 miljoonaa euroa), mika vastaa 20,0 prosenttia liikevaihdosta (9,2 prosenttia).

« Liiketulos oli 2,5 miljoonaa euroa (-0,3 miljoonaa euroa), mika vastaa 10,8 prosenttia liikevaihdosta (-2,0 prosenttia).

+ Kauden tulos oli 2,3 miljoonaa euroa (kauden tulos -0,6 miljoonaa euroa) ja osakekohtainen tulos 0,065 euroa (osakekohtainen
tulos -0,016 euroa).

« Liiketoiminnan rahavirta oli 1,6 miljoonaa euroa (7,9 miljoonaa euroa).

» Nettorahavirta oli -2,4 miljoonaa euroa (5,9 miljoonaa euroa).

« Bittium Oyj:n tytaryhtio Bittium Wireless Oy ja Indra Group allekirjoittivat aiesopimuksen koskien strategista yhteisty6ta liittyen
taktisiin radioviestintaratkaisuihin.

+ Bittium julkaisi uuden tietoturvallisen Bittium Tough Mobile 3 -puhelimen ja solmi strategisen yhteistyon HMD Secure Oy:n
kanssa.

* Yhtio paivitti pitkan tahtdimen taloudellisia tavoitteitaan ja tdsmensi strategiaansa vuosille 2026-2028.

Yhteenveto tammi-syyskuu 2025

» Liikevaihto kasvoi 25,7 prosenttia edellisvuodesta 65,3 miljoonaan euroon (52,0 miljoonaa euroa).

» Tuotepohjainen liikevaihto oli 41,7 miljoonaa euroa (29,6 miljoonaa euroa). Tuotepohjaisen likkevaihdon osuus koko
liikevaihdosta oli 63,8 prosenttia (57,0 prosenttia).

» Palvelupohjainen liikevaihto oli 23,7 miljoonaa euroa (22,3 miljoonaa euroa). Palvelupohjaisen liikevaihdon osuus koko
liikevaihdosta oli 36,2 prosenttia (43,0 prosenttia).

+  Kayttokate oli 9,4 miljoonaa euroa (8,7 miljoonaa euroa), mika vastaa 14,4 prosenttia liikkevaihdosta (16,7 prosenttia).

+ Liiketulos oli 4,0 miljoonaa euroa (2,6 miljoonaa euroa), mika vastaa 6,2 prosenttia lilkkevaihdosta (5,1 prosenttia).

» Kauden tulos oli 3,8 miljoonaa euroa (kauden tulos 1,7 miljoonaa euroa) ja osakekohtainen tulos 0,108 euroa (osakekohtainen
tulos 0,048 euroa).

» Liiketoiminnan rahavirta oli 10,8 miljoonaa euroa (10,8 miljoonaa euroa).

» Nettorahavirta oli -2,5 miljoonaa euroa (3,0 miljoonaa euroa).

+ Tilauskanta oli 33,0 miljoonaa euroa (39,4 miljoonaa euroa).

»  Henkiléston maara kauden lopussa oli 527 henkilda (503 henkila).
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7-9/2025 7-9/2024 1-9/2025 1-9/2024 1-12/2024

KONSERNI (MEUR) 3 kk 3 kk 9 kk 9 kk 12 kk
Liikevaihto 23,1 14,0 65,3 52,0 85,2
Liikevaihdon muutos-% 64,9 % 0,8 % 25,7 % 4,9 % 13,2 %
Kayttokate 4,6 1,3 9,4 8,7 17,3
Kayttokate % liikevaihdosta 20,0 % 9.2 % 14,4 % 16,7 % 20,3 %
Liikevoitto / -tappio 2,5 -0,3 4,0 2,6 8,6
Liikevoitto / -tappio % liikevaihdosta 10,8 % -2,0% 6,2 % 51% 10,1%
Kauden tulos 2,3 -0,6 3.8 17 7.3
Tulos osaketta kohti (EUR) 0,065 -0,016 0,108 0,048 0,205
Tuotekehityskulut 2,8 2,8 10,8 10,6 13,5
Tuotekehityskulut % liikevaihdosta 12,3 % 19,8 % 16,6 % 20,4 % 15,9 %
Aktivoidut tuotekehityskulut 0,9 0,9 31 4,8 5,6
Liiketoiminnan kassavirta 1,6 7.9 10,8 10,8 24,4
Investointien kassavirta -3,8 -1,7 -9,0 -5,8 -6,7
Rahoituksen kassavirta -0,3 -0,3 -4,3 -2,0 -4,3
Kassavarojen muutos -2,4 5,9 =25 3,0 13,4
Kassa ja muut likvidit varat 19,3 M4 19,3 M4 21,8
Nettovelkaantumisaste (%) 1,4 % 10,0 % 1,4 % 10,0 % -0,7 %
Omavaraisuusaste (%) 69,6 % 71,2 % 69,6 % 71,2 % 69,9 %
Henkilostd keskimé&arin 527 500 527 506 507
Henkilostomaara kauden lopussa 527 503 527 503 511

Bittiumin toimitusjohtaja Petri Toljamo

Liikevaihto ja liiketulos kehittyivat erinomaisesti vuoden 2025 kolmannella neljanneksella. Liikevaihto kasvoi 64,9 prosenttia
edellisvuodesta 23,1 miljoonaan euroon. Tammi-syyskuussa liikevaihto kasvoi 25,7 prosenttia edellisvuodesta ja oli 65,3 miljoonaa
euroa. Kolmannen neljanneksen liikevoitto oli 2,5 miljoonaa euroa, mika vastaa 10,8 prosenttia liikkevaihdosta. Tammi-syyskuun
liikevoitto oli 4,0 miljoonaa euroa, mikad vastaa 6,2 prosenttia liikevaihdosta. Kasvu syntyi pddosin Defense & Security -
liiketoimintasegmentisséa, jossa kolmannen neljanneksen kasvu oli 123,5 prosenttia edellisvuodesta ja tammi-syyskuun 45,3
prosenttia. Bittiumin tammi-syyskuun liiketulosta rasittivat toiselle vuosineljannekselle ajoittuneet kertaluonteiset kulut Medical-
liiketoimintasegmentissa johtuen muutosneuvotteluista sekd muista toiminnan ja prosessien tehostamiseen tadhtaavista toimista.
Tilauskanta sailyi hyvalla tasolla ja sen kehittymisessa nakyy liiketoiminnan kausiluonteisuus ja tilausten ajoittumiset.

Puolustusmarkkinan voimakkaan kasvun vetdmana paéivitimme syyskuussa pitkdn tdhtdimen taloudelliset tavoitteemme.
Asetimme tavoitteeksemme keskimaarin 20-30 prosentin vuotuisen liikevaihdon kasvun ja 10-20 prosentin liikevoittotason
pitkalla tadhtdimella. Tavoitteessa on mukana niin orgaaninen kuin epdorgaaninenkin kasvupotentiaali. Liikevaihtotasoon tulevat
vaikuttamaan yhtion toimenpiteet kansainvélisen kasvun kiihdyttdmiseksi, kuten myynnin ja osaamisen vahvistaminen seka
toiminnan skaalautumiseen liittyvat investoinnit.

Vastataksemme pitkan tahtdimen kasvutavoitteisimme tdsmensimme strategisia painopistealueitamme, jotka ovat: 1)
kansainvalisen myynnin kiihdyttdminen ja strategisten kumppanuuksien kehittdminen kasvun tueksi, 2) teknologisen
edelldkavijyyden varmistaminen vahvistamalla ohjelmisto- ja tekoalykyvykkyyksia, 3) liikketoiminnan laajentaminen uusille
markkinoille ja vertikaaleille puolustus- ja turvallisuusalalla sekd epdorgaanisten kasvumahdollisuuksien kartoittaminen, ja 4)
toimintamallin  muuttaminen dataohjautuvaksi ja skaalautuvaksi. Osana kasvustrategiaa tutkimme myds epdorgaanisia
kasvumahdollisuuksia kaikilla liiketoimintasegmenteillamme, erityisesti Defense & Security -segmentin taktisen viestinnan
tuoteportfolion laajentamiseksi.

Osana strategiaamme tulemme kehittamaan tekodlypohjaisia toiminnallisuuksia tuoteperheisiimme. Tata tavoitetta tukemaan
hankimme noin 25 prosentin omistuksen suomalaisen MarshallAl:n (Kradient Intelligence Oy) osakekannasta. Kasvusijoitus
MarshallAl:hin vahvistaa suorituskykydmme ohjelmistopohjaisilla tekoalyyn pohjautuvilla ratkaisuilla kaikilla liiketoiminta-alueilla,
painottuen erityisesti puolustus- ja tietoturvateknologiaan. Yhteistydsopimuksen mukaisesti lisensioimme MarshallAl:n
kehittdamaa tekodlytyokalua, jonka avulla kehitdmme ketterasti uusia lisdpalveluita seka luomme liiketoimintamahdollisuuksia ja
asiakasarvoa asiakaskentdssdmme.

Bittium Oyj lilketoimintakatsaus tammi-syyskuu 2025



Bittium 2025

Jatkoimme panostuksia kansainvalisen myynnin kiihdyttamiseksi kasvattamalla omaa myyntitiimidmme ja paikallista ldsnaoloa
asiakkaidemme lahelld. Uusi toimipiste Lontoossa vahvistaa yhteisty6td BAE Systemsin kanssa sekd tukee muita
myyntiponnisteluitamme UK:ssa. Olemme jatkaneet investointeja toiminnan skaalautumiseen muun muassa tuotannon ja
testauksen osalta varautuaksemme tuleviin tuotetoimituksiin.

Kysyntd Bittiumin ratkaisuille puolustusmarkkinoilla on vahvaa ja tulemme jatkamaan investointeja kasvuun ja
kansainvélistymiseen. Olemme sitoutuneita sédilyttdmaan asemamme teknologisena edelldkavijana, mitd tukevat viimeaikaiset
strategiset toimet ja investoinnit. Liiketoiminnan kasvu ndkyy myds kasvuna etenkin Defense & Security -liiketoimintasegmentin
henkilostomaarassad. Olemme kasvupolkumme alkuvaiheessa ja olen luottavainen siihen, ettd pystymme vastaamaan
markkinoiden vahvaan kysynt&an luotettavilla ja kestavilla suomalaisilla ratkaisuilla.

Defense & Security -liiketoimintasegmentin liikevaihto kasvoi vuoden kolmannella neljannekselld 123,5 prosenttia edellisvuodesta
ja oli 15,5 miljoonaa euroa. Liiketulos oli 2,4 miljoonaa euroa, mika vastaa 15,2 prosenttia liikevaihdosta. Tammi-syyskuun
liikevaihto kasvoi 45,3 prosenttia edellisvuodesta ja oli 40,6 miljoonaa euroa. Liiketulos oli 4,4 miljoonaa euroa, mika vastaa 10,9
prosenttia liikevaihdosta. Tilauskanta laski edellisvuodesta, silla kolmannelle vuosineljannekselle ei ajoittunut uusia merkittavia
tilauksia.

Puolustusmarkkina kasvaa edelleen voimakkaasti ja sen kehitys n&kyy jatkuvana kiinnostuksena tuotteitammme kohtaan.
Kanssakaymisissa eri valtioiden puolustusvoimien ja -viranomaisten kanssa korostuu asemamme edistyksellisten taktisten
viestintaratkaisujen toimittajana.

Heindkuussa allekirjoitimme aiesopimuksen espanjalaisen Indra Groupin kanssa strategisen yhteistyon aloittamisesta
ohjelmistopohjaisen radioratkaisun kehittdmiseksi, joka on keskeinen teknologia puolustuksen modernisoinnissa. Yhteistyon
tarkoituksena on lisensioida Bittiumin taktiseen viestintaan tarkoitettua ohjelmistoradioteknologiaa Indralle.

Yhteistyo olemassa olevien asiakkaidemme kanssa on jatkunut hyvin niin kotimaassa kuin ulkomaillakin. Toimitimme kolmannella
neljdnnekselld Tough SDR radioita ja muita taktisen viestinndn tuotteita mm. Suomeen, Viroon ja Kroatiaan seka
ilmatorjuntajarjestelmia valmistavalle eurooppalaiselle asiakkaallemme.

Vahvistimme kilpailukykydmme edelleen tuomalla markkinoille uuden Bittium TAC WIN Smart Link 360™ -toiminnallisuuden
taktisissa verkoissamme ja radioissamme k&ytettdvaan aaltomuotoon. Smart Link 360 on maailman ensimmainen ratkaisu, jonka
adaptiivinen ja tadysin automatisoitu suunta-antennitoiminnallisuus lisda entisestddn darimmaista suojaa hairinnalta ja parantaa
merkittavasti suorituskykya taistelukentan laajakaistaiseen taktiseen tiedonsiirtoon.

Tulemme panostamaan tuotteidemme kehittdmiseen muun muassa MarshallAl:n kehittdman tekodalytyckalun avulla. Heidan
tuote- ja ratkaisuvalikoimansa keskittyy tekodlyyn perustuviin signaalinkasittelyratkaisuihin puolustuksen ja teollisuuden
tarpeisiin. Tulemme kehittdmaan tuotteisiimme ketterdsti uusia lisdpalveluita ja toiminnallisuuksia, mikd luo huomattavaa
asiakasarvoa asiakaskentdssdmme.

Teimme syyskuussa tarkedn paatdksen jatkaa tietoturvapuhelintuoteperhettémme 5G-puhelimella ja julkaisimme uuden
tietoturvallisen Bittium Tough Mobile 3 -puhelimen. Jatkuvasti lisdantyvad kyberhyotkkdysten maard ja kvanttitietokoneiden
mahdollistama korkea laskentateho on lisdnnyt tarvetta kehittdd yhad vahvempaa, kvanttiturvallista mobiilia tietoturvaa, mihin
aiomme strategiamme mukaan jatkossa keskittya. Uudessa Tough Mobile 3:ssa tullaan kdyttamaan yhteistydkumppanimme HMD
Secure Oy:n tietoturvakdyttodn suunniteltua alustaa, joka valmistetaan yhteistydssd heidan tehtaallaan Euroopassa. Meidan
tietoturvaohjelmistommme tulevat tekem&an Bittium Tough Mobile 3:sta markkinoiden tietoturvallisimman puhelimen. Yhteisty®
sisdltda lisensointisopimuksen  koskien  valikoituja  Bittiumin  tietoturvaominaisuuksia.  Naistd jalleenmyydyista
tietoturvaominaisuuksista tulemmme saamaan jatkossa lisenssituloa.

Medical-liiketoimintasegmentin liikevaihto kasvoi vuoden kolmannella neljannekselld 4,2 prosenttia edellisvuodesta ja oli 4,3
miljoonaa euroa. Liiketulos oli 0,5 miljoonaa euroa, mika vastaa 12,3 prosenttia liikevaihdosta. Tammi-syyskuun liikevaihto laski 0,6
prosenttia edellisvuodesta ja oli 13,7 miljoonaa euroa. Liiketulos oli -0,5 miljoonaa euroa, mika vastaa -3,3 prosenttia liikevaihdosta.
Liiketulosta heikensivat toiselle vuosineljannekselle ajoittuneet kertaluonteiset kulut, jotka johtuivat Medical-
liiketoimintasegmentin Suomen yhtidéssa pidetyistd muutosneuvotteluista sekd muista toiminnan ja prosessien tehostamiseen
tdhtdavista toimista. Tilauskanta laski edellisvuodesta, vaikka uusien tilausten maara kolmannella neljannekselld nousi vuoden
takaisesta.

Teimme syyskuussa kasvustrategiamme kannalta tarkedn paatoksen keskittya tulevalla strategiakaudella kahteen liiketoiminta-
alueeseen: Cardiaciin (syddmen s&hkoisen toiminnan mittaaminen ja diagnosointi) ja Sleepiin (HSAT-uniapneamittaaminen).
Tulemme tuomaan markkinoille uusia EKG-diagnostiikan tuoteinnovaatioita ja laajentamaan HSAT-uniapneamittauslaitteen
markkina-alueita kansainvalisesti. Keskittymalld kahteen kaupallisesti kypsésséa vaiheessa olevaan tuotealueeseen mahdollistaa
panostamisen strategisesti tarkeisiin toimiin, jotka ovat avainasemassa kasvun rakentamisessa. Téllaisia ovat muun muassa
tuotteiden kliinisen validoinnin ja strategisten kumppanuuksien vahvistaminen.

Yhteisty® yhdysvaltalaisen asiakkaamme Boston Scientific Cardiac Diagnosticsin kanssa on jatkunut vahvana ja tuotetoimitukset
heille ovat jatkuneet tasaisesti. Kertakayttdisten EKG-elektrodien myynti Euroopassa kasvoi kolmannella neljdnnekselld, mutta
EKG-mittalaitteiden myynnissd Yhdysvaltain ulkopuolella ei ole tapahtunut merkittdvid muutoksia. Uniapnean diagnosointiin
kaytettavan Respiron myyntiponnisteluita Euroopan markkinoilla jatkettiin ja ratkaisun kaupalliset pilotit etenivat suunnitellusti.

Uudet tuotekehityshankkeet Cardiac-liiketoiminta-alueella etenevat suunnitellun aikataulun puitteissa. Strategiamme mukaisesti
tulemme tuomaan markkinoille uusia innovaatiota EKG-etdmonitorointiin seka lyhyella, ettd keskipitkalla aikavalilla. Kehitdmme
myds Respiroa asiakaspiloteista saatujen palautteiden mukaisesti.
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Engineering Services -liiketoimintasegmentin liikevaihto
kasvoi vuoden kolmannella neljannekselld 11,5 prosenttia
edellisvuodesta ja oli 3,3 miljoonaa euroa. Liiketulos oli 0,2
miljoonaa euroa, mikd vastaa 5,1 prosenttia liikevaihdosta.
Tammi-syyskuun liikevaihto  kasvoi 7,8 prosenttia
edellisvuodesta ja oli 11,1 miljoonaa euroa. Liiketulos oli 0,6
miljoonaa euroa, mikad vastaa 5,4 prosenttia liikkevaihdosta.
Tilauskanta laski edellisvuoden vastaavasta ajankohdasta.

Strategiapéivityksen  yhteydessa julkaisimme uuden
Embedded Al (sulautetun tekodlyn) -tarjoaman, joka tuo
laitteessa ajettavaan tekodlyyn perustuvia ratkaisuja loT- ja
puolustusmarkkinoille. T&lld varmistamme sen, ettd sen
kokonaisvaltaiset tuotekehityspalvelut hyodyntavat
tekodlya tarjoten asiakkaillemme alykkddmp&a, nopeampaa
ja jatkuvasti kehittyvaa teknologiaa.

Sulautetun tekoalyn tarjoaman lanseeraus on tarkea askel
kasvustrategiassamme. Se vhdistaa osaamisen,
teknologian ja kumppanuudet, joiden avulla sekd me etta
asiakkaamme voivat hyodyntada alykkaita, liikketoimintaa
tukevia ratkaisuja. N&illd ratkaisuilla maaritetddn suunta
seuraavan sukupolven innovaatioille. Osana tata aloitimme
yhteistydn yhdysvaltalaisen, Qualcommiin kuuluvan Edge
Impulsen kanssa. Edge Impulsen alan johtava Edge Al -

tyokaluketju vksinkertaistaa datan luontia,
mallintamiskoulutusta ja laitteessa tapahtuvaa
kayttoonottoa.

Yhteistyo pitkdaikaisten avainasiakkaidemme kanssa jatkui
hyvana ja voitimme meneilldan oleviin
tuotekehityshankkeisiin jatkoprojekteja. Paivitetyn
strategian mukaisesti keskitymme vahvemmin tarjoamaan
suunnittelupalveluitamsmme voimakkaasti kasvavaan
puolustusmarkkinaan, jossa meidan pitkdaikainen alan
osaaminen ja markkinatuntemus antaa hyvan pohjan
lisdarvon tuottamiselle asiakkaillemme. Yleinen
tuotekehityspalveluiden  markkinatilanne on jatkunut
edelleen haastavana emmeka odota kysyntddn muutoksia
tdman vuoden aikana.

Bittium 2025
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Raportoitavien segmenttien tunnusluvut

DEFENSE & SECURITY -LIIKETOIMINTASEGMENTIN 7-9/2025 7-9/2024 1-9/2025 1-9/2024 1-12/2024
TUNNUSLUVUT, MEUR 3 kk 3 kk 9 kk 9 kk 12 kk
Liikevaihto 15,5 7.0 40,6 27,9 51,6
Kayttokate 3,6 0,5 7,5 5,4 13,6
Kayttokate % liikevaihdosta 23,4 % 6,9 % 18,6 % 19.2 % 26,4 %
Liikevoitto/ -tappio 2,4 -0,3 44 21 8,6
Liikevoitto / -tappio % liikevaihdosta 15,2 % -4,4 % 10,9 % 7.5 % 16,7 %
Tuotekehityskulut 1,7 1,2 5,8 5,2 6,3
Aktivoidut tuotekehityskulut -0,5 -0,5 -1,8 -3,1 -3,6
Uudet tilaukset 71 9,2 31,2 34,1 68,4
Tilauskanta 24,5 27,6 24,5 27,6 34,5
Henkiloston maara kauden lopussa 267 230 267 230 233
7-9/2025 7-9/2024 1-9/2025 1-9/2024 1-12/2024
MEDICAL-LIIKETOIMINTASEGMENTIN TUNNUSLUVUT, MEUR 3 kk 3 kk 9 kk 9 kk 12 kk
Liikevaihto 4,3 41 13,7 13,8 19,3
Kayttokate 0,7 -0,2 0,2 0,9 0.7
Kayttokate % lilkevaihdosta 16,7 % -4,9 % 1.7 % 6,8 % 3,5 %
Liikevoitto/ tappio 0,5 -0,5 -0,5 -0,2 -0,9
Liikevoitto / -tappio % lilkevaihdosta 12,3 % -11,4 % -3,3% -1.7 % -4,5%
Tuotekehityskulut 0,9 1,2 4,4 3,9 53
Aktivoidut tuotekehityskulut -0,4 -0,3 -1,3 -1,3 -1.4
Uudet tilaukset 5,8 4 13,8 13,9 19,9
Tilauskanta 4,9 5,6 4,9 5,6 6,1
Henkildston maara kauden lopussa 89 101 89 101 103
ENGINEERING SERVICES -LIIKETOIMINTASEGMENTIN 7-9/2025 7-9/2024 1-9/2025 1-9/2024 1-12/2024
TUNNUSLUVUT, MEUR 3 kk 3 kk 9 kk 9 kk 12 kk
Liikevaihto 33 3,0 11 10,3 14,3
Kayttokate 0,2 0,0 0,6 0,5 1,2
Kayttokate % lilkevaihdosta 58 % 1,3 % 58 % 50% 8,3 %
Liikevoitto/ tappio 0,2 0,0 0,6 0,5 1,2
Liikevoitto / -tappio % liikevaihdosta 51% 1,3 % 54 % 4,9 % 8,2 %
Tuotekehityskulut 0,2 0,1 0,4 0,4 0,5
Aktivoidut tuotekehityskulut 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0
Uudet tilaukset 0,4 2,3 10,2 10,9 14,0
Tilauskanta &5 6,2 &5 6,2 4,5
Henkildston maara kauden lopussa 120 125 120 125 129
7-9/2025 7-9/2024 1-9/2025 1-9/2024 1-12/2024
KONSERNITOIMINTOJEN TUNNUSLUVUT, MEUR 3 kk 3 kk 9 kk 9 kk 12 kk
Liikevaihto
Kayttokate 0,1 1,0 1,0 1,9 1,8
Kayttokate % lilkevaihdosta
Liikevoitto/ Tappio -0,4 0,5 -0,5 0,3 -0,3
Liikevoitto / -tappio % liikevaihdosta
Tuotekehityskulut 0,0 0,3 0,2 11 1,5
Aktivoidut tuotekehityskulut 0,0 -0,1 0,0 -0,4 -0,6
Henkildston maara kauden lopussa 51 47 51 47 45
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Vuoden 2025 nakymat (ennallaan)

Bittium arvioi vuoden 2025 liikevaihdon olevan 95-105 miljoonaa euroa (85,2 miljoonaa euroa vuonna 2024) ja liiketuloksen olevan
10-13 miljoonaa euroa (liikkevoitto 8,6 miljoonaa euroa vuonna 2024).

Lisatietoa Bittiumin markkinandkymista on luettavissa liiketoimintasegmenttien kehitystd kuvaavissa kappaleissa sekad yhtion
internetsivuilla osoitteessa www.bittium.com.

Riskit ja epavarmuustekijat

Bittium on tunnistanut useita liiketoimintaan, markkinoihin ja talouteen liittyvid riskejd ja ep&varmuustekijoitd, jotka voivat
vaikuttaa myynnin ja tuloksen tasoon. Maailmanlaajuinen geopoliittinen epavakaus ja viime aikojen poliittiset keskustelut liittyen
Yhdysvaltojen ja Euroopan vélisiin tuontitulleihin aiheuttavat erilaisia kysyntdén ja tarjontaan liittyvia riskeja seka kasvattanut
epavarmuutta.

Lahiajan riskeja ja epavarmuustekijoitad on kuvattu laajemmin yhtién internetsivuilla osoitteessa www.bittium.com.

Oulussa, 24.10.2025
Bittium Oyj
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