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Finansiell summering

Sammanfattning forsta kvartalet

+ Nettoomsattningen tkade med 20,1% till 30 380 (25 296) tkr
Bruttoresultatet 6kade med 8,1% till 18 624 (17 224) tkr

- Rorelseresultatet fore avskrivning (EBITDA) uppgick till 1 973 (5 735) tkr
Rorelseresultatet (EBIT) uppgick till 354 (4 211) tkr
Rorelseresultatet (EBIT) uppgick till 959 exklusive KPO* (4 211) tkr
Rorelsemarginalen uppgick till 1,2 (16,6) %
Nettoresultatet uppgick till 295 (3 288) tkr
Nettoresultatet uppgick till 900 exklusive KPO* (3 288) tkr
Kassaflodet frén den I6pande verksamheten uppgick till 1 668 (8 379) tkr
Resultatet per aktie uppgick till 0,04 (0,41) kr

Koncernen i sammanfattning* 2023 2022 2022
Belopp i tkr jan-mar jan—-mar jan-dec
Nettoomsattning 30 380 25296 138 700
Bruttoresultat 18 624 17 224 87 340
Rorelseresultat fore avskrivning (EBITDA) 1973 5735 32796
Rorelseresultat (EBIT) 354 421 26188
Nettoresultat 295 3288 20 557
Kassaflode frén den I6pande verksamheten 1668 8 379 10 095
Vinst per aktie, kr 0,04 0,4 2,55

EBITDA - Resultat fore skatt, finansiella intdkter och kostnader samt avskrivningar.
EBIT - Resultat fére skatt, finansiella intékter och kostnader.

For ytterligare nyckeltal se "Nyckeltal for koncernen”

*Styrelsen och en extrainsatt bolagsstémma réstade under tredje kvartalet 2022 igenom ett

lojalitetsoptionsprogram (Kvalificerade Personaloptioner, KPO) till samtliga anstdllda pd bolaget.

Dessa optioner krédver att den anstdllde jobbar kvar pd bolaget minst de kommande tre dren fér
att det ska kunna omvandias till aktier. Detta program Gr monetdrt kostnadsneutralt fér bolaget
men effekten dr att programmet kommer att sénka resultatet med 600 000 kr per kvartal de
kommande &ren men det pdverkar inte kassafiéden eller det egna kapitalet.
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Fortsatt h6g investeringstakt
—for langsiktig tillvaxt

Forsta kvartalet 2023 blev ytterligare ett bra kvartal
dér vi 6vertraffar vart tillvaxtmal. Gladjande &r att

vi kunnat pabérja leveranserna till var stora kund i
Tyskland samt att vi invigt vart nya kontor i Hamburg
regionen vilket medfort initiala kostnader men kom-
mer att bidra till 6kade méjligheter till dialog med
potentiella kunder. Detta ligger helt i linje med var
strategi att investera i 6kad markandsnérvaro och
produktutveckling for att kunna vinna nya kunder och
vidareutveckla vara produkter fér att framtidssikra
installerad bas bland véra existerande kunder.

Omsattningen under kvartalet landade péa 30.4 MSEK,
med ett rorelseresultat exklusive KPO pd 1 MSEK med
en rérelsemarginal pa 3,2 %. Vi visar en tillvaxt som
Overtraffar vart tillvaxtmal. Lonsamheten nar inte upp
till malet. Det lagre rorelseresultatet &r kopplat till var
Okade investeringstakt i kombination, produktmix
dér vi sélt mer produkter med lagre marginal samt de
uppskjutna leveranserna till senare pa éret pé ett antal
miljoner som vi tidigare informerat om. Jamfért med
forsta kvartalet 2022 har vi 6kat var sélj- och mark-
nadskapacitet for att kunna fortsatta 6ka var nykunds-
bearbetning, delta i fler evenemang, utveckla befintlig
kundvard, forbattra supporten, vi har 6ppnat kontor i
Tyskland for att ©ka var narvaro pé plats dér vi nu har
4 anstéllda som fokuserar pa Tyskland jamfért med
1 motsvarande tid forra 8ret. Utdver detta har vi 6kat
véra investeringar ytterligare pé var teknikavdelning
och produktutveckling i enlighet med det vi tidigare
har kommunicerat. Sammanlagt har vi 6kat véra inves-
teringar med 6ver 5 MSEK jamfort med féregéende ér.
Under 2022 skrev vi ett par stdrre avtal/ramavtal
med kunder i Norden/Baltikum och i Tyskland som
har andra teknikkrav @n stadsnéten generellt sett, det
kréver investeringar frén Waystreams sida, vilket vi har
varit helt inférstddda med under upphandlingsfasen
och haft med i véra kalkyler. Véra pdgéende utveck-
lingsprojekt av ny funktionalitet ger oss dessutom
potential att inte bara vdxa med dessa kunder utan
dven hjalpa oss att vinna fler stora kunder framdéver.

Nu nér vi har fler aktiva séljare har vi under forsta kvar-
talet kunnat 6ka antalet nykundsméten och som resul-
tat fatt fler potentiella kunder att paborja aktiva tester
av vara produkter bade i Norden och i Tyskland. Vi vet
sedan tidigare att vi har god konvertering pé kunder
som testar vara produkter s& det ar precis detta vi
Onskat med vart stora fokus pé forsaljning. Samtidigt
har vi 6kat vart deltagande p8 ett antal olika massor
och branschkonferenser i Norden och Europa. Var
fysiska nérvaro med lokala séljteam gor stor skillnad
och vi kan konstatera att antalet leads och intresse
frén kunder pa konferenserna har 6kat markant sedan
forra aret.

| Sverige har vi fortsatt vart fokus pé stadsnéaten. Vi
deltog bland annat pa Svenska Stadsnatsféreningens
arskonferens i Linkdping i mars, dér fick vi majlighet
att traffa hela branschen samtidigt. Vi &r ména om att
varda vara l&nga kundrelationer, véra séljare genomfor
regelbundet Sverige-turnéer for att tréffa befintliga
och potentiella kunder. | januari kunde vi berétta att
Marks Energi AB, kommunikationsoperatér i Véstra
Gotaland, valde oss som ny leverantdr. De valde oss
tack vare rekommendationer frén andra stadsnét vilket
ar ett trevligt satt att vinna nya kunder. Samtidigt
jobbar vi vidare med att ta marknadsandelar i vara
andra tva segment, Fastighetsbolag och Operatorer.
Aven har &r referensforsaljning viktigt och vi tror att
avtalet med OBOS och ramavtalet med Telia Company
kommer att hjélpa oss med detta.

| 6vriga Norden har vér storsta och lojala kund i
Danmark fortsatt ldgga order under kvartalet och i
februari tecknade vi avtal med Norges storsta fastig-
hetsbolag OBOS, en av Nordens storsta bostads-
byggare- och forvaltare. Affarerna bekréaftar att vara
viktiga befintliga kunder fortséatter att ldgga order
samt att det finns god potential att vinna fler kunder i
Norden. Vi lagger nu ett storre fokus i Norge dar vi for
forsta gangen deltog pé den norska Fiberféreningens
arskonferens i Oslo. P4 arskonferensen blev det &n
mer tydligt att Norge gérna tar lardomar fran fiberut-
rullningen i Sverige dar vi varit framgéngsrika.

Géllande ramavtalet med Telia Company ar viinne i
en intensiv testperiod tillsammans dar véra produk-
ter testas ytterst noggrant for att de pa basta satt
skall fungera optimalt i Telias olika bredbandsnét.
Samarbetet fungerar bra och vi har fortsatt goda
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féorhoppningar om att detta kommer att bli ett bra och
l&ngsiktigt samarbete. Vi ser inte heller n&gon generell
avmattning pé efterfrégan pa véra produkter i Sverige/
Norden &ven om vi & medvetna om att avmattningen
pé nybyggnation inom byggbranschen potentiellt

kan péverka antalet nyanslutningar till fibernaten. Var
avsikt ar att genom var nykundsbearbetning kunna
mitigera detta och skapa tillvéxt under 2023 och
framat.

| februari invigde vi vart forsta Tysklandskontor i
Hamburg vilket &r ett viktigt steg och milstolpe for

var framtida satsning i Europa. Det betyder mycket

att vi nu etablerar oss med ett fysiskt kontor for att
visa vara kunder och partner att vi ar seri¢sa i var
satsning och vi har redan sett en effekt av detta i ett
Okat intresse frén marknaden. Vi har &ven 6kat var
synlighet generellt i DACH (Tyskland, Osterrike och
Schweiz) genom att stélla ut pa flertalet méssor inom
var bransch. Vi har haft montrar pa bland annat BREKO
Fiberdays (Tyskland) och ASUT loT-Summit (Schweiz)
for att ndmna nagra. Att dka var synlighet, bygga varu-
mérkeskdnnedom och tréffa fler kunder &r viktigt for
var framtida tillvaxt i regionen.

Vi har under kvartalets senare del fatt skicka ut
drygt 50 % av den bestéllning som operatéren i
Hamburg la forra aret. De har "stresstestat” vara
switchar i sina fibernat under I&ng tid och &r nu redo
att borja installera vara produkter i storre skala. Detta
ar séklart valdigt roligt och viktigt for var tillvaxtresa
i Tyskland och Centraleuropa. Referensférséljning ér,
som jag ménga ganger lyft upp, det basta som finns
i var bransch och med just denna kund kan detta
verkligen leda till fler potentiella kunder i framfor allt
Hamburgregionen men dven i Tyskland som helhet.
Sammanfattningsvis har vi aldrig haft s& manga leads
pa potentiella kunder som vi har nu i regionen vilket
ar valdigt positivt. Daremot vill jag aterigen papeka att
séljcyklerna &r 1dnga och att det &r ldngsiktiga investe-
ringar vi tar i Tyskland.

Vért 1angsiktiga fokus pé Idnsam tillvaxt &r ryggraden
i vart arbete, och vi kommer fortsatta investera i vara
produkter och produktutveckling fér att kunna vinna
annu fler kunder dver tid. Under forsta kvartalet har
vi investerat mer &n vi ndgonsin gjort tidigare. For att
namna nagra storre pagéende projekt har vi:
Mlgrerat ihop utvecklingsteam i Indien for att kunna
Oka var kapacitet over tid. Det ar svart att hitta ratt
kompetens och for att p& sikt kunna accelerera
utvecklingskapaciteten var detta ett viktigt steg.
Initialt 6kar detta kostnaderna nagot, men inte pa
l&ng sikt.
* Investerat i mer testutrustning for att kunna acce-
lerera och forbéattra utveckling, felsékning och
kundsupport
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- Ett antal stdrre utvecklingsprojekt av funktionalitet
och produkter som &r anpassade efter bade vara
storre operatodrers behov i Norden, Baltikum och
Tyskland. Dessa projekt kréver resurser i form av
utvecklare, testare osv.

Projekten som namns ovan sker utéver var van-

liga utveckling. Vi ser det som oerhort viktigt att vi

kontinuerligt fortsatter att lyssna och moéta krav och

onskemal frén var befintliga kundbas for att bibehalla
var héga kundnojdhet.

Under forsta kvartalet har vi sélt en hdgre andel
produkter och tillbehér med négot lagre marginal &n
tidigare. Den produktserie som &r mest eftertraktad
pé den europeiska marknaden har en nagot lagre mar-
ginal &n véra 10 Gbit/s switchar som vi saljer mer av i
Norden, men den foérvéantade volymen pa denna mark-
nad kommer att kompensera den ldgre marginalen. Var
bruttomarginal kan skilja sig ndgot mellan kvartalen
beroende pé vilka produkter vi séljer mest av och vi
ser ingen ytterligare prispress pé véra produkter mer
an normalt i en konkurrensutsatt bransch.

Den globala komponentbristen som har péverkat véar
bransch under en ldngre tid har nu under de senaste
veckorna hastigt foéréandrats. Vi ser en tydlig positiv
férdndring av leveranser av komponenter. Fortsétter
det p& samma satt kommer var produktionskapacitet
Oka framdver, vilket &r vad vi efterstrévat under lang
tid. Detta mojliggor att vi nu, for forsta gangen pa dver
1,5 &r, kommer att ha lager pa véra produkter vilket
mojliggdr snabbare leveranser och att kunna moéta
efterfrdgan hos nya kunder. Risken nar man inte har
tillgang till produkter &r att kunderna tvingas képa av
nagon annan leverantor darfor att alternativkostnaden
av att inte kunna installera produkter i natet &r alldeles
for stor.

Den generella efterfrdgan pé véra produkter ar stor
och vi har stérre orderbdcker an motsvarande period
2022. Véra kunder fortséatter att ha god framférhall-
ning pé sina bestéliningar och raknar med att det
kommer att fortsatta pa detta satt framover.

Styrelsen och en extrainsatt bolagsstémma réstade
under tredje kvartalet 2022 igenom ett lojalitetsop-
tionsprogram (Kvalificerade Personaloptioner, KPO) till
samtliga anstallda pa bolaget. Dessa optioner kréver
att den anstallde jobbar kvar pa bolaget minst de
kommande tre &ren for att det ska kunna omvandlas
till aktier. Detta program &r monetart kostnadsneutralt
for bolaget men effekten &r att programmet kommer
att sdnka resultatet med 600 00O kr per kvartal de
kommande &ren men det péverkar inte kassafldden
eller det egna kapitalet.
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P& var ordinarie bolagstdmma i mars rostades det
igenom ett namnbyte frdn Waystream Holding till
Waystream Group. Anledningen till namnbytet &r att vi
anser att det nya namnet reflekterar Waystreams nya
strategi pa ett helt annat satt nu nar vi etablerar oss pa
fler marknader och breddar var affar.

Vért héllbarhetsarbete ar fortsatt prioriterat hos oss
och vi &r dvertygade om att vart fokus pé klimatfrdgor
och jamstalldhet bidrar till var 1angsiktiga plan pa 16n-
sam tillvaxt. Det &r alltid trevligt att f& uppméarksamhet
for vart arbete, aven om det inte ar ett sjalvandamal. |
mars blev Waystream tilldelade Woman Aheads &rliga
utmérkelse "Diversity Employer Gold 2023, det ar kul
att arbetet vi lagger ner ger resultat.

/

Vi féljer vér plan med organiskt Idnsam tillvaxt men

vi kommer fortsatta ha en extra hég investeringstakt
under framfor allt forsta halvaret 2023 i syfte att 6ka
vardet i vara produkter ménga ar framéver. Jag vill
aterigen paminna om att var tillvéxt inte foljer en rak
linje utan, som historiken utvisat, varierar fran kvar-
tal till kvartal. Vi har méarkt ett 6kat intresse for vara
produkter och en férbattrad konvertering samtidigt
som en stor konkurrent successivt fasas utiflera
europeiska lander. Med en konkurrenskraftig produkt-
portfolj, forandrad konkurrenssituation pa marknaden
och en forbattrad leverantdrskedja gor att vi ser goda
mojligheter att f8 avkastning pa véra produkt och
séljinvesteringar.

Fredrik Lundberg, VD
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Marknaden

Om Waystream

Waystream &r en premiumleverantor av avancerade
natverksprodukter for digital infrastruktur inom fiber-
marknaden (FTTx). Vi hjélper stadsnat, fastighetségare
och operatdrer att bygga nésta generations bred-
bandsn&t med P2P-produkter (Point-to-Point). Med
véra produkter kan kunder bygga framtidens hallbara
fiberndt med hog kvalitet, enkla installationer, hdg
tillgénglighet, séker drift med snabb service och inte
minst hogre hastighet.

Var produktportfolj bestér av ett antal olika produkt-
serier av accesswitchar samt kringutrustning s& som
SFP:ar med mera, som técker olika typer av behov
hos kunderna. Dessa produkter mojliggor for fibera-
gare och stadsnatsoperatorer att erbjuda hushéll och
foretag ménga typer av tjénster, som TV, bredband
och telefoni och sékerstélla att dessa levereras pa ett
tillforlitligt och stabilt sétt.

Vi har under de senaste &ren starkt var marknadspo-
sition genom att leverera produkter som moter och
overtraffar marknadens krav. Samtidigt har vi tagit
hem majoriteten av var produktion till Sverige. Detta
mojliggdr att vi som enda leverantér av accesswitchar
till fullo kan leva upp till mottot "Made in Sweden”.

Y2 00244 4

Y 2 24447 4
Y2 2 44447 4
Y2 22227 4

Férenklad l6sningsskiss.

/

Sedan juli 2022 ar vara accesswitchar klimatkom-
penserade och dérmed koldioxidneutrala och bidrar
till kommuners, stadsnéts och operatdrers gréna
omstéllning.

Kundbas

Waystreams méalkunder ar stadsnat, operatdrer och
fastighetsbolag som ager och driftar sina egna fiber-
nét i Norden och Centraleuropa. Waystream &r idag
marknadsledande bland stadsnaten i Sverige. Var
ambition &r att bli marknadsledande i alla véra seg-
ment i Sverige och dven langsiktigt for vriga Norden,
dér vi dock idag inte har samma ledande position.

Storleken pé var kundbas varierar kraftigt frdn nagra
tusen hushall som véra minsta stadsnét har som kund-
bas till miljontals hushall som vér stérsta operatdr har
som kunder. Totalt har vi drygt 130 kunder utspridda
enligt nedan:

+ | Norden har vi cirka 80 kunder, varav 65 i Sverige

+ | Centraleuropa har vi drygt 55 kunder

- Ovriga vérlden har vi runt 5 kunder

Antalet kunder 6kar kontinuerligt. Vi har under de
senaste aren jobbat aktivt med nyfoérséljning pa véra
prioriterade marknader samtidigt som vi & noga med att
véra befintliga kunder ska fortsétta vara ndjda med oss.

Séljcykeln i var bransch &r férhallandevis 1ang da vi
arbetar med produkter som ar kritiska for fiberinfra-
strukturen. Séljcykeln inkluderar ofta upphandlingar
samt léngre testperioder hos kund for att sakerstélla
att produkterna moéter de krav som de stéller for att
kunna leverera 6nskad kvalitet i fibernaten. Nar vél en
operator/stadsnét eller fastighetsbolag har valt sin
leverantor ar det ofta borjan pa en langsiktig relation.
Waystream har inte haft ndgot kundbortfall, en s kal-
lad churn, vilket ar ett bevis pa att produkterna méter
marknadskraven men samtidigt att det finns en hdg
lojalitet i kundbasen.

Aterforsiljare

Vi séljer primért genom aterférsaljare och partners.
Dessa finns i bland annat Norden, Tyskland, Osterrike,
Nederlénderna, Italien, Schweiz och Slovenien, men
tacker dven storre geografiska omréden pa vara pri-
oriterade marknader. Tillsammans med dem kommer
vi fortsétta driva forsaljning och vidareutveckla véra
befintliga kundrelationer i dessa lander.

FOr oss ar det avgdrande att vi har ett partner- och
aterforsaljarnatverk som delar och forstar vara fram-
tids- och tillvéxtambitioner. Vi kan bidra med véra
manga ars erfarenhet av "Best practices” fran Norden.

Marknadspotentialen

Marknadspotentialen for vara produkter ar god. Vi har
ett stadigt védxande antal kunder och vi har mycket
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kunskap och erfarenhet av att sélja vara tjanster och
produkter b&de i Norden och i évriga Europa.

Waystreams ambition &r att fortsatta starka var mark-
nadsposition i Europa och vi kommer kontinuerligt

Oka var forsaljiningsnarvaro genom egna kundméten,
tillsammans med vart vaxande partner- och ater-
forséljarnétverk, branschorganisationer och genom
deltagande i stora och mindre branschméssor. Som
ett steg i denna satsning 6ppnade vi vart forsta kontor
utanfér Sverige i Hamburg, Tyskland i januari 2023.
Under 2022 anstallde vi véra forsta lokala saljare i
Tyskland och vi kommer att fortsatta det arbetet och

European FTTH/B Historical and Forecasts
(2012-2027)

FTTH/B Subscribers Forecasts (million)
Comparison EU27+UK/ EU38+UK

/

bygga upp en lokal centraleuropeisk férséljnings-
organisation. Vi &r dvertygade om att lokal narvaro
kommer att 6ka var forsaljning éver tid. Samtidigt
Okar vi investeringarna i marknadsaktiviteter éver
hela Centraleuropa for att skapa mer synlighet bland
operatdrer, stadsnat och fastighetsbolag och det gor
vi genom att vara pa plats pa olika europeiska konfe-
renser och branschméssor.

Siffror fran EU bekraftar marknadspotentialen. EU har
tagit fram ”Europas digitala agenda” som séger att
&r 2030 ska samtliga hushall inom EU ha tillgang till

1 Gbit/s vilket Europa I&ngt ifrén har idag. Kravbilden

Evolution of FTTH/B Homes Passed (million)
Comparison EU27+UK/ EU38+UK
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Forecast exercise (2022-2027)

European ranking in terms of FTTH/B Subscriptions (in million)

% Evolution o :
2022 Forecasts % Evolution

2021/2022 2027 Forecasts 2021/ 2027
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pa hogkvalitativa tjanster dkar kontinuerligt samtidigt
som de regulatoriska kraven ocksa okar. For att kvan-
tifiera detta, ska man i Europa gé frén cirka 99 miljoner
anslutna hushall 2020 till 199 miljoner hushall i 2027*.
Det ar en gigantisk utveckling och fér Waystream en
enorm marknadspotential.

Norden

I Norden finns det ett antal storre operatorer sdsom
Telia, Telenor, Tele2, TDC och GlobalConnect som &r de
storsta dgarna av infrastruktur. Utdver dessa finns det
en mangd stadsnat och fastighetsbolag som &ger sin
egen fiberinfrastruktur och sékerstaller att deras inva-
narna far tillgdng till hdghastighetsinternet via fiber.

Waystream &r idag marknadsledande bland stadsnéaten
i Sverige inom vart segment och var ambition &r att

bli marknadsledande inom samtliga segment i Sverige
och Norden (det vill sdga dven bland operatdrer och
fastighetségare).

Waystream har sedan slutet av december 2022 skrivit
ett 3-8rigt ramavtal fér Norden och Baltikum med den
stdrsta av dessa, Telia Company. Lyckas vi val med
detta samarbete kommer det leda till att vi 6kar vara
marknadsandelar ordentligt 6ver hela Norden och
Baltikum.

I Sverige finns en valetablerad marknad med hushall
anslutna, men enligt FTTH Council Europe kommer
antalet fiberuppkopplade svenska hushall att ka

till 4,1 miljoner hushall 2027*, en 6kning med 0,6

miljoner frdn nuvarande niva. | Sverige finns det cirka
170 stadsnét, av dem &r ungefér 150 nuvarande eller
potentiella Waystream-kunder och vi levererar idag till
65 av dessa stadsnét. Vi har genom alla &r av Sveriges
digitalisering odlat véldigt goda relationer med de
svenska stadsnéten s8 de k&nner val till oss och véra
produkter. Trots att vi har en s& pass stor andel av
dessa stadsnat som kunder finns det fortsatt potential
och stora mojligheter for tillvéxt pd den svenska mark-
naden, béde i form av stadsnat och i form av kommu-
nikationsoperatdrer och fastighetsbolag.

I Danmark ar det primart tre stora operatérer som
ager den storsta delen av fibermarknaden, Energi Fyn,
Fibia och Norlys. Tva av dessa giganter p& den danska
marknaden, Energi Fyn och Fibia, ar sedan ménga ar
lojala och n&jda kunder till Waystream och gor ater-
kommande bestéliningar vad géller teknikbyte eller
uppdateringar av utrustning. Senast var det Energi Fyn
som med god framférhélining lade en stérre bestéll-
ning i augusti.

Enligt IDATEs rapport FTTH Council Europe kommer
antalet fiberuppkopplade danska hushall att 6ka fran
1,2 miljoner hushall 2022 till narmare 1,6 miljoner
hushall 2027. Eftersom vi redan tacker en s pass
stor del av marknaden ser vi att marknadspotentialen
i Danmark framst &r i det kommande teknikskifte frén
aldre utrustning till nyare med 1G eller 10G portar.

I Norge dominerar ett antal operatérer marknaden
sdsom GET/Telia, Altibox (Lyse), Telenor och
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GlobalConnect/HomeNet. Likt Sverige finns det utéver
dessa ett antal stadsnét och fastighetsbolag som
levererar fiber till invdnarna som ett komplement till de
storre operatdrerna. Vi har skrivit avtal med Norges
storste fastighetsbolag OBOS, som ocksé ar verk-
samma i évriga Norden, dér de i andelsform bygger
och séljer ett stort antal bostader.

Enligt IDATEs rapport FTTx markets in Europe, kommer
antalet fiberuppkopplade norska hushall att 6ka frén
1,1 miljoner hushall 2020 till 1,7 miljoner hushéll 2024.
Var marknadspotential i Norge ar en kombination av att
hitta nya kunder, vilket affdren med OBOS visar ar fullt
mojligt, samt genom nyetableringen av fiber och inte
minst i det kommande teknikskifte fran &ldre utrust-
ning till nyare med 1G eller 10G portar.

Ovriga Europa

| hela Europa pagér ett intensivt digitaliseringsarbete.
Arbetet med att gréva ner fiber for utbyggnad har nu
tagit rejél fart, hjalpt av de nationella program inom
infrastruktur och digitalisering som ska leda till snabba
fiberanslutningar i alla europeiska lander.

Enligt EU Digital Agenda &r mélet att samtliga inv@nare
i EU ska fa tillgang till “Gigabit for everyone” senast
2030. For att kunna leverera mot det malet méaste
operatérer och stadsnat fokusera pé fiberutbyggnad.

For att satta siffrorna i relation till potentialen har

vi p& Waystream salt utrustning till drygt 2 miljoner
portar/hushall sedan 2012. Av IDATEs uppdaterade
femérsprognos fér FTTH/B-marknaden** (2022-
2027) forvantar de sig att 199 miljoner hem &r pas-
serade "Homes Passed” 2027 i EU+UK-regionen och
309 miljoner i den bredare EU39-regionen. Oavsett
vilken teknik som ldnderna och regionerna véljer att
anvanda, kommer det finnas en stor marknad for oss
att bearbeta. Vi har sedan lange etablerade relationer
med partners och aterforséljare som técker regionen
Centraleuropa.

| Balkanldnderna Albanien, Kosovo, Bulgarien,
Bosnien-Hercegovina, Makedonien och Montenegro
samt Kroatien, Serbien och Grekland pa Balkanhalvén
har teknikutvecklingen borjat ta fart och dessa lander
ar viktiga att komma in p& med vér utrustning.

*Kdlla: European FTTH/B Historical and Forecast 2012-2027
**IDATE for FTTH Council EUROPE
*** FTTH Forecast for EUROPE.

/

I Tyskland férvantas antalet fiberuppkopplade hushall
Oka frdn 2022 ars 3,8 miljoner hushaéll till 12,4 miljoner.
Den tyska branschférening BREKO uppger att deras
medlemmar férvantar sig 20 miljarder EURO i nyin-
vesteringar inom fiberutbyggnad de kommande &ren.
| Tyskland byggs fiberinfrastruktur av négra stérre
operatorer sdsom Deutsche Telekom och Vodafone.
Utdver dessa finns det en rad stadsnat och privata
aktorer som bygger ut infrastrukturen. Det finns stora
likheter mellan Tyskland och Sverige, béde nér det
kommer till marknadsmodell och samhallsstruktur, s&
marknaden &r relevant for svenska leverantorer da
Tyskland ligger l&ngt efter i sin fiberutbyggnad i jamfo-
relse med andra lander.

Vi tror pé lokal nérvaro och som vi namnt ovan har
vi forstarkt var séljavdelning i Tyskland for att kunna
jobba mer aktivt mot dessa kunder.

I Nederldnderna forvantas antalet fiberuppkopplade
hushall 6ka fran 2,3 miljoner 2022 till 3,5 miljoner
2027.* Detta &r ocksd en marknad dar Waystream
sedan ett par &r tillbaka har kunder, inte minst en av de
storre kabel-TV-operatdrerna som valde var utrustning
for utbyggnad och uppgradering i sitt fibernét.

I Osterrike kommer den statligt agda dsterrikiska
natverksoperatdren n6GIG (Niederdsterreichische
Glasfaserinfrastruktur GmbH) att investera 500
miljoner EUR for fiberutrullning i landsbyggomréaden.
Operatoren bygger passiva fibernat pé landsbygden
enligt Open Access-modellen och séger att de &mnar
bygga ytterligare upp till 200 000 anslutningar i nedre
Osterrike. Ett férsta avtal pd 300 miljoner EUR skrevs
for tre &r sedan och n6GIG kommer bli ansvariga for
planering och byggandet av nétverket. En av néto-
peratbrerna i n6GIG-natverket &r Waystreams osterri-
kiska partner Optisis, som sedan manga &r har drivit
det vaxande ndGIG-natet i en av de fyra regioner dar
noGIG rullar ut fiber.

I Italien kommunicerades det i Telecompaper.com att
det skall investeras 3,7 miljarder EUR for att hjalpa till
att ansluta 7 miljoner hushall till 2026**.

Allt sammantaget ser vi stora mojligheter for att véxa
pé kundsidan pa flertalet marknader.
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Klimatkompenserade accesswitchar

- hallbarhet

Fran den 1 juli 2022 &r all produktion
av accesswitchar klimatneutral.

| Waystream &r var grundstravan héllbarhet, I6nsam-
het, miljéhdnsyn och socialt engagemang. Vi har
utifrén dessa perspektiv skapat en héllbarhetsplan dar
vi ser att vi kan péverka och bidra till en battre varld.
Véra drivkrafter &r att vi 6nskar bidra till férandring och
minska negativ miljopaverkan, vi vill vara en attraktiv
arbetsgivare och vi vill med véra klimatkompenserade
accesswitchar kunna erbjuda véara kunder ett alterna-
tiv som hjalper dem bli en del av omstéllningen mot
lagre klimatavtryck.

Hallbart féretagande innebér bland annat att inte slésa
med egna resurser samtidigt som vi alltid strévar efter
att minska den negativa miljdpéverkan som é&r for-
knippat med all typ av produktion. Waystream beaktar
miljdaspekter och elférbrukning i sina produkter. Som
lagst ska vi folja tillampliga lagkrav med avseende pa
véra miljdaspekter och, i de delar av verksamheten dar
det ar mojligt, férebygga att férorening uppkommer.
Vi bekréftar vikten av FN:s Sustainable Development
Goals (SDGs) som en gemensam global ambition att
skydda var planet och skapa vélstand for alla. Som
foretag har vi en stor pdverkan genom att anpassa
vart sétt att arbeta for att méta behoven frén mor-
gondagens generationer. Var bransch k&nnetecknas
av hog forbrukning av el genom att véra produkter
drivs med elektricitet. Waystreams produkter klassi-
ficeras som elektronik och ingdr ddrmed automatiskt

i EU:s atervinningssystem och har WEEE markning.
Det betyder att kostnaden for &tervinningen av varje
Waystream-produkt redan &r betald nér den ldmnar
vart lager.

Klimatkompenserade switchar

2022 fattade vi beslutet att bidra till en battre milj

i det l&nga perspektivet. Detta arbete resulterade

i att vi sedan 1juli 2022 klimatkompenserar véra
accesswitchar till 100 procent. Tillsammans med

en extern partner, ClimatePartner, har vi registrerat
alla vara switchars koldioxidutslapp och skapat ett
Product Carbon Footprint (PCF). Vi har beraknat
utsldppen fran révaror, logistik, férpackningar och
avfallshantering enligt standardmetoden Cradle-to-
Gate plus End-of-life och vi kan idag anvénda den
tredjeparts verifierade mérkningen “klimatneutral” pa
samtliga véra accesswitchar. Markningen &tfoljs av ett
unikt ID-spéarningsnummer som ger ytterligare infor-
mation och transparens om klimatneutraliteten och
vart stddda klimatskyddsprojekt.

Vill du Iasa mer om vart hallbarhetsarbete finns var

héllbarhetsplan, rapporter och projektbeskrivningar
for klimatkompensation p8 www.waystream.com.
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Intakter

/

jamfort med samma period féregéende &r. Under peri-

Koncernens nettoomséttning for forsta kvartalet 2023 oden har den forsta delen av vér stora tysklandsorder
uppgick till 30 380 (25 296) tkr, en 6kning med 20,1 % levererats.

Finansiell utveckling - geografiska marknader MSEK
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Bruttomarginal VAr bruttomarginal kan skilja sig ndgot mellan kvartalen
Bruttomarginalen &r 51,4 (59,7) %. beroende pa vilka produkter vi séljer mest av och vi
Den produktserie som &r mest eftertraktad pa den ser ingen ytterligare prispress pa vara produkter mer
europeiska marknaden har en n&got lagre marginal an an normalt i en konkurrensutsatt bransch.
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Resultatkommentarer dkat véra investeringar ytterligare pa var teknikavdel-
Rorelseresultat fore avskrivningar, EBITDA, for forsta ning och produktutveckling.

kvartalet 2023 uppgick till 1973 (5 735) tkr.

Rorelseresultatet, EBIT, uppgick till 295 (3 288) tkr. | resultatet ingar ocksé en kostnad for optionspro-
Resultatet ar en effekt av véra 6kade investeringar. grammet som antogs underhésten 2022 till ett vérde
Vi har dkat var sélj- och marknadskapacitet for att av 605tkr men det paverkar inte kassafioden eller det
kunna fortsatta 6ka var nykundsbearbetning, deltar i egna kapitalet.

fler evenemang, forbattra befintlig kundvard, forbéttra Resultat fore skatt uppgick till 375 (4 209) tkr.
supporten, vi har 6ppnat kontor i Tyskland for att 6ka Resultat per aktie uppgick till 0,04 (0,41) kr.

var narvaro pa plats mm. Utdver detta har vi ocksa

Finansiell utveckling — nettooomsattning och rérelsemarginal*
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Langsiktiga finansiella mal

Basar (2021)

Utfall 2022

/

Utfall @1 2023

Forsaljningstillvaxt
Waystreams organiska
forséljningstillvéaxt ska
uppga till 10-15 procent
per ar.

Forsaljningstillvaxten
fér 2021 uppgick till
6 procent.

Forséljningstillvéxten
for heléret 2022
uppgick till 52 procent.

Forsaljningstillvaxten
fér Q1-2023 uppgick till
20 procent.

Rorelsemarginal

Ha en rérelsemarginal
pé 15-20 procent per
ar.

Rérelsemarginalen for
2021 uppgick till 21
procent.

Rérelsemarginalen for
heléret 2022 uppgick
till 19 procent.

Roérelsemarginalen for
Q1-23 uppgick till 1,2
procent.

Foérdubblad omséattning
Langsiktig ambition att

Omséttningen for 2021
uppgick till 91 MSEK.

Omsattningen fér 2022
uppgick till 139 MSEK

fordubbla Waystreams
omséttning pa 3-5 ar.

Investeringar, av- och nedskrivningar

Under 2023 har vi investerat 2 645 (1 926) tkr i pro-
duktutveckling. Av- och nedskrivningarna for perioden
uppgick till 1 619 (1 524) tkr.

Finansiering och likviditet

Kassaflddet frdn den |6pande verksamheten for
forsta kvartalet 2023 uppgick till 1 668 (8 379) tkr
och efter investeringsverksamhet till -464 (6 389) tkr.
Foréndringen i kassafidde forklaras framst med 6kade
investeringar i personal, produkter och marknadsakti-
viteter, vilket hér samman med vért l&ngsiktiga arbete
for att nd vara finansiella mal.

Vi har ocksa under perioden delat ut 605 TSEK till
aktiedgarna, enligt beslut pé senaste bolagsstdmman.

Eget kapital for koncernen uppgick per 31 mars 2023
till 70 265 (57 724) tkr.

Kassa och bank uppgick till 26 759 (32 647) tkr.
Beviljade krediter per den 31 mars 2023 &r 26 000
(8 000) tkr, utnyttjade krediter 9 371 (1 969) tkr.

Personal

Waystreams koncern hade i medeltal 21 (18) heltidsan-
stéllda under forsta kvartalet 2023. Antalet anstéllda

i koncernen per den 31 december 2022 uppgick till

19 (17).

Risker och osdkerheter i verksamheten
Bolagets risker och riskhantering har inte vasentligt
foréndrats sedan uppréttandet av arsredovisningen
for 2022.

Transaktioner med nirstaende

Koncerninterna transaktioner, sédsom tillhandahéllande
av exempelvis produktutveckling mellan dotterbola-
gen, ar en del av koncernens verksamhet.

Forséljning till narstdendebolag helt enligt marknads-
massiga villkor har under perioden éret skett till ett
vérde av 11 tkr.

Inga andra transaktioner med narstdende har
férekommit.
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Finansiell kalender

2023-04-13 Kista 13 april 2023

Delarsrapport Q1 2023 publiceras Styrelsen i Waystream Group AB (publ)
Org nr 556904-6476

2023-07-13

Delarsrapport Q2 2023 publiceras
Denna rapport har inte granskats av

2023-10-19 bolagets revisorer.

Delérsrapport Q3 2023 publiceras

2024-02-15
Bokslutskommuniké Q4 2023 publiceras

2024-02-16
Arsredovisning for 2023 publiceras
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Redovisningsprinciper

Waystream tillampar arsredovisningslagen (1995:1554) Bokféringsndmndens allménna rad BFNAR 2012:1
Arsredovisning och koncernredovisning (K3). Koncernredovisningar for tidigare ar finns p& bolagets hemsida
www.waystream.com

Koncernens resultatrakning i sammandrag

2023 2022 2022
Belopp i tkr jan-mar jan-mar jan-dec
Nettoomsattning 30 380 25296 138 700
Aktiverade arbeten 2645 1926 8920
Ovriga rérelseintakter 370 192 1644
Rorelsens intékter 33 395 27414 149 264
Kostnad for séld vara -14.771 -10 190 -61924
Bruttoresultat 18 624 17 224 87 340
Ovriga externa kostnader -7 819 -4 861 -24 395
Personalkostnader -8 832 -6 628 -30 149
Av- och nedskrivningar av immateriella och
materiella anlaggningstillgadngar -1619 -1524 -6 608
Rorelseresultat 354 421 26188
Finansnetto 21 -2 14
Resultat fore skatt 375 4209 26 202
Skatt -80 -921 -5 645
Periodens nettoresultat 295 3288 20 557
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Koncernens balansriakning i sammandrag

/

2023 2022 2022
Belopp i tkr 31 mar 31 mar 31dec
TILLGANGAR
Anlaggningstillgéngar
Immateriella anlaggningstillgéngar 24 387 21096 23271
Materiella anldggningstillgéngar 982 1187 1073
Finansiella anlaggningstillgdngar 214 899 862
Summa anliggningstillgdngar 25 583 23182 25206
Omsdttningstillgdngar
Varulager 34 567 10 332 20 671
Kundfordringar 19 672 17 974 36 096
Ovriga kortfristiga fordringar 360 157 786
Forutbetalda kostnader och upplupna intékter 17 400 3080 17 212
Kassa och bank 27 557 32 647 27 207
Summa omsattningstillgngar 99 556 64190 101972
SUMMA TILLGANGAR 125139 87 372 127178
EGET KAPITAL OCH SKULDER
Eget kapital
Aktiekapital 807 807 807
Ovrigt tillskjutet eget kapital 48 041 47108 47 437
Annat eget kapital inklusive arets resultat 21417 9809 27158
Summa eget kapital 70 265 57724 75 402
Avsdttningar
Ovriga avsattningar 2247 1008 2247
Summa avséttningar 2247 1008 2247
Kortfristiga skulder
Skulder till kreditinstitut 9 371 1969 2008
Leverantdrsskulder 26 116 11623 27 576
Aktuella skatteskulder 2 446 2562 5971
Ovriga kortfristiga skulder 1272 1688 1071
Upplupna kostnader och férutbetalda intékter 13 422 10 798 12 903
Summa kortfristiga skulder 52 627 28 640 49 529
SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER 125139 87 372 127178
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Koncernens férandring i eget kapital i sammandrag

2023 2022 2022
Belopp i tkr jan-mar jan-mar jan-dec
Belopp vid periodens bérjan 75 402 54 351 54 351
Vérde personaloptioner 604 0 329
Utdelning -6 052 0 0
Periodens resultat 295 3288 20 557
Valutakursdifferenser 16 85 165
Belopp vid periodens utgéng 70 265 57724 75 402
Koncernens kassafldde i sammandrag

2023 2022 2022
Belopp i tkr jan-mar jan-mar jan-dec
Resultat fére skatt 354 4209 26 202
Avskrivningar 1619 1524 6 608
Ovriga justeringar 626 68 603
Betald inkomstskatt -2 957 -262 -377
Forandring av rorelsekapital 2 026 2840 -22 941
Kassafiode fran den I6pande verksamheten 1668 8379 10 095
Investerings- och finansieringsverksamhet
Kassaflode frén investeringsverksamheten -2 645 -1973 -9117
Kassaflode frén finansieringsverksamheten 131 -17 -52
Periodens kassafiode 334 6 389 926
Likvida medel vid periodens bérjan 27 207 26 242 26 242
Kursdifferens i likvida medel 16 16 39
Likvida medel vid periodens slut 27 557 32647 27 207

/
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Nyckeltal fér koncernen

2023 2022 2022
Belopp i tkr jan-mar jan-mar jan-dec
Intaktsforandring 20,1% 19,6 % 51,8%
Bruttomarginal 51,4% 59,7% 55,4%
Rorelsemarginal 1,2% 16,6 % 18,9%
Vinstmarginal 1,0% 13,0% 14,8%
Soliditet - 66,1% 59,3%
Omséttning per anstalld 1447 1405 7 300
Medelantal anstéllda 21 18 19
Genomsnittligt antal aktier 8069763 8069763 8069763
Antal aktier vid periodens slut 8069763 8069763 8069763
Vinst per aktie, kr 0,04 0,4 2,55
Eget kapital per aktie, kr 8,71 7,15 9,34
Aktiekurs vid periodens utgéng 62,80 23,90 67,00

Definitioner av nyckeltal

Intidktsforandring

Periodens nettoomsattning i férhallande till samma period

féregdende ar.

Bruttomarginal
Marginal pa sélda produkter.

Rorelsemarginal

Rorelseresultat i forhallande till periodens nettoomséattning.

Vinstmarginal

Periodens nettoresultat i férhallande till periodens

nettoomséttning.

Soliditet

Eget kapital i procent av balansomslutningen.

Omsittning per anstélld

Nettoomséttning i férhallande till genomsnitt antal

anstallda.

Vinst per aktie

Nettoresultat i férhallande till genomsnitt antal aktier.

Eget kapital per aktie

Eget kapital i forhallande till genomsnitt antal aktier.

/
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Moderbolaget

/

Moderbolagets intékter for forsta kvartalet 2023 uppgick till 1 605 (1 530) tkr, och utgors till 100 % av erséttning
for tjanster frén bolaget till koncernen. Resultat fore skatt uppgick till -1 044 (-181) tkr. Periodens resultat &r belas-

tat med en kostnad fér optionsprogrammet som antogs underhdsten 2022 till ett varde av 605tkr.

Moderbolaget har vid periodens slut 2 (2) anstéllda.

Moderbolagets risker och osakerhetsfaktorer avviker inte vasentligt frén koncernens.

Inga vasentliga nérstdendetransaktioner utdver de ovan namnda har skett under perioden.

Moderbolagets resultatrakning i sammandrag

2023 2022 2022
Belopp i tkr jan-mar jan-mar jan-dec
Nettoomséttning 1605 1530 7 309
Rorelsens intakter 1605 1530 7 309
Ovriga externa kostnader -359 -221 -1501
Personalkostnader -2 290 -1490 -6 943
Rorelseresultat -1044 -181 -1135
Finansnetto 0 0] 0
Resultat fore skatt -1044 -181 -1135
Bokslutsdispositioner 0 0 1000
Skatt pa periodens resultat 214 36 -80
Periodens nettoresultat -830 -145 -215
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Moderbolagets balansréakning i sammandrag

/

2022 2021
Belopp i tkr 31dec 31dec
TILLGANGAR
Anldggningstillgdngar
Finansiella anlaggningstillgdngar 20434 20 220
Summa anlidggningstillgdngar 20434 20 220
Omsdttningstillgdngar
Fordringar koncernféretag 1370 2478
Ovriga kortfristiga fordringar 44 0
Forutbetalda kostnader och upplupna intékter 213 120
Kassa och bank 3862 9867
Summa omsattningstillgangar 5489 12465
SUMMA TILLGANGAR 25923 32685
EGET KAPITAL OCH SKULDER
Bundet eget kapital
Aktiekapital 807 807
807 807
Fritt eget kapital
Balanserad vinst eller férlust 24 230 29893
Periodens resultat -830 -215
23400 29 678
Summa eget kapital 24 207 30485
Kortfristiga skulder
Leverantdrsskulder 17 18
Skatteskulder 12 16
Ovriga kortfristiga skulder 851 537
Upplupna kostnader och forutbetalda intéakter 736 1529
Summa kortfristiga skulder 1716 2200
SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER 25923 32685
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Kontaktinformation

Waystream Holding AB
Org nr 556904-6476

Férégatan 33

164 51 KISTA, Sverige
Telefon: +46(0)8-56 26 94 50
wwv.waystream.com

Certified Advisor

FNCA Sweden AB

Box 5807

102 48 STOCKHOLM
info@fnca.se

Telefon: +46(0)8-528 00 399

Aktien
Kodnamn: WAYS
ISIN-kod:SE0007577077

Kort om Waystream

- Svenskt féretag med huvudkontor i Kista
utanfér Stockholm, grundades 2001.

+ Séljer och utvecklar avancerade produkter
for digital infrastruktur, sésom switchar och
routrar,

+ Produkterna ar smarta, |atta att anvanda och
hantera samt designade for att skapa bésta
mojliga upplevelse hos slutanvéndaren.

+ Utvecklingscenter i Sverige, Kina och Indien.

- Noterade pa Nasdaq First North sedan 2015.

/
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