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Sa lyckas du pa miassan

Att lyckas pa en massa handlar sallan om tur, mycket mer om férberedelse. Vilken publik vill man locka in och vem ska de fa traffa vid
montern? Vilket budskap ska féretaget signalera? Om detta handlar boken, Massguru som nu kommer ut i omskriven upplaga med nya farska
rad och exempel.

Varje ar sker cirka 50 miljoner méten pa skandinaviska massor — det inneb&r manga tillfallen till nya kontakter och affarer.

Boken Massguru kom ut forsta gangen 2004. Den salde i 6ver 40 000 exemplar och 6versattes till flera sprak. Nu har forfattarna Magnus och
Maria Jansson skrivit om och uppdaterat boken med farska aktuella exempel. De ger ocksa en rad goda rad vad man kan tdnka pa som
svensk utstéllare eller massbestkare i andra lander. "Méasskulturen skiljer sig at mellan olika lander, det kravs helt olika metoder att na
besokare i Tyskland eller Kina”, séager Mikael Jansson.

Massguru &r téankt som ett arbetsredskap for den méassansvarige pa foretag och organisationer. Allt fér att skapa fler framgangsrika méten.

Mikael Jansson har arbetat med massor och massutveckling sedan 1980-talet, bade ur ett arrangérs- och ett utstallarperspektiv. Basen for
verksamheten &r det egna bolaget Fairlink, som arbetat med manga av de storsta svenska méassorna. Mikael ar en flitigt anlitad forelasare och
har skrivit flera bdcker i @mnet.

Maria Jansson har en mangarig erfarenhet som strategisk kommunikatér inom flera olika verksamheter. Genom sin yrkesroll har hon en
gedigen erfarenhet av att stélla ut pa massor och att arbeta med de utmaningar som en utstallare stélls infor.

Onskar ni recensionsexemplar eller vill komma i kontakt med férfattaren kontaktar ni: Sarah Nylund p& Roos & Tegner
sarah.nylund@roostegner.se eller tel 070-378 03 58



