@ PEGROCO INVEST

Pegrocos Navbolag Vinga bygger ett ledande
nordiskt finanshus

JOOL starker sin Goteborgsprofil genom namnbytet till Vinga i
samband med att de kops upp av investeringsbolaget Pegroco.

— Vi ser det som en riktigt bra sammanslagning. Med tillgiang till
mer kapital och ett storre néitverk kan bade vi och Pegroco vixa
snabbare, siger Ola Nilsson som ér vd pa Vinga Corporate
Finance.

Vinga hjélper sma och medelstora bolag med finansieringsldsningar, med betoning pa
obligationer och annan skuldfinansiering. Grundarna har sitt ursprung i Smédland men har varit
verksamma pa vistkusten i 13 ar. Precis som for Pegroco 4r hemmabasen Goteborg.

Ola Nilsson, vd Vinga Corporate Finance.

— Vi vill forstérka profileringen som ett vistkustbolag och Vinga (fyr) &r ett namn som é&r
relaterat till véastkusten. Dessutom ser vi namnet som en symbol for framatanda och
entreprendrskap. Vinga dr ett landmaérke som 1 hundratals &r véglett entreprendriella sj6farare
som odlat Sveriges stolta handelstradition med omvirlden, sdger Ola Nilsson och tilldgger:

— Vi vill signalera att vi har fingrarna i myllan men ocksa att vi dr utatblickande och vill véigleda
vara kunder mot fortsatt tillvéxt.

Vinga grundades 2010 av entreprendren Tom Olander. Tre ar senare utokades erbjudandet nér
bolaget borjade strukturera kapitalresningar 4t sma och medelstora bolag. Ola Nilsson som
alltsa dr vd inom grenen Corporate Finance kom in i bilden efter att ha tréffat en av
huvudédgarna, Géran Johansson. Da med ett tydligt mandat att skapa egna
finansieringsprodukter. Da reste bolaget 300 miljoner kronor per ér, vilket pa nio ar har
tiodubblats till omkring 3 miljarder kronor.

— P4 den tiden holl vi pa mer med korta finansieringar dér en stor del var direktlan med upp till
6-12 ménaders 16ptid. Sedan borjade vi titta pa foretagsobligationer. Norge var hér en
foregangare med shipping och oljeindustrin som reste mycket obligationer.



Detta blev en succé och produkterna utvecklades med langre 16ptider, med storre belopp och
med storre flexibilitet. Idag &r det omkring 30-300 miljoner i varje transaktion diar sweetspoten
ligger pa 100-150 miljoner per transaktion.

— Idag erbjuder vi dven aktieemissioner, konvertibler och hybridfinansieringar, alltsd ett mycket
bredare produktutbud.

Vd Tom Olander.
Med ett stigande rinteldge beskrivs kapitalet som ganska dyrt.

— Det bromsar en del investeringar men samtidigt finns det mycket kapital som behover
placeras, sa det dyker upp méinga mdjligheter i detta finansiella klimat. Manga organisationer &r
villiga att ta risk och ser uppsidan med att investera.

Vinga ér inriktade pa high yield och nischade mot sma och medelstora bolag och transaktioner.
Diarmed konkurrerar de inte med bankerna.

— Det dr vanligt att man kombinerar obligationer med ett banklén for att fa en bra snittrénta pa
sin finansiering. Det kan ocksé plocka bort behovet av nytt eget kapital.

Ola Nilsson har en bakgrund som affarscontroller inom ABB-koncernen och CFO pa ett it-bolag
men ocksd som CFO i ett bolag inom solenergisektorn. Han har bred erfarenhet av att kopa och
sdlja bolag, gora omstruktureringar och jobba med tillvixtbolag.

Vad ér det frimsta som du har lirt dig frin den tiden och tar med dig till kunderna?

— Att ha en bakgrund inom operativ verksamhet har gett mig djupare forstaelse for hur det gér
till 1 verksamheter med kapitalbehov och i dess styrelser. Det perspektivet har jag stor nytta av
nér jag diskuterar med bolag som behdver resa kapital, men dven nér jag pratar med investerare
dé det kan vara personer som tidigare har drivit bolag. Jag har en bred grund att std pa. Manga
som jobbar inom finans har bara jobbat inom just finans.

Hur ser du pa obligationer som finansieringsform?

— De ar hir for att stanna! Det finns de som har langre 16ptider och dr storre dn vad vi hanterar,
men obligationer &r ett internationellt instrument som sedan ldnge har en naturlig plats pa
kapitalmarknaden.

...och grona obligationer specifikt?

— Grona obligationer kommer bli en hygienfaktor. For bolag inom férnybar energi dr det
naturligt att ge ut grona obligationer men sedan har vi dven andra sektorer, till exempel
fastighetsbolag som kan bygga pa ett gront och hallbart sétt. De kan ocksa ge ut certifierade
grona obligationer. Det tillsammans med ESG-certifiering &r heta trender just nu, sédger Ola och



utvecklar:

— Har man en gron och en icke-gron obligation med liknande villkor sa foredrar investerare det
som ar gront. Det dr mer attraktivt. Avkastningen blir inte mycket ldgre, men det ar lattare att ta
in kapital och bittre for bolagen ur marknadsforingssynpunkt.

Bland emittenterna har fastighetsbranschen utgjort det storsta kundsegmentet. Inom corporate
finance har Vinga véxt mycket i Danmark och har bland annat bearbetat Képenhamn, dér man
vaxt med hjdlp av goda referenskunder. Inom grenen Securities bedriver Vinga dven finansiella
tjdnster via kontor 1 till exempel Stockholm, Helsingfors och Ziirich.

Hur tror du att verksamheten har forindrats om fem ar?

— Just nu 4r vi den enda renodlade aktoren med véart erbjudande mot SME-marknaden och vi har
goda mojligheter att ta storre positioner och blicka mer internationellt. Fler forvarv kan ocksa
bli aktuella.

“Vi har goda mdjligheter att ta stdrre positioner och blicka mer internationellt.”
Ar foretagsaffirer for onoterat ett aktuellt omrade att viixa inom?

— Ja, vi ar redan idag med och finansierar forvérv, men vill ocksé utveckla verksamheten inom
IPO- och M&A-omradena. D4 kommer vi 1 hdgre grad kunna vara delaktiga och hjélpa véara
kunder till ett lyckat slutresultat. Nér bolag noteras, slds ihop och konsolideras finns det
synergier i att kunna erbjuda dven sadan radgivning.

Vad betyder det for er att inga i Pegroco?

— Vi blir en del av ett storre sammanhang. Som investeringsbolag behdvs det kapital i manga
lagen. Nir vi genomf0r finansieringen blir vi en katalysator for att generera mer kapital till
moderbolaget s& de kan fortsétta att utveckla sin bolagsportfolj. Darmed blir vardet pa bolagen
storre och pa sikt betyder det ocksa att man kan lana mer, sédger Ola och fortsitter:

— Vi ser det som en riktigt bra sammanslagning. Med tillgang till mer kapital och ett storre
nitverk kan bade vi och Pegroco vixa snabbare. Om ett systerbolag vill gora forvérv, di kan de
lana genom finansiering via oss och dirmed halls pengarna inom paraplyet. En annan positiv
effekt dr att riskspridningen i1 deras portfolj, som i huvudsak bestar av industribolag, blir béttre.

Pegroco har ocksd som maél att bérsnotera sig 1 ar.

— Det dr ocksa en mojlighet for oss att fa tillgang till mer tillvéxtkapital. Det kan ocksa skapa
nya affarsmojligheter genom att det genererar ett storre intresse for var verksamhet, avslutar Ola
Nilsson.

For ytterligare information kontakta:

Victor Orn, VD, Pegroco Invest AB, e-post: victor@pegrocoinvest.com , tel: 070-863 64 01

Om Pegroco

Pegroco Invest AB (pegrocoinvest.com) ar ett investeringsbolag som investerar i mindre och medelstora
onoterade foretag foretradesvis i Sverige. Pegrocos preferensaktie ar noterad pa Nasdaq First North
Premier Growth Market Stockholm.

Erik Penser Bank AB ar Pegrocos Certified Adviser pa Nasdaq First North Premier Growth Market
Stockholm.
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