Nyhetsbrev 2019-05-27
VibroSense Dynamics tar nasta steg i en offensiv affars- och IR-plan

VibroSense Dynamics (VibroSense) bedomer att bolagets teknologi MultiFrekvens
Vibrametri har goda madjligheter att bli en ”gold standard” vid neurologiska
undersékningar. Den potentiella marknaden for bolagets instrument och tjanster ar stor
och bestar i nordvastra Europa av fler an 39 000 kliniker och mottagningar inom diabetes,
cancer, foretagshalsovard och neurologi. Efter den avslutade emissionen genomférs nu
afférsplanen enligt kommunicerad plan.

Malsattning
VibroSense Dynamics malsattning ar att bolagets metod och instrument, VibroSense Meter
I, skall bli ett standardinstrument vid diagnostik av perifer sensorisk neuropati.

Organisation
For att bolagets malsattning skall uppnas har ett arbete inletts med att utveckla och starka
organisationen. | detta ingar rekryteringar av personer inom marknadsféring och forsaljning.

Av de pengar som erhallits i emissionen kommer merparten, 65 procent, att anvandas till att
forstarka bolaget inom marknadsféring och forsaljning. | takt med att férsaljningsvolymerna
okar har bolaget for avsikt att under 2020 anstalla ytterligare medarbetare.

Affarsstrategi och milstolpar

VibroSense Dynamics affarsmodell bygger pa att bolaget ar navet i ett natverk av forskare,
referenscenter, distributorer och leverantérer. Bolaget dger och ansvarar for strategi,
produktutveckling, forskning, IP och marknadsstod. Natverket maojliggér att VibroSense
Meter Il systemet (VSM-systemet) kan bli ett standardinstrument som saljs i stora volymer.

Strategin kan sammanfattas i tre steg dar de tva forsta redan pagar. | det forsta steget saljer
bolaget VSM-systemet i huvudsak till féretagshalsovard, forskare och opinionsledare.

Denna forsaljning ger intakter, klinisk evidens och teknologiacceptans, vilket ar en
forutsattning for storre framtida volymforsaljning. Vidare ska bolaget introducera VSM-
systemet till lakemedels- och medicinteknikbolag samt fortsatta arbetet med att bygga upp
distributérsnatverket i nordvastra Europa.

Ett exempel pa bolagets natverksstrategi ar samarbetet med foretagshalsan Avonova for att
hjdlpa dem att satta upp en rikstackande organisation for halsokontroller av vibrations-
exponerade arbetstagare enligt tidigare kommunicerad avsiktsférklaring med kop av 24
instrument.



Malen i affarplanens forsta steg ar:
Stegl:
- Direktforséljning till kunder i Skandinavien (2019)

- Implementera funktioner i VSM-systemet for screening av storre patientgrupper inom
diabetes och foretagshalsovard (2019)

- Starta samarbete med lakemedels- och medicinteknikbolag (2019-2020)
- Bygga upp distributorsnatverk i nordvastra Europa (2019-2020)

- Visa ytterligare klinisk evidens for bolagets metod inom diabetes och onkologi hos saval
barn som vuxna (2019-2020)

- Etablera referenscenter i syfte att visa effekterna av tidig behandling av perifer sensorisk
neuropati som upptackts av VSM-systemet (2019-2020)

- Genomfodra halsoekonomiska studier inom diabetes och foretagshéalsovard i syfte att visa
samhallsekonomiska effekter av tidig upptackt av perifer sensorisk neuropati (2019-2020)

- Certifiera bolaget enligt ISO 13485 (2019-2020)

| det andra steget bearbetas kliniker och sjukhus i nordvastra Europa. Darutéver moter
bolaget patient- och intresseorganisationer inom diabetes och onkologi med malet att 6ka
forstaelsen for mojligheterna med teknologin, vilket kommer att 6ka efterfragan. Slutligen
arbetar bolaget for att instrumentet skall bli en del av de lokala ersattningssystemen, sa
kallad reimbursement.

Steg2:
- Ingd samarbete med patient- och intresseorganisationer (2019-2020)

- Samarbeta med opinionsledare med malet att komma in i lokala ersattningssystem (2019-
2021)

- Starta Advisory Board med forskare (2020)
- Forsaljning genom distributérsnatverk i nordvastra Europa (2020-2022)

- Bearbeta relevanta aktorer i syfte att VSM-systemet skall inga i kliniska riktlinjer (2020-
2022)

| steg tre, vilket berdknas till 2022, kommer bolaget att bearbeta marknader utanfor
nordvastra Europa.

Problem, 16sning och marknadspotential

Dagens kliniska diagnostiska metoder dr undermaliga vilket betyder att perifer sensorisk
neuropati upptacks for sent. | diabetes leder detta till fotsar, amputationer och handikapp.
Vid cancer-behandling med cellgifter maste manga behandlingar avslutas i fortid och manga
patienter riskerar livslanga komplikationer, allt ifran smarta till forsamrad finmotorik och
balans.

VibroSense Meter |l detekterar och kvantifierar tidiga tecken pa perifer sensorisk neuropati
vilket innebar att bolaget ger ldkare mojlighet att mildra eller forhindra allvarliga nervskador
i samband med diabetes- och cellgiftsbehandling.



Den adresserbara marknaden ar stor och det underliggande behovet utgérs av ett
uppskattat globalt antal pa 625 miljoner personer med diabetes 2045 och 14 miljoner nya
cancerfall per ar i nordvastra Europa.

Antalet kliniker i nordvastra Europa som uppskattas ha stor nytta av VibroSense Meter ||
systemet uppgar till fler an 39 000. Detta innebar att bolagets forsaljningspotential i
nordvastra Europa berakna till cirka 35 000 instrument. Malsattningen ar att uppna en
marknadspenetration pa 2,5 procent 2024, vilket motsvarar cirka 900 instrument. Intdkten
per instrument berdknas till 10 000 Euro per salt instrument och en aterkommande arlig
intakt per instrument pa 1 000 Euro.

- VibroSense befinner sig nu i en omvandlingsfas fran ett utvecklingsbolag till ett
tillvaxtbolag dar vi ska salja var nya produkt till marknaden. For att lyckas med detta
anpassar vi nu var organisation. Vi planerar darfor att rekrytera erfarna personer
inom marknads- och forsaljning. Vi kommer ocksa satta upp erforderliga system for
kvalitetsstyrning, produktion och logistik samt att ytterligare starka var teknologi-
och produktionsutveckling, sager Toni Speidel, VD VibroSense Dynamics AB.

Kommunikation med aktiemarknaden

VibroSense verkar i en komplex miljéo som kraver en genomtankt kommunikationsstrategi.
Malgrupperna stracker sig allt ifran investerare och potentiella kunder till Key Opinion
Leaders.

For att uppnd malsattningarna gallande kommunikationen till aktiemarknaden har bolaget
tagit fram en utokad IR-plan som innehaller en rad olika aktiviteter fram till ndstkommande
sommar. Utover I6pande pressmeddelanden med anledning av exempelvis genomférande
av affarer, nya studier och utfall fran pagaende studier, kommer bolaget delta pa flera
investerarpresentationer samt publicera |6pande aktieanalyser och VD-intervjuer. Ett
nyhetsbrev ska ocksa publiceras varannan manad.

Kontakt

Toni Speidel, VD VibroSense Dynamics AB,
Tel: +46 40 88 026 (Obs! nytt vaxelnummer)
E-post: info@vibrosense.com
www.vibrosense.com

Om VibroSense Dynamics AB (publ)

VibroSense Dynamics AB (publ) séljer och utvecklar medicintekniska produkter och tjanster
for diagnostikstod vid nervskador i hander och fotter till primarvard, foretagshalsovard,
sjukhus och forskare. Bolaget grundades 2005, &r noterat pa Spotlight Stock Market och har
sitt sate i Malmo, Sverige.



