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Mataki utsedd till Arets leverantor av XL-Bygg

Titskiktstillverkaren Mataki har blivit framrostad till Arets leverantor av XL-Bygg. Ett
arligt Aterkommande pris dir 130 XL-Bygg-butiker runt om i landet rostar fram den
bésta leverantoren. Syftet med priset fr att uppmirksamma och hylla ett gott samarbete
mellan XL-Bygg och dess leverantorer.
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Mataki tar emot priset Arets leverantdr hos byggmaterialkedjan XL-Bygg.

I kamp med 14 andra leverantdrer var det Mataki som kammade hem utmérkelsen Arets
leverantdr. Priset delades ut torsdagen 3 december i samband med XL-Byggs
leverantorsmissa. I rdstningsproceduren har juryn bedomt leveranssidkerhet, kvalitet,
foretagets kampanjer och events samt konkurrenskraft.

Juryns motivering till vinsten lyder:

Vinnaren har i manga ar varit huvudleverantor i sitt segment till Byggtryggs delégare. De
erbjuder kvalitetsprodukter, service, kunskap och hallbara losningar i hdgsta klass. Deras
formaga att vara personliga och professionella samt deras aterkommande hogkvalitativa
utbildningar till bade var personal och vara proffskunder ar mycket uppskattat. Gott
samarbete och stor vilja att gemensamt bygga vara varumarken genom bl.a. foredomligt
deltagande i manga av vara viktiga proffskundsevents bidrar stort till att vinnaren i ar fatt
bast betyg av alla nominerade leverantorer.

Hart arbete som gett utdelning

Mataki ér glada och stolta 6ver priset. Sedan tva ar tillbaka erbjuder Mataki sina aterforsiljare
samt deras kunder utbildningar, bade pa plats och som e-learning. Man har dven varit en del
av XL-Byggs takskola under 2015.

— Nu kénns det som att allting faller pé plats och att hart arbete ger utdelning. Vi har under en
tredrsperiod valt att fokusera pa vart huvudbudskap “Tatskikt for svenskt klimat” med
produkter, utbildning och garantier som stodjer detta. I en kombination med kreativa,
professionella och personliga medarbetare pa kundsupport, silj och marknad har vi hittat ett
vinnande koncept som vi kommer att fortsitta utveckla. Den prestigefulla utmirkelsen ”Arets
leverantor” hos Sveriges storsta byggmaterialkedja XL-bygg ar det basta kvittot man kan fa
pé att vart koncept funkar, sdger Johan Ljungberg, marknadschef pa Mataki.



For mer information, viinligen kontakta:
Johan Ljungberg, marknadschef Mataki
070-814 80 05, Johan.Ljungberg@nordicwaterproofing.com

Mataki utvecklar, tillverkar och séljer olika tatskiktsldsningar fér byggnader och anlaggningar. Produkterna ar
anpassade for svenskt klimat och svenska byggnormer. Malet &r att erbjuda marknadens framsta produkter for
att skydda byggnader fran fukt och vatten. Mataki ar en del av Nordic Waterproofing. Huvudkontor, produktion
och lager finns i Hoganas. http://mataki.se



