JOSAB

ECOLOGICAL WATER SOLUTIONS

Analyst Group: Aktieanalys pa Josab Water Solutions - Potentiellt
licensavtal i Kina under H1-19 kan fa aktien att lyfta

Josab adresserar ett av varldens storsta halsoproblem, bristen pa rent vatten. Bolaget &r idag primért verksamma i Indien dar 53 % av
befolkningen inte har vattenledningar in i sina hem. Samtidigt bearbetas den kinesiska marknaden, dar malsattningen ar att inga ett licensavtal
for att etablera Josabs teknik i Kina. Vardedrivarna bedéms idag vara en fortsatt expansion i Indien tillsammans med ett avtal i Kina, vilket
skulle kunna vara mgjligt under H1-19. | ett Base scenario forvéntas Josab ar 2022 na en omsattning om ca 60 MSEK. Med en malmultipel om
EV/Sales 7,5x och en diskonteringsranta om 12 %, erhalls ett nuvarde om 4 kr per aktie i ett Base scenario.

For fullstandig analys las har: http://analystgroup.se/analysis/josab-water-solutions-q4-18/

Méojligheter pa den kinesiska marknaden

Under januari 2019 kommunicerade Josab att tekniktesterna i Kina erhallit ett officiellt godkdnnande, och fick i samband med detta en formell
forfragan att pabérja férhandlingar kring ett exklusivt licensavtal, géllande Aqualite™ teknologin for den kinesiska marknaden. Malséattningen
nu &r att komma fram till ett licensieringsavtal innebarande att partnern marknadsfor, tillverkar och séljer Josabs produkter pa den kinesiska

marknaden. En eventuell etablering i Kina skulle innebara ett signifikant varde fér Josab. Det ligger darfér till grund for att en hdgre multipel.

Miljontals ménniskor brukar vatten fran osakra kéllor

Ar 2012 var 748 milioner ménniskor beroende av vatten fran osakra kallor samtidigt som den globala efterfragan pa vatten véantas 6ka med 50
% till 2050. Josab &r primért verksamma pa den indiska marknaden dér 53 % av invanarna inte har vattenledningar indraga till sina hem. D&
vatten ar en absolut nédvandighet vantas den ekonomiska tillvaxten leda till en 6kad efterfragan pa rent och halsosamt vatten.

Laga investeringskostnader och aterkommande intékter ger en skalbar affirsmodell

Josabs kostnader for varje enskild vattenkiosk estimeras uppga till cirka 15 tSEK per ar, motsvarande en férsaljning om ca 650 liter per dag.
Utifran tidigare rapporter kan uppskattningar géras som visar en férsaljningen om ca 1 000 liter per kiosk och dygn, samtidigt som den
maximala kapaciteten ar 20 000 liter per dygn. Det innebar att enskilda kiosker snabbt kan técka sina kostnader samtidigt som kapaciteten
skapar en skalbarhet i affarsmodellen. Genomsnittlig forséljning per kiosk estimeras uppga till 6ver 2 000 liter per dygn 2022.

Politiska risker och trégrorliga strukturer

Med tanke pa de marknader Josab verkar pa, finns strukturella utmaningar i form av politiska system och trégrérliga myndigheter, nagot som
kan gora att processer drar ut pa tiden. Med tanke pa att Josab idag inte &r ett I6nsamt féretag utgér detta en tydlig risk.

Om Analyst Group: Ett av Sveriges framsta analyshus med fokus pa sma och medelstora bérsbolag.
Las mer om Analyst Group, (http://analystgroup.se/om-ag/)

Det har ett pressmeddelande fran Analyst Group angaende publicering av aktieanalys pa Josab Water Solutions. Lasare kan anta att Analyst
Group har mottagit ersattning for att framstalla analysen. Uppdragsgivaren har inte haft nagon majlighet att paverka de delar dar Analyst
Group har haft asikter om Bolaget, framtida vardering eller annat som skulle kunna ténkas utgéra en subjektiv bedémning. De delar som
Bolaget har kunnat paverka ar de delar som ar rent faktamassiga och objektiva.



