
 

 
Pressmeddelande    

Stockholm den 13 december 2018 

 

Kross av tidigare All Time High. Omsättningen upp med hela 87% mot november 2017 
 
Faktureringen för november månad 2018 blev 3356 ksek att jämföras med 1799 ksek 
för november månad 2017. Omsättningen ökade därmed med otroliga 87%. 

November slog Jojkas mycket högt ställda förväntingar med råge och vi är otroligt 
glada över detta resultat. Lika glädjande är att våra kunder har varit mycket nöjda 
med vad vi levererat och hört av sig med positiva omdömen efter denna mycket 
intensiva period.  

Även december är en historiskt stark månad med tiden fram till jul samt efterföljande 
mellandagsrea. Vi har fokus på att leverera ett gott resultat till våra kunder även 
denna månad för att sedan vända blickarna mot 2019. 

Tillväxten i kombination med en stark produkt och en produktutvecklingsportfölj som 
kommer att göra den ännu bättre gör att vi ser positivt på 2019.  

Vi vill passa på att önska kunder och aktieägare God Jul och Gott Nytt år! 

Genom att fokusera på användarvänlighet och enkelhet i vår plattform bidrar vi till att 
våra kunder når fram med sina budskap. Budskap som initierar positiva reaktioner 
och bygger relationer. 

Allt börjar med ett SMS som läses av 97% inom 3 minuter. 

För ytterligare information kontakta:  
Fredrik Dalebrant, VD Jojka Communication AB 
fredrik.dalebrant@jojka.com 
www.jojka.com 

 

Om Jojka;  

Jojka är en interaktiv kommunikationstjänst som hjälper företag och organisationer att kommunicera 
med kunder och anställda på ett effektivt sätt. Jojka har idag två olika produkter: en SMS-baserad 
produkt för mobil marknadsföring (Salesboost), samt en Survey produkt som hjälper företag att ha 
bättre struktur på sin eftermarknad. Jojkas intäktsmodell bygger på fasta abonnemangsavgifter samt 
en rörlig volymsbaserad avgift. Företaget Jojka Communications AB är noterat på Spotlight och har 
runt 850 aktieägare. 
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