Stockholm den 15 Januari 2018

Jojka bryter ny mark genom att etablera sig inom vardsektorn

Jojka har tecknat avtal med tva foretag som tillhandahaller bokningssystem som hjalper
vardgivare med planeringen sa att deras patienter kommer pa inbokade méten med lékare,
kiropraktorer och rehab personal.

Det totala inledande ordervardet som samarbetet genererar ar ca 700 000 SEK. Avtalen ar
nyttjanderelaterade och tecknade pa 2 ar med ett ars automatisk forlangning. Ordervardet
forvantas stiga over tid pa samma satt som for Jojkas dvriga kunder.

“Jag tycker att det dr otroligt stimulerande att vdr tjdnst lockar kunder frgn andra branscher én de vi
traditionellt arbetar med. Det visar att vi tdnkt rétt med byggandet av var nya plattform, sdger
Rutger Lindquist, VD fér Jojka Communications AB i en inledande kommentar. Vi ser betydande
tillvixtméjligheter inom denna sektor da SMS dr otroligt effektivt och uppskattat vad gdller
pdminnelser sdger Rutger Lindquist i en avslutande kommentar.”

Genom att fokusera pa anvandarvanlighet och enkelhet i var plattform bidrar vi till att vara
kunder nar fram med sina budskap. Budskap som initierar positiva reaktioner och bygger
relationer.

Allt borjar med ett SMS som lases av 97% inom 3 minuter.

For ytterligare information kontakta:
Rutger Lindquist, VD Jojka Communication AB
rutger.lindquist@jojka.com

www.jojka.com

Om Jojka,;

Jojka ar en interaktiv kommunikationstjanst som hjalper féretag och organisationer att kommunicera
med kunder och anstéllda pa ett effektivt satt. Jojka har idag tva olika produkter: en SMS-baserad
produkt for mobil marknadsféring (Salesboost), samt en Survey produkt som hjalper féretag att ha
battre struktur pa sin eftermarknad. Jojkas intéaktsmodell bygger pa fasta abonnemangsavgifter samt
en rorlig volymsbaserad avgift. Foretaget Jojka Communications AB &r noterat pa AktieTorget och har
runt 850 aktieagare.
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