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EasyFill AB (Publ) - Informationsbrev maj 2021

Nedan féljer en kortare redovisning av pagadende kundprojekt i EasyFill-koncernen.

Affarsomrade EasyFill:

Vi har under vintern informerat om att det pagar langtgdende diskussioner med en stor nordisk
butikskedja och att de genomfért omfattande tester for att utvérdera EasyFills FIFO-lésningar.
Testerna visar upp bra siffror och kedjan ska nu fatta ett beslut om EasyFills [6sningar ska vara
obligatoriska eller frivilliga fér butikerna i det format som genomfért testerna. Besked om detta
forvantas i juni manad. Ovriga format i kedjan tar del av resultat och information och fattar
dérefter egna beslut. Vi kan &nnu inte delge namn pa kedjan eller delge de resultat som man
fatt pga det NDA avtal som vi har. Kedjan har testat TurnLoader Multideck i tre butiker och
TurnLoader Ambient i en.

Bolaget &r i slutdiskussioner med en nordisk bensinstationskedja dar EasyfFill tillsammans med
en av de ledande kyldisktillverkarna haft flera méten for att komma fram till Iampliga 16sningar
for kedjan som &r intresserade av att utrusta sina butiker med TurnLoader. Det handlar bade
om nya kyldiskar fran fabrik, och &ven eftermontering av TurnLoader i befintliga kyldiskar.
Detaljerna &r inte klara och vi har inga uppgifter om nar i tiden det kan tankas bli av och heller
inte i vilken takt man férvantar sig en utrullning. Diskussioner pagar. Dessutom pagar ytterligare
ett projekt till samma kedja med kylskdp med RotoShelf dar Enjoy Sales &r involverade fér
forsaljning av kylskapet.

Under slutet av 2019 meddelade vi att vi samarbetar med kyldisktillverkaren Carrier och att
deras intention har varit att képa in stérre volymer, lagerhalla och distribuera EasyfFills
produkter fran centralt hall. Man uppgav en inkdpsprognos som motsvarade mellan 500 och
800 set under 2020 och betydligt hogre volymer 2021. Som alla vet slog corona-pandemin till i
februari/mars 2020 vilket har medfért att volymerna inte kommit upp i den férvantade nivan.
Dock gérs det kontinuerliga inkép frémst till Norge och Tyskland.

Hittills under 2021 har Bolaget salt fér nastan exakt samma summor som gjordes under hela
2020.

| Sverige &r den ledande leverantéren av kyldiskar Arneg/Wica. De har en marknadsandel pa
omkring 80% vilket gér att ett samarbete med dem &r avgérande fér god férséljning till
butikskedjorna har. Som val &r har EasyFill ett samarbete med Armeg/Wica som blir djupare och
mer integrerat dver tid. De har redan montering av EasyfFills produkter i sin fabrik, men nu
diskuteras forbattrad logistik och néasta steg i samarbetet. Namligen att genomféra integration
av produkterna i kyldiskarna. Detta kan komma ske i etapper da det paverkar i stort sett alla
delar av produktionsapparaten.

Hittills under 2021 har Bolaget redan salt for ca 30% mer an under hela 2020.

Bolaget har lanserat en ny affarsmodell primért fér TurnLoader Ambient (butikshyllor fér icke-
kylda varor). Denna bygger pa att erbjuda utrustning som en tjanst. Sjélva hyllan &r endast
verktyget fér att utféra tjénsten; effektivare varuhantering, minskat matsvinn och ékad
forsaljning. Butikerna betalar en liten summa per dag per sektion och behéver alltsa inte fa in
det i en tight investeringsbudget utan kostnaden tas pa den operationella budgeten. Vinsten
for butiken &r minst den dubbla mot vad kostnaden &r per dag. Affarsmodellen bygger pa MRR
(Monthly Recurring Revenue) och &r en modell fér dterkommande betalning. EasyFill &ger
hyllsystemen och hanterar installation och ser till att varje installation leder till en néjd kund.
Modellen har smugits i géng frén mitten av maj och redan efter ca 10 dagar hade tre butiker
bestéllt varav en i Tyskland. Det finns en férhoppning om att denna modell ska ga att tillampa
&ven i samarbete med OEM tillverkarna av kyldiskar, men dar &r det svarare da vi &r beroende
av en annan part och det &r ett "mind shift" som maste till bdde hos séljarna och i butiksledet.
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| borjan av aret paborjade bolaget direktférsalining med egna séljare i Sverige och Tyskland.
Séljarna aker runt till butik och visar upp bolagets produkter till enskilda butiker med hjélp av
rullande showrooms i form av véara tva bilar. Méten bokas av call centers och planeras med ca
tva veckors framférhallning. Denna typ av férséljning &r i stor utstrackning att se som
marknadsféring da det synliggér EasyFills nérvaro pa marknaden, men vi tror dven starkt pa
modellen fér faktisk férséljning, framst tack vare den nya affarsmodellen med férséljning av
hyllan som en tjanst dar investeringshindret elimineras. Nagot som annars dykt upp som en
begrénsning, da det ska vara ratt timing och finnas avsatt budget fér ett investera i ny
utrustning.

USA: Denna stora marknad h&grar vid horisonten och samtliga i Bolaget var évertygade om att
vi skulle ha pabarjat I6pande leveranser till den kedja som vi hénvisade till via PM i februari.
Tyvérr har vi inte ndgon ny information. Ingen utrullning har pabérjats, men trots detta &r
tongangarna fortsatt positiva och vi har en hoppfull syn pa framtida leveranser och teamet i
USA arbetar dagligen med att sténga de olika pagdende affarsméjligheterna. Moderbolagets
ledning och styrelse har fullt fértroende fér teamet i USA och vi tror alltjamt att det kommer
att bli leveranser i stor skala i USA.

Walmart (Superama) fortsatter en utrullning i Mexico, om &n i lugn takt. EasyFill har skickat en
container till Mexico i mitten pa maj och installationer sker I6pande, med ca 4 butiker per gang.
Superama &r ett varumarke i Mexico som drivs till 100% av Walmart i USA och var férhoppning
&r att det ska ge ringar pa vattnet in pa den nordamerikanska marknaden.

Som vi tidigare meddelat har Ambev i Brasilien uttryckt intresse fér MaxLoad-kylskdpen med
RotoShelf och inom de kommande veckorna kommer en container att skickas till Brasilien dar
kylskapen och RotoShelf ska utvarderas. Testet genomférs med varumérket Budweiser som &r
ett av ca 200 varumarken som &gs av Ambev. Man kommer att méata férsaljning och
pafyliningstid etc bade fére och efter installation av de nya kylskdpen.

Corona-situationen har kraftigt paverkat ekonomin i Sydafrika, fran en dalig, till en &nnu sémre
niva. Landet har i princip varit helt nedstéangt och det har varit néra pa oméjligt att fa ndgon att
gdra nagra investeringar som inte handlat om handhygien eller andra smittoférhindrande
atgérder. Dock har situation |attat de senaste veckorna och introduktionen av den nya
afféarsmodellen verkar vara precis det som behdvs i och med att butikerna/kedjorna inte
behdver investera for att kunna dra nytta av systemens férdelar. Steve English, var VD i
Sydafrika, har flera intressanta 6ppningar som han bearbetar och vi hoppas kunna lémna goda
nyheter inom kort.

Affarsomrade EBECO

Ebeco har, som vi namnt i Q1 rapporten lyckats dterhamta ett negativt férsta kvartal och i stor
utstrackning beror detta pa hur leveranserna till Pongratz genomférts 2020, kontra 2021.
Omséttningsmassigt ligger Ebeco, efter april, lika med 2021 och andas optimism gallande

produktion och leveranser framat. Man har redan nu tagit emot ordrar fér leveranser hésten
2021 till ett véarde av ca 4 000 KSEK

MobiHeat &r den andra av Ebecos stérre kunder och vi har tidigare meddelat att det handlar
om specialvagnar fér mobila vérmecentraler. Antalet enheter &r relativt & men priset per styck
&r forhallandevis hogt. Hittills 2021 har Ebeco tagit emot ordrar till ett ordervérde pa ca 3 500
KSEK varav hélften ska levereras under andra halvan av aret. Férutom dessa utvecklas
ytterligare en ny stérre version fér MobiHeat dar preliminar information pekar pa férséljning pa
ca 4 000 KSEK arligen. Produktion och leveranser av denna nya vagn beréknas ske i
november/december under férutséttning att prototyperna godkénns.

Affarsomrade Enjoy Sales

| likhet med Ebeco har Enjoy lyckats lyfta férsaljningen och gjort en finfin aterhdmtning vilket
gor att man nu é&r tillbaka pa 2020 ars niva i omsattning. Detta &r anméarkningsvart med tanke
pa svarigheter med leveranser fran Kina dar flertalet av kylskdpsmodellerna tillverkas. Dock har
teamet lyckats kompensera detta med modeller tillverkade i Europa och Ryssland och pa detta
satt lunnat leverera till kunder nar bolagets konkurrenter statt utan lager. Som némns ovan &r
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Enjoy inblandade i diskussioner géllande leveranser av kylskdp med RotoShelf till en nordisk
drivmedelskedja, och kedjan ska nu utvéardera kylmodellerna innan ett slutligt beslut tas.

Enjoy har &ven lyckats teckna avtal med den svenska grenen av varldens stérsta
l&skedryckstillverkare och leveranser av frémst backbar (under bank)-kylskap vantas starta
inom nagra fa veckor.

Ovrigt

Det &r frustrerande att inte vi lyckats f& koncernen att prestera ett positivt resultat men vi
upplever att det blaser férandringens vindar. Den nya affarsmodellen ar ett paradigmskifte och
vi fokuserar stenhart pa att fa den att lyfta. Vara medarbetare har verkligen knutit néven och
det &r gladjande att se engagemanget och drivet pa alla olika nivaer och allas insats ska inte
underskattas. Inférandet av ett agilt arbetssatt med regelbundna informationsméten och stort
utrymme fér sjélvledarskap och egna initiativ i kombination med en tydlig riktning kommer att
ge oss alla den framgang som vi alla fortjanar — det &r vi sékra pa.

For mer information kontakta:

Jens Lidén
Marknadschef/tf VD
jens.liden@easyfill.se
070-660 58 82

www.easyfill.se
www.easvfillcorporate.com
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