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Nyhetsbrev november 2020

| nedanstdende nyhetsbrev informeras om diverse pagaende projekt och
intressanta referenser samt nya och pagaende affarer. Idag den 3 november
2020 mellan 18.00-20.00 kommer EasyFill halla ett digitalt informationsméte
fér nuvarande och blivande aktiedgare, for att kunna informera fritt publicerar
vi darfér detta nyhetsbrev.

EasyFill 8r som de flesta av er ett féretag med verksamhet runt om i vérlden, vissa delar i
dagens informationsmdte kommer ske péd engelska:

Foljande personer kommer att presentera information pd dagens digitala mote:

Jens Lidén marknadsdirektér = moderator for motet.

Hakan Sjolander VD inleder och ger en kort information om bolaget.

Oliver Eischeid forsaljningsdirektér (allt utom Nord och Sydamerika),
marknadspresentation pé engelska.

Craig Nickell VD EasyFill USA, marknadspresentation pa engelska.

Tommy Seger férsaljningschef Norden, marknadspresentation.

Peter Boda Teknisk direktor EasyFill (Ebeco) Slovakien, produktutveckling hur gar det till
(engelska).

Efter varje presentation &r det fritt for dhérama att stélla frdgor som kommer att
besvaras om de inte &r av karaktaren att svaren maste pressmeddelas innan de kan
avges. (i inbjudan finns information om hur detta gar till)

Visst har den radande pandemin péverkat oss. Det gar inte att férneka. Manga &ar de
affarer som blivit utdragna, férsenade och uppskjutna. Vissa av véra befintliga kunder har
paverkats kraftigt vilket medfért att var férsalining till dem bromsat in. Stoppade
nyinvesteringar, inkdpsstopp mm paverkar sjélvklart dven oss. En mer utférlig beskrivning
av ndgra av dessa féljer ldngre ner i texten. Trots detta har vi &ven ménga ljusglimtar och
positiva signaler som gér att vi har en fortsatt tro pad gynnsam utveckling fér EasyFill och
véra produkter.

S& hér inledningsvis vill vi dven sl& ett slag fér vara kanaler i Sociala medier. Félj oss
garna for att ta del av den senaste informationen och aktuella handelser.

Vi finns péa:

LinkedIn (www linkedin.com/company/easyfill-ab)
Facebook (www.facebook.com/EasyfillAB)
Youtube (www.youtube.com/c/EasyFill)

Om vi inleder med det mest negativa s& kan vi konstatera att tva av vdra mest ldngvariga
samarbetspartners har genomgatt tuffa tider under 2020 vilket &ven paverkat oss pd
EasyFill. Frigoglass, som i manga &r varit var stérsta enskilda kund har under 2020 i
princip inte gjort nagra inkdp och detsamma géller Klimasan. Dessa tva kunder har alltsa
gatt frén att vara de med hdgst omsattning, till att nu omséatta narmast noll. En mycket
trakig men forstaelig utveckling med tanke pé att deras kunder (de stora tillverkarma av
léskedryck i vérlden) i princip helt stoppat inkopen av kommersiella kylskdp under


http://www.linkedin.com/company/easyfill-ab
http://www.facebook.com/EasyfillAB
http://www.youtube.com/c/EasyFill

ceasyy/il/

pandemin. Vi tror och hoppas dock pa att de ska ateruppta sina inkép nér pandemin
l&ttar och slutkunderna ater placerar ut nya kylskdp pd@ marknaden.

Trots tappet till dessa bada fdretag kommer EasyFill-koncernen att bibehélla den totala
omsattningen jamfort med féregdende &r. Som det ser ut per 30/10 &r affarsomradet for
hyllsystem + 64%, trailers - 5% och Enjoy Sales - 20%. Alltsd ingen tillvéxt men heller
ingen omsattningsminskning och ungefarligen samma resultat pa sista raden.
Anledningen till omsattningsdkningen péa EasyFill beror till stor del pa forséljning till
Penny i Tyskland och férséljningsékning av TurnLoader och RotoShelf till andra kunder
runt om i Europa.

Aterforsaljare

Tydligt &r att de aterférsaljare vi har idag har lagt ner mycket kraft pa att marknadsféra
och sélja EasyFills produkter pd marknaden. Dock kan vi konstatera att vi inte nar
Europas stérsta marknader i den omfattning som vi hade hoppats pé och Bolaget arbetar
nu med olika satt for att satta tydligare forséljningsfokus pa dessa nyckelmarknader. |
korta drag handlar det om insatser i Tyskland, Frankrike, Spanien, Italien och, i viss
utstrackning, England.

Vi vill aven lyfta fram en ny aterférsaljare dar vi ser stor potential och det galler foretaget
Visual minds i Israel. EasyFill arbetade tidigare med en annan partner i Israel dar skifte i
&garférhallanden gjort att samarbetet avslutats. Visual minds har ca 40 &rs erfarenhet av
forséljning av utrustning och tillbehdr till livsmedelsbutiker och vi pd EasyFill &r glada att
ha Visual minds med ombord pa resan och har stora férhoppningar pd god
forsaljningstillvaxt under de kommande aren.

OEM (tillverkare av kyldiskar, kylskap och butiksinredning)

Vi har ménga ganger utnamnt denna kundkategori som en viktig nyckel till framgéng fér
bolagets produkter. Detta 8r mer sant nu &n ndgonsin. De stora volymerna kommer att
komma via samarbeten med dessa nyckelleverantérer till butikskedjor som i princip alltid
&r med vid nybyggnationer och renoveringar av butiker, tillféllen da introduktion av
EasyFills produkter &r som enklast.

Vi har tidigare meddelat att avtal med Carrier i Europa &r under férhandling och detta
har nu skrivits under. Avsikten &r att samtliga ordrar frén Carriers olika marknader ska ga
till Carrier centralt och de ska i sin tur géra inkép, lagerhalla och distribuera. Vi pa
EasyFill &r 6vertygade om att centraliserade inkdp &r rétt vég att ga i langden och att
eventuella inkdrningsproblem kommer att vara snabbt avklarade.

Bolagets spanska samarbetspartner Exkal som ar en av de stora tillverkarna av kyldiskar i
Europa, startade i januari upp Europas stérsta/modernaste fabrik i Pamplona i Spanien.
Bolaget levererar sina kyldiskar till flera stora marknader i Europa samt en viss del i
Sydamerika. Under 2019 och 2020 har Exkal levererat kyldiskar med RotoShelf till den
spanska butikskedjan Mercadona, ordern géller till ca 1600 butiker éver 4 ar (i dagslaget
ar ca 50% levererat). Exkal tar nu nésta steg i samarbetet genom att integrera
TurnLoader i sina kyldiskar pd samma satt som de gjort med RotoShelf, allt med sikte pd
alla marknader man jobbar pa. Exkal jobbar hart med att sékra ytterligare utrullning av
EasyFills produkter da de, precis som vi, tror att produkterna kommer vara standard i
framtiden.

Kyldisktillverkaren Viessmann har under hésten testat Turnloader med avsikten att
erbjuda denna direkt frén fabrik. Utfallet av testen har varit mycket tillfredstéllande och
man planerar nu fér nésta steg. Viessmann &r en av véra samarbetspartners i pdgdende
tester i Norden. Se mer under rubriken Intressanta leads (pdgéende affarer)
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EasyFill Mechandising Solutions, i dagligt tal EMS (Nordamerika)

EasyFills amerikanska verksamhet bedrivs sedan juni ménad i bolaget EasyFill
Mechandising Solutions (EMS). Kvarvarande lager frén Marco Company har tagits dver
och lagerférs nu i egna lokaler i Fort Worth, Texas. Bolaget drivs av Marco Companys
tidigare VD, Craig Nickell och tillsammans med flertalet av hans tidigare saljkollegor sa
har man kraftigt marknadsfért EasyFills produkter och ambitionen och férhoppningarna
spar en spannande framtid p& de amerikanska marknaderna. EMS har till dags dato
genomfort installationer hos nedanstdende butikskedjor; Stop and Shop, Albertsons,
HEB, Wakefern och Walmart Mexico (i samarbete med Domotech). Coronaviruset har
enligt var man i Mexico slagit hart varfor de tester som gjorts &r nertonade frén kunden.

For narvarande budgeteras det fér leveranser i storleksordningen en 40" container per
manad dvs ca 1000 - 1500 set TurnLoader under 2021 vilket ger en ansenlig omsé&ttning.
Forsaljningsbudgeten 2021 i USA uppgar till 2 miljoner US dollar = ca 18 miljoner sek,
observera att dessa siffror &r tagna ur den férséljningsbudget som Craig Nickell EasyFills
VD I USA presenterat for bolagets ledningsgrupp, om detta &r realistiskt, optimistiskt
eller i underkant kommer vi att bli varse inom kort, men klart &r att det &r en rejal skillnad
frén tidigare och att det finns betydligt mer substans bakom siffrorna. Viktigt att
poangtera ar att saljkdren for EasyFill i USA jobbar enbart pé provision sa utan férsaljning
ingen 6n.

Intressanta leads

Tack vare vinsten i "Zu Gut Fur Die Tonne" (for bra fér soptunnan) i Tyskland har bolaget
kommit i kontakt med Food tech Campus, Ett bolag som ingér i EDEKA koncernen. |
deras regi har EasyFill GmbH bland annat fatt majlighet att delta i rundabordssamtal och
pitchar mot butiker. Food tech campus som saledes dgs av Edeka koncernen vill i nésta
skede kunna erbjuda EasyFills produkter till EDEKAs butiker och om det blir affar vill man
erhdlla en provision. EasyFill GmbH skulle i det laget genomféra den faktiska
forsaljningen som Food tech Campus férmedlar.

EasyFill har tecknat ett NDA (Non Disclosure Agreement) med en ledande nordisk
livsmedelsbutikskedja fér utvardering av bolagets produkter. Féretagsledningen har
sdledes auktoriserat en total genomgang och just nu pagar matningar av férséljning,
pafyliningstid och matsvinn fér att rattvisande data ska kunna presenteras efter testet.
Vi kan idag inte g& ut med namn, omfattning eller andra detaljer géllande detta, men s&
snart vi kan kommer vi att meddela mer.

Utdver detta pdgar utvarderingar och diskussioner pa hégsta niva med ytterligare tva
butikskedjor pd den norska marknaden dér EasyFill har ett néra samarbete med
Viessmann i de pdgdende testerna.

Produkter

Som vi tidigare némnt utvecklades en ny 13sning fér butikshyllor som lanserades vid
EuroShop i slutet av februari - TurnLoader Ambient. Produkten som visades upp var en
prototyp men funktionsmassigt val fungerande. Efter introduktionen i februari har
utvecklingsteamet putsat pa detaljerna och finslipat funktioner och lésningar och inom
nagra f& veckor kommer den férsta installationen att genomféras for att utvéardera
TurnLoader Ambient i drift i butik. Detta kommer att ske i Tyskland och &r ett
sanktionerat test hos butikskedjan EDEKA i Tyskland. Nar klartecken ges kommer
eventuella justeringar att genomféras och dérefter kan produkten gé i massproduktion i
flertalet storlekar. Testet i Tyskland galler sektioner i 1250mm bredd och nér dessa é&r
genomférda &r det forhallandevis enkelt att anpassa TurnLoader Ambient till andra
storlekar. P& den europeiska marknaden finns féljande standardbredder péa butikshyllor
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och dessa maste vi ta hansyn till: 900mm (Norden), 1000mm (Tyskland, BeNelux mfl),
1250mm (Tyskland).

Att ta TurnLoader Ambient ut pa marknaden &r nésta steg och befintliga aterférséljare
och OEM-tillverkare saknar ratt profil och erfarenheter. Darfor pagér ett intensivt arbete
att finna relevanta distributérer av TurnLoader Ambient och samarbeten och integration
diskuteras just nu med bland andra Wanzl, Umdasch och Storebest. Samtliga stora
leverantérer till butikskedjor framst i och runt Tyskland men diskussioner pagar &ven fér
de nordiska marknaderna.

Marknad

Vi har startat upp ett samarbete med en tysk journalist med flerarig erfarenhet fran
branschen, dar syftet &r att dka exponering och bygga varumarket och i férlangningen
generera leads (affarer). Material som produceras ska dversattas och spridas
internationellt och vi bygger en uttalad mediaplan som i kombination med
marknadsaktivitetsplan ska forma arbetet 2021 initialt och framat.

Utifran vinsten av "Zu Gut Fir Die Tonne" (fér bra for soptunnan) i Tyskland har bolaget
fatt en hel del exponering i branschmedia. Framst i Tyskland men &ven i de nordiska
lénderna. Det har varit TV-inslag, artiklar och intervjuer. Denna typ av omnamnanden &r
viktiga och detta tillsammans med goda, uttalade referenser fran véra kunder glédder oss
mycket. Vi har for vana att dela denna typ av information via vara sociala medier sa vi ber
er igen att folja oss i vara officiella kanaler och gilla och dela g&ma véra inlagg fér stérre
spridning.

Vi finns pé:

LinkedIn (www.linkedin.com/company/easyfill-ab)
Facebook (www.facebook.com/EasyfillAB)
Youtube (www.youtube.com/c/EasyFill)

Produktion

Att producera férhallandevis stora volymer av hyllsystem och uppna olika
stordriftsférdelar &r nyckeln for l6nsamhet i Ebeco och i férlangningen EasyfFill-
koncernen. Vi har tidigare pratat om att flytta produktion till Kina, mycket p& grund av de
goda kontakter som Craig Nickell (EasyFills VD i USA) har med Marco Companys tidigare
fabrik d&r, samt den stora produktionskapacitet som finns dar. Trots goda vitsord och
forhallandevis hég produktionskvalitet har styrelse och ledning beslutat att inte légga
produktion i Kina utan behélla den i Nizna och darutdver arbeta for att optimera floden,
produktionsmetoder och produktdesign. Fér att genomlysa fabriken har bolaget anlitat
Nordisk Industrioptimering (NIO) i Skévde som bland andra tidigare arbetat med Volvo.
Att flytta produktionen till Kina skulle bland annat medféra att det paslag som fabriken
har som egen p/l-enhet férsvinner vilket skulle medféra férsémrad marginal fér koncernen
i stort. Det finns &ven en politisk aspekt i beslutet att inte flytta produktionen och att
vara beroende av subventionerade priser pa bl.a. stdl och EasyFill vill sta fér en
l&ngsiktigt hallbar utveckling i alla led vilket inte produktion i Kina &r enligt Bolagets
perspektiv.

For nérvarande &r inte produktionen i Nizna en flaskhals utan fabriken kan tillgodose
efterfrédgan bade pa hyllsystem och sldpvagnar. Nar efterfragan pa hyllsystem dkar som
vi planerar kan produktionen av slépvagnar minskas till férman for hyllsystem och vi ser
framfor oss en framtid dar vi inte langre tillverkar sl&pvagnar utan har en effektiv
produktion av hyllsystem.

VD kommentar
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| ett nyhetsbrev som detta skulle vi kunna informera om massor av saker hur vi jobbar,
nya kunder, avtal vi skrivit pd 0.s.v. men méanga saker &r i sin linda och skapar enbart
foljidfragor.

Efter EuroShop i Dusseldorf har ménga nya kunder kontaktat oss och efter semestern
2020 har jag skrivit pd sex stycken NDA avtal med tillverkare av kyldiskar dér dessa
avser att ta in EasyFills produkter som tillval i sitt produktsortiment.

Det som sker nu nér EasyFills TurnLoader och RotoShelf kommer ut i butikerna fran flera
olika tillverkare och d& "tvingas" ocksa de tillverkare som inte har tagit in vara produkter i
sitt sortiment att géra det ocksa.

Tester fran runt om i varlden visar att TurnLoader i en kyldisk minskar matsvinnet med
upp till 40% pa mejeriprodukter, minskad pafyliningstid med 50% samt en 6kad
forsaljning pa i snitt 15% gor att en investering i TurnLoader &r dterbetald pa 5-10
manader (beroende pa ldnekostnad i landet) Utifrén dessa fakta siffror EasyFill har
erhallit har vi tagit fram en ROl kalkylator dér handlaren eller butikskedjan skriver in sina
egna siffror och far da fram véldigt enkelt hur mycket pengar per &r som sparas i butiken
nér man investerar i en TurnLoader. Kalkylatorn &r det enskilt basta verktyget som véara
séljare runt om i vérlden anvéander fér att skapa affarer.
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Hakan Sjoélander
VD/CEO



