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Sollentuna 2020-02-20

Rapport fran styrelsen om EuroShop 20 februari 2020.

Nedan féljer ett uttalande fran bolagets styrelse géllande den pagaende
branschméssan Euroshop dar EasyFill stéller ut bolagets produkter.

"Torbjérn Pettersson och jag har varit p&d massan i Dusseldorf i 3 dagar, fran séndag
den 16e till tisdag den 18e. Vara intryck &r i korthet dessa,;

Stort intresse, sjalv har jag (Richard) talat med butikségare, butiksinredare och
tillverkare frédn Ecuador, Chile, Mongoliet, Réunion, Bhutan, Thailand. Halsat pa folk
fran Israel, Mexico, Japan, Turkiet. Detta férutom européer och amerikaner. Fa kineser
&r pd plats dock... sa visst mérktes "Corona" pa det sattet, samt ett visst bortfall av
amerikaner. En kund jag talade med, var en fransos med 5-600 butiker i Frankrike som
var mycket intresserad, bérjade genast pruta. Bara ett exempel.

EFs produkter &r latta och roliga att dema - bara att svinga ut hyllan, l&ta den rotera
och lata produkten glida ner bakifran infér besdkarens dgon, 1ata framférallt tjejerna
sjélva fa rotera hyllan. Vacker glada och intresserade miner hos alla. Férdelarna med
vart system blir uppenbara i betraktarens 6ga, det riktigt syns hur polletten trillar ner.
Priset frégar manga efter. Onekligen en képsignal... D& gér man till det inre av
montern till EFs stora skérm och ber besékaren sjalv ange ndgra parametrar sa raknar
den ut payoff tid och investering, i realtid. Denna kalkyl finns pd hemsidan, bara att
prova sjalv (roi.easyfill.se). | 9 fall av 10 hamnar payoff tiden pé en EF investering pa 6-
8 ménader, med 'vést-léner'. Aven nér I6nen &r s& 1&g som €2 i timmen (Turkiet)
hamnar man pa 12-15 manader.

Den stora utmaningen efterdt blir férstas att hantera alla férfrégningar, och att séga
nej. Manga avldgsna lander kan EF inte hantera, det blir for plottrigt och fér sma
volymer. Matten &r ocksa i manga fall annorlunda. Vi kan inte tillgodose alla, vi maste
standardisera. Halla oss till en storlek pd TurnLoader t ex, 125 cm bredd.

Nastan hela firman var dér, pojkarna var pa alerten hela tiden i vackra (n3ja..) orangea
piké tréjor med EFs logga pé brostet med 'CREW' pa ryggen. Nog syntes vi alltid! (Se
bifogad bild)

Véra roterande hyllor fanns ocksd hos 10-11 andra utstéllare sdsom Husky, KMW och
Viessmann. Den tyska modellen att upptréda i en monter &r dock mer reserverad én
var frejdiga svenska dppenhet dar vi approcherar och tilltalar alla, och bjuder in alla
som kommer férbi. | en tysk monter gér man inte in och snurrar vara hyllor ostraffat,
det var jag sjalv med om.... En besékare hos oss pédpekade att kunderna &r pa
tillverkarna och frégar efter véra hyllor, hade han hért. 'Jasd, har ni inte snurrhyllor, d&
gaér jag till tillverkare X som har det'. Tillverkarna konkurrensutséatts, menade han. S&
var det inte fér 3 &r sedan, pa férra Euroshop.

Sammantaget var det bade kul och positivt. P& kvallen var det trevligt att alla
tillsammans kunde koppla av med en 'Kélsch' med bratwurst och sauerkraut. Sakert
kommer ordrar komma ut av det har men jag avundas inte vara pojkar och flickor att
ta hand om alla seridsa leads. Det blir mer &n heltid en god stund framéver.”
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