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Dell panostaa kanavaan seka palkitsee kanavakumppaneitaan yhteisestd menestyksesta

o Data Group on valittu vuoden Dell-kumppaniksi Suomessa.
o Suomessa Dellin jélleenmyyntiverkosto vahvistuu G30-ketjun saavuttaessa ylimmén Dell-kumppanistatuksen.
o Dell vahvistaa Suomessa kumppaniverkostoaan verkkoratkaisujen osalta.

Kuva: Data Groupin Gdran Sjéblom (2. rivissé, 2. vasemmalta) vastaanotti tunnustuksen Wienissé.

Dell on nimennyt tietotekniikan jalleenmyyntiketju Data Groupin wuoden Dell-kumppaniksi Suomessa. Tunnustus jaettiin Dell PartnerDirect Solutions -
konferenssissa Wienissé keskiviikkona 4.11.

Valintaan vaikutti Data Groupin kyky kasvattaa liiketoimintaa haastavasta markkinatilanteesta huolimatta seka se, etta yhtio on erityisesti nostanut Dellin
konesaliratkaisut keskioon. Dell on tavoittanut pienet ja keskisuuret yritysasiakkaat tehokkaasti valtakunnallisen Data Group -ketjun awlla. Dell alaitti
kanavaliiketoimintansa Suomessa wonna 2009 yhteistydssa juuri Data Groupin kanssa. Data Groupin Dell-myynti on siita I8htien kasvanut wiosittain
merkittévasti. Data Group on Dellin Premier-kumppani ja yksi suurimmista Dell-tuotteiden jalleenmyyjista Pohjoismaissa. Dell on merkittéva pdémies Data
Groupille, ketju kayttaa myds Dellin ratkaisuja omassa konesalissaan.

"Olemme iloisia tunnustuksesta! Liiketoimintamme on vahvistunut siit& I&htien kun aloitimme yhteistyén, ja Dell on tukenut meité alusta asti. Vuoden
kumppani -nimitys tulee hyvan wioden paatteeksi ja odotamme kaswn jatkuvan wionna 2016", sanoo Data Groupin hallituksen jasen Goéran Sjéblom.
Suomalainen G30-ketju saavutti korkeimman Dell-kumppanuustason

Suomessa Dellin jalleenmyynti vahvistuu kun ICT-palveluyritysketju G30 saawitti ylimman Premier-tason Dellin kumppaniohjelmassa. G30-ketjulta
suomalaiset yritysasiakkaat saavat paatelaite- ja konesaliratkaisut 1&helta ja paikallisesti.

"Dellin ylimmalle kumppanuustasolle nouseminen on palkinto meidan pitkdan jatkuneesta hedelméllisesta yhteistydstd. Kumppanuustasomme on myds
asiakkaille oiva osoitus G30—ketjun sertifioiduista asiantuntijoista ja kywysta tarjota seka toimittaa Dell-tuotteita korkealaatuisella ammattitaidolla
paatelaitteista konesaliratkaisuihin”, toteaa G30-ketjun toimitusjohtaja Erkki Mattsson.

Dell tukee kumppaneitaan kolmiportaisella PartnerDirect-ohjelmalla, jossa on kolme tasoa: Registered (18ht6taso), Preferred sekd Premier (ylin taso).
Ohjelman puitteissa jarjestetdan muun muassa myynnillisia ja teknisia koulutuksia.

Dell vahvistaa Suomessa kumppaniverkostoaan verkkoratkaisujen osalta

Dell jatkaa kumppaniverkostonsa vahvistamista Suomessa, panostaen erityisesti verkkokumppaneihin.

"Dell on tulossa wimakkaasti verkkomarkkinaille. Kaswumme on ollut erityisen vahvaa kuluneen wioden aikana. Tuotevalikoimastamme 16ytyy niin
tyéryhma-, talo- kuin konesaliverkot. Vahvistamme yhteisty6ta nykyisen kumppaniverkoston kanssa ja haemme uusia kumppanuuksia tukemaan kaswa”,
toteaa Dellin kanavaliiketoiminnasta vastaava johtaja Juha-Pekka Vaanénen.

Dellin panostukset verkkoratkaisuihin ovat osa yhtion viime wiosina toteuttamaa strategiaa, jossa Dell ratkaisee asiakkaiden [T-tarpeet kokonaisvaltaisesti



yhteisty6ssé kumppaniverkostonsa kanssa.
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