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SKFs kapitalmarknadsdag - ger djupare kunskap om
SKFs verksamhet

Goteborg, 11 september, 2014: Syftet med SKFs kapitalmarknadsdag i London den 10
september var att ge investerare och analytiker en méjlighet till djupare forstaelse av
SKFs verksambhet.

Tom Johnstone, SKFs vd och koncernchef sammanfattade dagen: “Det har varit en
dynamisk och intensiv kapitalmarknadsdag. Vi tog tillfallet att fordjupa oss inom en rad
olika omraden av verksamheten och da speciellt i hur vi optimerar vara kunders
maskinutrustningar éver hela livscykeln. Vi tittade &ven narmare p& de prioriteringar
och atgarder vi genomfor for att na vara finansiella mal. Jag vill tacka alla for det stora
intresset som ni visat for SKF.”

SKF gav olika exempel pa hur kunder kan dra nytta av SKFs sétt att arbeta med
livscykelhantering. Ett av exemplen kom fran cementindustrin, dér en slutanvéndare
hade problem med vibrationer i en maskin. Efter att ha lokaliserat grundorsaken till
problemet, konstruerade SKF en kundanpassad l6sning. Lésningen implementerades
sedan hos tillverkaren, vilket senare ocksa bidrog till ytterligare affarer for SKF.

En av SKFs kunder, gruvféretaget RWE Power, var pd plats och berattade varfér de har
valt SKF som strategisk samarbetspartner. Dr.-Ing. Bruno van den Heuvel: “"SKF har
inte bara produkter, servicenivaer och leveranser av hdg kvalitet utan dven stor
kunskap inom lagersystem och djup kunskap om vara maskiner och specifika
driftsférhallanden.”

I enlighet med féretagets strategin om att utdka serviceverksamheten savél organiskt
som med hjalp av férvarv, meddelade SKF férvérv av tva nya foretag. Det ar svenska
teknikforetaget GLOi och nordamerikanska Hofmann Engineering North America,
specialist inom ingenjorstjanster, som ligger i Kanada.

SKFs utveckling inom marknaden for férnybar energi presenterades. Fokus var pa
vindkraftsindustrin och dess vdxande eftermarknad. SKF &r en trendsattare genom sin
utveckling av tillstdndsévervakning, SKF WindCon, lager fér huvudaxlar, SKF Nautilus,
och kvalitetsstandard ,SKF Wind Industry Quality Standard, som sakerstaller
gemensamma standarder och sparbarhet hos kritiska komponenter. SKF férser dven
den vaxande eftermarknaden med reservdelar och har utvecklat en stark position pa
marknaden. Inom smoérjsystem 18g fokus pa automatiska system dar det finns en stor
affars- och miljomassig potential. Automatiska smoérjsystem anvander 30% mindre fett
an de med manuella system och eftersom endast 20 % av alla smoérjningspunkter idag
ar automatiserade, finns det stora miljéférdelar och affarsmaéjligheter.

SKFs positiva utveckling i Asien lyftes, da speciellt Kina dar SKF har en stark
produktportfdlj och en ledande position i utvalda marknadssegment. Vi talade dven om
SKFs starka tillvaxt och vaxande globala tackning vad galler féretagets sekundara
varumarken.
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Under forra arets kapitalmarknadsdag pratade vi om de manga order vi fatt fran
fordonskunder. Leveranserna till ndgra av dessa har nu pabérjats. Ett antal
kundutldtanden visades under dagen fran bland annat Volvo Cars, Geely, Great Wall,
Dongfeng och Hyundai. SKF har utvecklat en rad strategiska partnerskap pa
fordonsmarknaden, ett exempel ar Great Wall i Kina. Avtalet kommer att ge SKF
modjlighet att, som huvudleverantor, vara involverad tidigt i utvecklingsfasen. Detta ger
SKF méjlighet till 13ngsiktiga affarséverenskommelser gallande nya plattformar.

SKF bekréftade sina Iangsiktiga finansiella mal och visade en bro med de komponenter
som kan leda foretaget till en rérelsemarginal pd nivan 15%. Det visades &ven hur
avkastningen pa sysselsatt kapital pa 27 % kan uppnas till 2017. Detta skulle frigéra
kapital pd ca 3 miljarder kronor.

SKFs program for att minska foretagets arliga kostnader med 3 miljarder kronor till
slutet av 2015 diskuterades och olika exempel pa genomférda kostnadsbesparingar
presenterades. Betydande minskningar av inkdpskostnaderna har genomférts genom en
central inkdpsorganisation, konsolidering av leverantérsbasen och genom att inféra
basta méjliga inképsrutiner sa som t.ex. strategiska inkép och integrerade
kostnadsreduceringsprogram. Antalet leverantérer av direkt material har minskat frn 6
000 under 2012 till runt 4 000 under 2014 med malet att nd runt 2 000 under 2016. Vi
visade aven hur totalkostnaden for smoérjmedel har minskat med 15% och kostnaden
for plast- och wellpappférpackningar med 10%.

Utstalining

Ett flertal utstédliningsomraden fanns tillgangliga under dagen fér att ge besdkarna
tillfalle att fordjupa sig i SKF som foretag. Huvudfokus 18g pa SKFs Idsningar inom
anlaggningsoptimering. Utstallningen innehdll en rad lésningar inom
tiIIst%ndsc’jvervakning, inklusive SKFs online- och offline I6sningar och tjanster for
fjarrdiagnostisk samt de senaste mobila I6sningarna. En av utstallningens hdjdpunkter
var SKFs senaste banbrytande teknologi SKF Insight®. Aven produkter och Iésningar till
vindkraftsindustrin, smoérjsystem och fordonseftermarknaden presenterades.

Dagen filmades i sin helhet och kommer att finnas tillgdnglig pa SKFs hemsida.

Aktiebolaget SKF
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SKF &r en av vdrldens ledande leverantérer av rullningslager, tdtningar, mekatronik, service och
smérjsystem. Serviceerbjudandet omfattar tjénster s§som teknisk support, underh8llsservice,
tillst8ndsévervakning, tekniska konsulttjdnster och utbildning. SKF &r representerat i fler &n 130 lénder
och har 8terférséljare p8 cirka 15 000 platser vérlden éver. Férséljningen 2013 uppgick till 63 597
miljoner kronor och antalet anstéllda var 48 401. www.skf.com

® SKF ér ett registrerat varumérke som ags av SKF-koncernen.
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