KVARTALSREDOGORELSE NET TRADING GROUP NTG AB (publ) JANUARI - MARS 2017

Férsta kvartalet: januari — mars

2017 2016
Nettoomsattning TSEK 5550 1291
Rorelseresultat TSEK 117 -503
Resultat efter finansnetto 116 -502

Sammanfattning av NTG for forsta kvartalet 2017 (jamfort med samma period foregaende ar)

- Nettoomsattningen 6kade med 330 % till 5 550 TSEK (1 291 TSEK)
- Rorelseresultatet 6kade till 117 TSEK (-503 TSEK)
- NTG overtraffade forsaljningsbudgeten med 29 %

Viktiga hdndelser under perioden

- Stor medial uppmaérksamhet pa nagra av Norges storsta nyhetssajter

- Nya kanda norska varumarken fran bl.a Orkla (Nidar) och Freia adderas till NTGs sortiment
- Okad marknadsféringssatsning med intensifierat fokus pa sociala medier

- Test av nya produktkategorier: Hund- och kattmat samt partyprodukter

- Utvéardering av geografisk expansion till nya marknader

VD Morten Hansson kommenterar det forsta kvartalet

“—Under drets forsta kvartal 6kade NTG bade omsdttningen och resultatet kraftigt. Var omsdttning slutade pa
dryga 5 550 TSEK fér det forsta kvartalet 2017 gentemot 1 291 TSEK samma period férra dret. Vi kan éven
presentera ett positivt rérelseresultat fér perioden trots den starka tillvixten vilket stdrker var 6vertygelse att vi
har hittat rétt modell for att ng ut till vara kunder och bibehdlla en stark konverteringsgrad samt en h6ég grad
dterkommande kunder. Kvartalet har préglats mycket av listningsprocessen pad NGM, ddr NTG har genomfért
en roadshow runt om i Sverige. Vi dr ddrfér riktigt néjda med att vi det férsta kvartalet lyckas sla var
omsdttningsbudget med 29 %. Vi ser mycket fram emot att fortsétta var starka tillvéixt, nu som ett noterat
bolag”, sdger VD Morten Hansson.

Viktiga hindelser efter periodens utgang

NTG har ingatt ett avtal med Schibsteds-dgda Let’s Deal och startat igdng en kampanj den 31 maj dar maxGodis
produkter blir marknadsférda pa Schibsteds sajter.

NTG blir godkanda for listning pa NGM Nordic MTF med forsta handelsdag 7 juni 2017. Aktien gar under
kortnamnet NTGR MTF.

VD Morten Hansson

”— Vivdrderar potentialen for avtalet till stor. Vi fGr genom avtalet med Let’s Deal méjlighet att marknadsféra
vart varumdrke i Schibsteds kanaler. Tack vare deras breda digitala medier kommer detta ge oss stor
exponering mot helt ritt malgrupp. Let’s Deal’s kunder dr ju likt vdra kunder vildigt intresserade av att géra bra
kdp och schyssta deals, sa vi dr évertygade om att det hdr avtalet kommer passa oss bra. Vi tror att avtalet
kommer att ge oss en direkt positiv effekt pa den kortsiktiga omsdttningsutvecklingen, men édven mer
langsiktigt da vi utékar var kundbas och férhoppningsvis vdara Gterkommande kunder. Ledningen arbetar aktivt
for att fa flera samarbetspartners som kan bidra till tillvixten och kéinnedomen om maxGodis som varumdrke”,
séiger VD Morten Hansson.



NTGs tidigare kommunicerade finansiella mal att 2017 omsatta ca 38 700 TSEK, 2018 68 000 TSEK och 2019
100 000 TSEK vidhalls av styrelsen. Bade omsattningen och resultatet for det forsta kvartalet blev battre &n vad
styrelsen och ledningen hade estimerat vid ingangen av 2017. Forsaljningsbudgeten for det forsta kvartalet var
4 300 TSEK och férsaljningen landade pa 5 550 TSEK vilket ar en forbattring med 29 % gentemot budget. Det
budgeterade rorelseresultatet lag pa -173 TSEK och landade pd 117 TSEK. Baserat pa den positiva utvecklingen i
Q1 fasthaller NTG sina tidigare kommunicerade prognoser for 2017. Vidare har NTG konkreta aktiviteter och
utvarderar [6pande nya lander i Norden som kan vara aktuella for maxGodis-konceptet.

Nésta rapporttillfille &r den 29 augusti da halvarsrapporten kommer att presenteras.

Om Net Trading Group NTG AB (publ)

NTG har etablerat en e-handelsplattform for forsiljning av FMCG (Fast Moving Consumer Goods) sasom
konfektyr, godis, lask, snacks, vitaminer, halsokost, djurgodis och andra relaterade produkter. Affarsidén
grundar sig i den férhéjda moms- och tullfria gransen for kop fran utlandet till Norge under 350 NOK som
infordes i januari 2015. Lagen ger NTG mdjligheten att erbjuda den norska marknaden mdjlighet att bestalla
namnda produkter billigt, ofta till halva priset gentemot de norska butikspriserna. NTGs malsattning ar att bli
den primara e-handelsplattformen for FMCG till den norska marknaden.
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