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Delarsrapport forsta kvartalet 2017

= Nettoomséattningen 6kade med 20 procent till 6 568 MSEK (5 480). Den organiska tillvaxten uppgick till 9
procent. Fler arbetsdagar under kvartalet svarade for ytterligare 6 procentenheter i omsattningsékning.

= Rorelseresultatet (EBIT) 6kade med 41 procent och uppgick till 443 MSEK (314).

= Resultatet (EBITA) tkade med 33 procent till 530 MSEK (397), motsvarande en EBITA-marginal pa 8,1 procent
(7,3).

= Resultat efter skatt uppgick till 334 MSEK (-27).
= Resultat per aktie fore och efter utspadning uppgick till 0,77 SEK (-0,09).

= Under kvartalet forvarvades G-ESS Yrkesklader AB. Det Stockholmsbaserade bolaget har fyra butiker och &r en
av Sveriges storre fristdende distributorer av yrkesklader och skor. Arsomséttningen uppgar till cirka 120 MSEK.

= Efter balansdagen har avtal tecknats om forvarv av tva svenska bolag, bada med verksamhet inom
produktomradet Verktyg & Férnédenheter. Den sammanlagda arsomsattningen uppgar till cirka 105 MSEK.

VD-ord

Bra start pa aret!

Forséljningen 6kade med 20 procent och EBITA-resultatet 6kade med 33 procent. Samtliga huvudmarknader
och produktsegment bidrog till utvecklingen och for forsta gangen pa flera ar ser vi en samtidig positiv
ekonomisk utveckling pa vara huvudmarknader. Kvartalet paverkades positivt av kalender- och
valutakurseffekter.

De gynnsamma marknadsforutsattningarna haller i sig och vi har framgangsrikt mott den starka efterfrdgan. Vart One-
Stop-Shop-erbjudande, med flexibla leveranser och kompetent radgivning, levererar tydliga mervarden som blir sarskilt
vardefulla nar det rAder hog aktivitet hos kunderna och i marknaden.

Forséljningen 6kade med 20 procent och vi ser en god utveckling pa samtliga huvudmarknader. Okningen sker pa bred
front och forklaras framst av organisk tillvaxt och genomférda forvarv, som tillsammans svarade for 12 procents tillvaxt.
Genomgaende har vi breddat erbjudandet genom fortsatt fokus pa vara strategiska tillvaxtinitiativ som alla levererade
god tillvaxt. Dartill har genomforda forvarv tillfért nya kunder, breddat sortimentet och adderat kompetens. EBITA-
resultatet 6kade med 33 procent, vilket framst forklaras av den havstang som finns vid 6kade volymer. Bruttomarginalen
forsvagades nagot till foljd av en fortsatt 6kad andel projektleveranser och forsaljning till stora kunder som medforde en
mixforskjutning med en relativt lagre andel butiksférsaljning. Den lagre bruttomarginalen balanserades av 6kade volymer
och okad kostnadseffektivitet. Kassaflodet under kvartalet medférde dven att vi starkte var finansiella stéllning och métte
vart skuldsattningsmal.

Ser jag till de enskilda huvudmarknaderna sa vaxte den svenska verksamheten med 19 procent varav organisk tillvaxt
och forvarv tillsammans svarade for 14 procentenheter. Det i Sverige gynnsamma investeringslaget med laga rantor och
bostadsbrist bestar och fortsétter att driva efterfrdgan inom byggsektorn. Aven befolkningsokning och urbanisering driver
pa efterfrdgan genom att kraven pa utbyggnad av infrastrukturen okar. | den svenska verksamheten har vi fortsatt fokus
pa vara strategiska initiativinom Bygg, Belysning, Fastighetsforvaltning och Personlig Skyddsutrustning, som alla visade
god tillvaxt. Vara satsningar pa Syd- och Vastsverige har ocksa utvecklats positivt genom forvarv och pagéende
etableringar av nya butiker.

Den norska verksamheten har pa ett bra satt utnyttjat att det norska affarsklimatet forbattrats jamfort med forsta kvartalet
2016. Dartill har verksamheten gynnats av fler arbetsdagar samt utebliven paskeffekt. Den organiska tillvéxten blev 12
procent. Marknaden visade en hog aktivitet inom bostadssektorn vilket i kombination med en stabil tillvaxt for
fastlandsekonomin gav god efterfrdgan. Vi ser ocksa en positiv utveckling av de atgarder som vi vidtog for att
effektivisera marknadsbearbetningen och driva korsforsaljning.

| Finland fortsatte marknaden fér nybyggnation i storstadsregioner att véxa och finsk ekonomi utvecklades forsiktigt
positivt. Organiskt vaxte vi med 4 procent och vara strategiska satsningar inom VVS-omradet foll val ut. Arbetet med att
utveckla butiksnatet har varit hogt prioriterat, vilket bland annat resulterat i en ny fullsortimentsbutik i Helsingforsomradet.
Efter kvartalets slut har vi ocksa beslutat om besparingar pa cirka 20 miljoner i &rstakt samt omstrukturering av lednings-
och forsaljningsorganisationen. Atgéarderna raknar vi ska bidra till forbattrad sélj- och kostnadseffektivitet, delvis redan
under 2017.

Forvarv

Vi har fortsatt en hég ambition att expandera genom forvéarv och vi fér Idpande ett antal intressanta dialoger inom
samtliga tre huvudmarknader. Under kvartalet resulterade detta i ett genomfort forvarv samt att vi under april tecknade
avtal om ytterligare tva forvarv. De forvarvade bolagen ligger i Sverige och kompletterar befintlig verksamhet bland annat
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genom att de starker var regionala marknadsposition samt tillfér nya attraktiva affarer. Sammanlagt har dessa forvarv en
arsomsattning pa cirka 225 MSEK.

Utsikter

Aret borjade starkt, drivet av god efterfragan, vilket tillsammans med egna initiativ och gynnsamma kalendereffekter
bidrog till en positiv utveckling fér koncernen. Med reservation for den negativa kalendereffekt som infaller under andra
kvartalet, med farre antal faktiska arbetsdagar och lagre aktivitetsniva i samband med péasken, ser marknadsutsikterna
alltiamt goda ut. Den nordiska byggsektorn &r fortsatt stark och vi ser en tilltagande efterfragan fran industrin i saval
Sverige som Norge. Dartill fortskrider det interna forbattringsarbetet tilsammans med arbetet for att moéta marknadens
utmaningar. Sammantaget kanner jag stor tillforsikt till att vi har fokus pa ratt fragor och att vi driver utvecklingen mot
fortsatt [dnsam tillvéxt.

Johan Nilsson
VD- och koncernchef

Rapporten kommenteras pa féljande satt:
Genom en webcast idag kl. 10.00 under féljande
lank: https://tv.streamfabriken.com/ahlsell-q1-2017.

Man kan ocksa delta genom att ringa:
SE: +46 856642662

UK: +44 (0)2030089802

US: +1 8557532236

For ytterligare information vanligen kontakta:

Johan Nilsson, Verkstéllande direktdr, telefon +46 705 532 829, johan.nilsson@abhlsell.se
Kennet Goransson, Ekonomidirektor, telefon +46 706 211 294, kennet.goransson@ahlsell.se
Anna Oxenstierna, IR-ansvarig, telefon +46 708 158 485, anna.oxenstierna@abhlsell.se

Denna information ar sddan information som Ahlsell AB (publ) &r skyldigt att offentliggora enligt EU:s
marknadsmissbruksférordning. Informationen lamnades, genom Johan Nilssons forsorg, for offentliggérande den 28
april 2017 kl. 07:30 CET.

Ahlsell AB (publ), noterat p& Nasdaqg Stockholm, &r den ledande distributdren i Norden av installationsprodukter, verktyg
och férnodenheter for installatorer, byggbolag, fastighetsskétare, industri- och kraftbolag samt offentlig sektor. Vart unika
erbjudande omfattar 6ver en miljon enskilda produkter och lésningar. Vi omsétter cirka 26 miljarder SEK och 97 procent
av intakterna kommer frén vara tre huvudmarknader Sverige, Norge och Finland. Med cirka 5 000 medarbetare, éver 200
butiker och tre centrallager férverkligar vi varje dag vart kundlofte:

Ahlsell gor det enklare att vara proffs.
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